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 I.  ZÁKLADNÉ EKONOMICKÉ INFORMÁCIE 
___________________________________________________________________________ 
 
a) Základná charakteristika hospodárstva 
Španielsko (ES), 14. najväčšia ekonomika sveta a 4. eurozóny, mala do roku 2020 
konsolidovaný rast HDP, okolo 2 %. Dopad pandémie COVID-19 na ekonomiku ES bol 
najsilnejší v Európe, s prepadom 11 %  HDP, dôvodom bol predovšetkým cestovný ruch (vo 
svetových štatistikách obsadzuje v počte prichádzajúcich turistov miesto druhej resp. tretej 
najväčšej turistickej destinácie na svete). Už v roku 2021 však narástol reálny HDP o 4,5 % 
vďaka výraznému oživeniu súkromnej spotreby.  
Vláda sa rovnako usiluje o navýšenie podielu priemyslu, cieli na digitalizáciu ekonomiky, 
naplnenie klimatických cieľov, najmä v oblasti energetickej transformácie. Dlhodobým 
problémom je vysoká nezamestnanosť, ktorá sa postupne znižuje a v súčasnosti sa pohybuje 
okolo 12,4 % (2022), pričom nezamestnanosť mladých ľudí do 25 rokov dosahuje až 30 %. 
Priemerná inflácia v r. 2022 dosahuje okolo 9%, a to vďaka vysokým cenám energie. 
Strategickými prioritami vlády je znižovanie nezamestnanosti, dlhodobá udržateľnosť 
dôchodkového systému a zníženie verejného dlhu. 
Hospodárstvo ES závisí primárne od sektora služieb (66 % HDP), najmä cestovného ruchu 
(14,3 % podiel na HDP, pričom priemer EÚ je 9,5 % HDP); pred pandémiou v r. 2019 bolo ES 
s 83,7 mil. návštevníkmi 2. najnavštevovanejšou krajinou sveta). ES venuje preto pozornosť 
rozvoju infraštruktúry a aj z tohto dôvodu tvorí stavebníctvo 6 % HDP (ACS, Ferrovial, OHL). 
Dôležitými sektormi priemyslu, ktorý tvorí 14,9 % HDP, sú automobilový priemysel (ES je 8. 
najväčším producentom automobilov na svete), potravinársky, metalurgický a chemický. Aj 
v ES naberá na význame sektor IT (4,3 % HDP). Pandémia priniesla v r. 2020 najväčšie 
benefity a rast v sektore poľnohospodárstva, ktorého podiel na tvorbe HDP stúpol z 2,6 % (r. 
2019) na 3,1 %, čím dosiahol najvyššiu hodnotu za posledných 17 rokov. ES je najväčším 
svetovým producentom olivového oleja, 3. najväčším producentom vína a najväčší 
producent bio produktov v EÚ. ES je súčasne aj lídrom v oblasti inovácií a výskumu v oblasti 
poľnohospodárstva. V r. 2021 export ES tvorili hlavne stroje a zariadenia (18,6 % podiel), 
potraviny, nápoje a tabakové výrobky (18,0 %), chemické výrobky (17,0 %) a automobily 
(12,8 %). Hlavnými exportnými destináciami boli FR, DE, IT, PT, UK a USA. Importu ES rovnako 
dominujú stroje a zariadenia (20,7 %), chemické výrobky (18,5 %), energetika (13,6 %), 
potraviny, nápoje a tabakové výrobky (11,5 %),spotrebný tovar (11,3 %) a automobily (9,5 %), 
ktoré ES dováža hlavne z DE, CN, FR, IT, USA, NL, PT, BE, UK. 
Saldo obchodnej bilancie bolo v r. 2021 tradične záporné v hodnote 13,42 mld. EUR 
(medziročne +58 %). Celkový prílev PZI v r. 2021 dosiahol 21,3 mld. EUR, pričom pochádzali 
hlavne z FR, AU, US, UK, Ch a JP a smerovali najmä do oblasti stavebníctva, zásobovania 
elektrikou a plynom, spracovateľského priemyslu a finančných služieb a poisťovníctva.  
ES patrí ku krajinám, ktoré najviac profitujú z európskych fondov. V rámci vytvoreného Fondu 
EÚ na obnovu bolo pre krajinu vyčlenených 140 mld. EUR predstavujúcich 11,2 % HDP krajiny, 
pričom 72,7 mld. EUR je poskytnutých vo forme priamych platieb a zvyšok prostredníctvom 
pôžičiek. Národný plán obnovy a transformácie španielskej ekonomiky predstavuje 
ambiciózny projekt čerpania európskych financií na najbližších 6 rokov. Je postavený na 4 
základných pilieroch (ekologická tranzícia, digitálna transformácia, rodová rovnosť a 
sociálna a územná kohézia) tvoriacich integrálnu súčasť ekonomickej stratégie vlády 
zameranej na opätovné naštartovanie ekonomiky v dlhodobom horizonte.  
ES malo v rokoch pred pandémiou malo konsolidovaný rast HDP, okolo 2 %. V roku 2020 však 
kríza COVID-19 spôsobila bezprecedentnú recesiu hospodárskej aktivity, s najhlbším poklesom 
spomedzi členských štátov EÚ 11 % HDP. Podľa predbežných odhadov sa očakáva, že 
ekonomika ES vráti v priebehu roka 2023 na svoju úroveň pred pandémiou. Prognózy na rok 
2023 odhadujú rast DPH 2,1 %. Plán obnovy a odolnosti EÚ podporí verejné aj súkromné 
investície. 
Verejné financie ES zhoršili v dôsledku pandémie COVID-19 a opatrení prijatých na 
zmiernenie jej vplyvu: v roku 2021 bol deficit verejných financií na úrovni 5,1 % HDP a od roku 
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2022 začal mať deficit klesajúci trend 4,4 % HDP a 3,9 % v roku 2023. Centrálna banka 
predpokladá infláciu 4,9 % a jej postupné zmierňovanie. V apríli poklesla na 4,1 %. 
Dlhodobým problémom je vysoká nezamestnanosť, ktorá sa postupne znižuje a v súčasnosti 
sa pohybuje okolo 11,33 % (1. kvartál 2023). 
Štátny rozpočet na rok 2023 ráta s výdavkovým stropom 198 221 miliónov eur, čo je o 1,1 % 
viac, ako v r. 2022, vrátane 25 156 miliónov fondov EÚ. Rozpočet predpokladá deficit 3,9 % 
HDP a rast o 2,1 % nad priemerom eurozóny a veľkých ekonomík EÚ. 
 
b) Hlavné odvetvia hospodárstva  
 
Hospodárstvo ES závisí primárne od sektora služieb (66 % HDP), najmä cestovného ruchu 
(14,3 % podiel na HDP, pričom priemer EÚ je 9,5 % HDP); pred pandémiou v r. 2019 bolo ES 
s 83,7 mil. návštevníkmi 2. najnavštevovanejšou krajinou sveta). ES venuje preto pozornosť 
rozvoju infraštruktúry a aj z tohto dôvodu tvorí stavebníctvo 6 % HDP (ACS, Ferrovial, OHL). 
Dôležitými sektormi priemyslu, ktorý tvorí 14,9 % HDP, sú automobilový priemysel (ES je 8. 
najväčším producentom automobilov na svete), potravinársky, metalurgický, chemický 
a farmaceutický priemysel, výroba elektriny a plynu, strojársky priemysel, spracovanie ropy, 
výroba plastov a kaučuku, drevospracujúci a papierenský či textilný priemysel. 
Sektor služieb sa podieľa na tvorbe HDP viac ako 67 % a zamestnáva 76 % ekonomicky 
aktívneho obyvateľstva, pričom nosným odvetvím je cestovný ruch, ktorého podiel na tvorbe 
HDP v roku 2022 stúpol na 12,2 % (v r. 2019 predstavoval 12,3 %, v r. 2020 po pandémii klesol 
na 4,3 % a v r. 2021 opäť dosiahol 7,4 %).    
Sektor finančných služieb zastrešuje približne 60 miestnych bánk. 
Podiel poľnohospodárstva na tvorbe HDP poklesol v r. 2021 o takmer 1 %.  ES je významným 
producentom poľnohospodárskych produktov – je najväčším svetovým producentom 
olivového oleja, tretím najväčším producentom vína, štvrtým najväčším vývozcom 
bravčového mäsa, šiestim najväčším producentom ovocia a zeleniny a štvrtým najväčším 
vývozcom citrusových plodov. ES je súčasne aj lídrom v oblasti inovácií a výskumu v oblasti 
poľnohospodárstva. 
ES venuje veľkú pozornosť rozvoju infraštruktúry. Kvalitná a pomerne hustá diaľničná sieť bola 
vybudovaná predovšetkým po vstupe E S  do EÚ a s podporou európskych štrukturálnych 
fondov. Krajina má jednu z najkvalitnejších železničných sietí z krajín EÚ, najhustejšiu sieť 
rýchlovlakov v Európe a druhú najhustejšiu na svete (3.240 km). Železnice a rýchlovlaky 
spájajú väčšie mestá. Medzinárodná letecká doprava zabezpečuje najmä dopravu do 
Madridu, Barcelony, na Kanárske a Baleárske ostrovy. Vnútroštátna letecká doprava je 
napojená hlavne na medzinárodné letiská v Madride a v Barcelone. 
Stavebníctvo patrí k najviac postihnutým pandémiou, pričom aj v r. 2021 zaznamenal 
pokračujúci klesajúci trend (pokles o viac ako 1% v porovnaní s r. 2020). Väčšina veľkých 
investícií zostáva pod kontrolou šiestich hlavných stavebných firiem. Sú to ACS, Ferrovial, FCC, 
Acciona, Sacyr a Obrascón–Huarte Lain (OHL). Španielske  stavebné  firmy  sú  úspešné 
najmä pri verejných súťažiach na veľké investičné akcie do dopravnej infraštruktúry v 
zahraničí (USA, Kanada, Latinská Amerika, Austrália, Perzský záliv). 
 
c) Členstvo v medzinárodných organizáciách a účasť v integračných procesoch 
 
ES je členom nasledovných medzinárodných organizácií: OSN, WTO, OECD, EÚ, NATO, Rada 
Európy, MMF, OBSE, UNHCR, IBRD, IFC, ESA, CERN, UNCTAD, Medzinárodná rada pre olivový 
olej (sídlo v Madride), Svetová turistická organizácia (UNWTO - sídlo v Madride), Červený kríž, 
Medzinárodný súdny dvor, FAO, UNICEF, UNESCO, INTELSAT, ICAO, OIT, WHO, UNDP – je teda 
členom prakticky všetkých významných medzinárodných organizácií. 
Je tiež členom napr. Africkej rozvojovej banky (AfDB), Ázijskej rozvojovej banky (AsDB), 
Medziamerickej rozvojovej banky (IADB) a pozorovateľom Organizácie amerických štátov 
(OAŠ). 
 
II.  PODPORA OBCHODU A PODNIKANIA 
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___________________________________________________________________________ 
 
a) Podnikateľská legislatíva 
 
Právny systém vychádza z modelu rímskeho práva s výrazným vplyvom kontinentálneho 
systému hospodárskeho práva. Rozhodujúcim v medzinárodnom obchodnom styku je 
zákonodarstvo EÚ. Kanárske ostrovy tvoria súčasť colného územia ES, ale uplatňujú sa na nich 
odlišné colné sadzby. Týka sa to najmä niektorých poľnohospodárskych produktov. Ceuta a 
Melilla netvoria colné územie ES a majú iný obchodný režim, rešpektujúci ich tradičnú 
obchodnú slobodu. 
Normalizácia a certifikácia výrobkov sa vykonáva v súlade s normami EÚ a vykonáva ju 
AENOR (Asociación Espaňola de Normalización y Certificación - Španielska asociácia pre 
normalizáciu a certifikáciu). ES je  členom  Parížskej  dohody  o  ochrane  priemyselného  
vlastníctva a o ochrane duševného vlastníctva. Čo sa týka patentov je signatárom 
Mníchovskej zmluvy. 
Všetky medzinárodné zmluvy o cestnej doprave - CMR, TIR, ADR a ATP sú premietnuté do 
domácich právnych noriem. 
Obchodné  operácie  sa  uskutočňujú okrem € aj v USD. Ponuky zo  SR  spravidla partneri 
vyžadujú ex works, alebo s dodaním na miesto určenia. 
 
Základný prehľad daní:  
Daňový systém ES možno rozdeliť do troch základných úrovní zdanenia – dane stanovené 
centrálnou vládou, dane vymeriavané autonómnymi vládami a dane stanovované 
miestnymi úradmi. V roku 2015 vstúpila do platnosti ostatná daňová  reforma, ktorá znížila 
daňové zaťaženie tak právnických ako aj fyzických osôb. Daňový systém tvoria v podstate tri 
druhy rôznych zaťažení: dane, poplatky a špeciálne príspevky.  
Hlavnými druhmi daní sú:  
Priame dane: 

- daň zo zisku právnických osôb; 
- daň z príjmu fyzických osôb (IRPF); 
- daň z príjmu fyzických osôb nerezidentov; 
- daň z majetku; 
- daň z dedičstva a darovania; 

Nepriame dane: 
- daň z pridanej hodnoty (IVA); 
- daň z prevodu majetku a z dokumentovaných právnych aktov; 
- clá a poplatky. 

 
Z kvantitatívneho hľadiska majú najväčší význam nasledovné dane: 

- daň zo zisku právnických osôb sa od 1.1.2016 zdaňuje sadzbou 25%. Po odpočítaní 
všetkých preukázateľných nákladov a výhod minimálna sadzba dane predstavuje 
15%. Novozaložené spoločnosti v prvých dvoch rokov zdaňujú sadzbou 15%.  

- daň z pridanej hodnoty (IVA) - existujú tri kategórie: 
o všeobecná 21 % (uplatňovaná pri väčšine tovarov a služieb); 
o znížená 10 % (nealko nápoje, väčšina potravín, dopravné a hotelové 

služby); 
o veľmi znížená    4 % (základné potraviny, knihy a tlačoviny, lieky). 

 
DPH sa neuplatňuje na Kanárskych ostrovoch, v Ceute a Melille. Na Kanárskych 
ostrovoch sa uplatňuje nepriama všeobecná daň so sadzbou 7%. Podrobnejšie informácie ku 
konkrétnym otázkam ohľadom daní je možné konzultovať na stránke Daňového úradu 
Španielska (Agencia Tributaria): www.agenciatributaria.es. 
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b) Programy podpory zahraničného obchodu, technickej a finančnej pomoci, 
projekty regionálnej spolupráce 
 
Zahraničný obchod spadá do kompetencie Ministerstva priemyslu, obchodu a cestovného 
ruchu (Ministerio de Industria, Comercio y Turismo – MINCOTUR), a v rámci neho Štátny 
sekretariát pre obchod (Secretaría de Estado de Comercio) 
https://www.mincotur.gob.es/en-us/Paginas/index.aspx Pod MINCOTUR patrí Inštitút 
zahraničného obchodu (Instituto Espaňol de Comercio Exterior - ICEX), Ďalšou agentúrou, 
ktorá spadá pod MINCOTUR je Inštitút cestovného ruchu Španielska (TURESPAŇA). Štát 
nepriamo podporuje export prostredníctvom ICEX-u, predovšetkým malé a stredné podniky 
usilujúce sa o preniknutie na zahraničné trhy. Podpora má formu príspevku, v niektorých 
prípadoch až do výšky 100 % z nákladov na účasť na výstave, podnikateľskej misii, 
seminároch a školeniach; komunikačnú kampaň v médiách; zhotovenie prospektov v 
cudzojazyčnej verzii a iné formy priamej prezentácie. Tieto príspevky môže ICEX uhradiť 
priamo, ale častejšie prostredníctvom obchodných a priemyselných komôr alebo iných 
organizácií. Ďalšou formou nepriamej podpory vývozu je možnosť zadania štúdie 
zahraničného trhu v niektorej komodite, marketingový prieskum a pod., prostredníctvom 
španielskeho zastúpenia ICEX v zahraničí. Objednávajúci hradí určitú časť nákladov 
spracovania, väčšinu znáša ICEX, ktorý každoročne rozdeľuje finančnú pomoc na projekty 
malých a stredných podnikov na podporu ich aktivít v zahraničí v rámci programu ICEX Next. 
 
Ďalšou inštitúciou je ICO – Instituto de Crédito Oficial, štátny podnik, ktorý patrí pod 
Ministerstvo hospodárstva a digitálnej transformácie. Financovanie zo zdrojov ICO je 
zamerané na rozvoj podnikateľských aktivít alebo podporu španielskych podnikov pri ich  
prienikoch na medzinárodné trhy. Španielsky vývozca alebo investor môže dostať od ICO 
úver za účelom prieniku na zahraničný trh z osobitného fondu alebo čerpať preplatený 
exportný úver CARI – Convenio de Ajuste Reciproco de Intereses (Dohoda o vzájomnom 
vyrovnaní úrokov) proti odovzdaniu dokumentov za vopred stanovených podmienok. Ďalším 
využívaným inštrumentom je poistenie rizika investičných alebo exportných operácií 
španielskych subjektov v zahraničí, ktoré poskytuje CESCE (Compañía Española de Seguros 
de Crédito a la Exportación). V roku 2010 Štátny sekretariát pre obchod zriadil Fond na 
podporu internacionalizácie firiem (FIEM), ktorý poskytuje finančnú pomoc firmám určenú na 
prekonanie nových výziev z oblasti medzinárodného obchodu. 

 
Ďalšou spoločnosťou je COFIDES - ide o akciovú spoločnosť s participáciou súkromného a 
verejného sektora. Podporuje investície španielskych podnikov v zahraničí z oblasti trvalo 
udržateľného rozvoja. 
 
Ďalšou pomocou sú Obchodné a priemyselné komory (OPK), ktoré sú združené v Cámara de 
Comercio de España, do ktorej patria regionálne OPK. Poskytujú informácie o ponukách a 
dopytoch, informácie ekonomicko-politického charakteru o krajinách a ich jednotlivých 
sektoroch, ktoré sú nevyhnutné pre poznanie konkrétnych trhov. Spracúvajú databázy 
španielskych exportných podnikov, organizujú školenia a semináre týkajúce sa zahraničného 
obchodu, misie do jednotlivých krajín, podporujú účasť na medzinárodných výstavách a 
veľtrhoch.  
 
Významnú úlohu v zahraničnom obchode má CEOE (Španielska konfederácia 
podnikateľských organizácií), ktorá sa delí podľa odvetví a potom na jednotlivé profesijné 
asociácie podľa regiónov. Združuje približne 2 milióny firiem a živnostníkov. Organizuje rozvoj 
hospodárskych kontaktov so zahraničím (misie, účasť na výstavách, atď.).  
 
c) Verejné obstarávanie 
 
Základnou právnou normou, ktorá upravuje verejné obstarávanie v ES, je Zákon č. 9/2017 z 
8.11.2017. Na základe tohto zákona si každý orgán štátnej správy, krajskej aj miestnej 
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administratívy zabezpečuje nákupy samostatne, ministerstvo financií má vytvorenú 
Konzultačnú komisiu na nákupy pre administratívu, ktorá môže na požiadanie pomôcť s 
administratívnym postupom v prípade konkrétneho nákupu. 
Za správnosť použitia finančných prostriedkov ministerstiev zodpovedajú ministri a štátni 
tajomníci. Ak ide o participáciu firiem z nečlenských krajín EÚ na investičných akciách, musia 
mať pobočku a predstaviteľov v Španielsku. Pre účasť slovenských firiem na verejnom 
obstarávaní sa odporúča spojenie s miestnym partnerom.    
Informácie o vypísaných verejných obstarávaniach je možné nájsť na stránke 
www.concursospublicos.com, kde je potrebné zaregistrovať sa, ďalej aj v oficiálnom vestníku 
www.boe.es. 
 
d) Zmluvná základňa  
 
Po vstupe SR do EÚ sa v plnom rozsahu aplikuje komunitárny režim. Aktuálne nie je evidovaná 
žiadna rozpracovaná nová medzinárodná zmluva. Prehľad zmlúv ekonomického charakteru 
podpísaných so Španielskom: 

 
22.05.2002 Zmluva medzi Slovenskou republikou a Španielskym kráľovstvom o sociálnom 

zabezpečení 
07.05.2002 Dohoda medzi Slovenskou republikou a Španielskym kráľovstvom o vedecko- 

technickej spolupráci 
27.11.2001 Dohoda medzi Slovenskou republikou a Španielskym kráľovstvom o 

medzinárodnej cestnej osobnej a nákladnej doprave 
12.12.1990 Dohoda o vzájomnej ochrane a podpore investícií medzi Českou a Slovenskou 
   Federatívnou Republikou a Španielskym kráľovstvom 
04.05.1987 Zmluva medzi Československou socialistickou republikou a Španielskom o 

právnej pomoci, uznávania a výkone rozhodnutia vo veciach občianskych 
21.03.1986 Dohoda o hospodárskej a priemyselnej spolupráci medzi vládou 

Československej socialistickej republiky a vládou Španielska 
08.05.1980 Zmluva medzi Československou socialistickou republikou a Španielskom o 

zamedzení dvojakého zdanenia a zabránení daňovému úniku v odbore daní z 
príjmov a z majetku 

16.01.1980 Základná dohoda medzi vládou Československej socialistickej republiky a 
vládou Španielskeho kráľovstva o vedecko-technickej spolupráci 

04.09.1973 Dohoda medzi vládou Československej socialistickej republiky a vládou 
Španielska o leteckej doprave 

29.06.1932 Dohoda o recipročnom vyplácaní náhrad pri pracovných úrazoch v priemysle 
uzatvorená výmenou nót medzi vládami Československa a Španielska 

16.11.1928 Zmierovacia a rozhodcovská zmluva medzi Republikou československou a 
Kráľovstvom španielskym 

 
III.   INVESTÍCIE, ENERGETIKA, VEDA A VÝSKUM 
___________________________________________________________________________ 
 
a) Priame zahraničné investície:  
 
Komplexnú legislatívu ohľadne vstupu zahraničného kapitálu upravuje Kódex zahraničných 
investícií ES, ktorý je neustále aktualizovaný a je k dispozícii na nasledovnej web stránke:  
https://www.boe.es/biblioteca_juridica/codigos/codigo.php?id=147_Codigo_de_Inversiones
_Extranjeras_en_Espana&modo=2 
 
Prostredie pre zahraničné investície a kapitálové prevody je plne liberalizované. Zákony 
zaručujú právo zahraničných investorov prevádzať do zahraničia bez obmedzenia 
investovaný kapitál a výnosy vytvorené v Španielsku, ako dividendy a zisk. 
Zo zákona sa rozlišujú zahraničné investície v Španielsku na: 
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- priame investície; 
- investície do portfólia; 
- investície do nehnuteľností; 
- iné formy investície. 

Ako aj v iných krajinách, zahraniční investori majú podporu zo strany centrálnej vlády, vlád 
autonómnych oblastí a miestnych úradov, a to formou využívania grantov na podporu 
zamestnanosti, na podporu zakladania nových podnikov, investičných, výskumných a 
vývojových projektov. Nad tento rámec podpôr môžu zahraniční investori ešte využiť 
komunitárne programy rôznych druhov subvencií na podporu investícií. 
Medzi hlavné zvýhodnenie zahraničných investícií v ES je možné zaradiť: 
1.   štátna podpory pre vybrané sektory; 
3.   regionálna investičná pomoc cielená na odstránenie regionálnych rozdielov; 
4.   podpory na podporu zamestnanosti a zaškoľovanie.   
Podrobnejšie: www.investinspain.org  
 
V r. 2021 výrazne vzrástli zahraničné investície v ES (až o 61,5 %). Celkový objem čistých 
zahraničných investícií dosiahol 21,313 mld. €. Najvýznamnejší investori pochádzali 
z Francúzska (7,185 mld. €), Austrálie (2,365 mld. €), USA (2,078 mld. €), UK (1,876 mld. €), 
Švajčiarska (1,320 mld. €)  a Japonska (1,052 mld. €).  
Z pohľadu jednotlivých autonómnych oblastí najúspešnejší v príleve investícií bol opakovane 
Madridský kraj (73 % všetkých investícií).  
Investície smerovali do oblasti stavebníctva (21,5 %); zásobovania elektrikou a plynom (20,2 
%); spracovateľského priemyslu (14,2 %); finančných služieb a poisťovníctva (8,08 %); 
veľkoobchodu a maloobchodu (7,5 %); informatiky a telekomunikácií (7,4 %); realitnej 
činnosti (4,3 %) a hoteliérstva (3,8 %).    
Podrobnejšie: http://datainvex.comercio.es/  
   
V r. 2021 v dôsledku pandémie a v porovnaní s  r. 2020 nastal absolútny prepad čistých 
investícií ES v zahraničí (pokles o 87,3 %). Najvýznamnejšími destináciami španielskych firiem, 
ktoré v roku 2021 investovali v zahraničí, boli UK (34,4 %); Luxembursko (9,8 %) a Mexiko (4,7 
%), pričom investície smerovali do odvetvia informatiky a telekomunikácií (40,2 %), 
zásobovania energiami (18,8 %); finančných služieb a poisťovníctva (13,4 %), 
spracovateľského priemyslu (11,8 %), veľkoobchodu a maloobchodu %).    
 
Španielske investície na Slovensku 
Podľa posledných údajov NBS objem španielskych investícií v SR predstavoval viac ako 485 
miliónov € (295 majetková účasť a reinvestovaný zisk a 190 ostatný kapitál), čím je ES 
v súčasnosti 16. najvýznamnejším investorom v SR (pred pandémiou bolo na 14. mieste). Na 
Slovensku podniká viac ako 60 firiem ES, pričom ide najmä firmy z odvetvia automobilového 
priemyslu. Pri úvahách o investovaní na Slovensku zohráva dôležitú úlohu strategická poloha  
pre  možnosť  expanzie  do  oblasti  strednej  a  východnej  Európy,  členstvo  v EÚ a 
eurozóne, pomerne lacná a kvalifikovaná pracovná sila. 
Pri hodnotení španielskych investícií v SR je potrebné si uvedomiť, že v ES  prevažujú malé a 
stredné podniky (MSP), ktoré predstavujú viac ako 90 % z celkového počtu registrovaných  
firiem. Ich investičné možnosti sú limitované aj napriek finančnej podpore ICEX, regionálnych 
komôr a inštitúcií, úverom z ICO, ktoré sú priamo určené na podporu investícií MSP. 
 
Najvýznamnejšou investíciou ES na Slovensku v ostatných rokoch je vybudovanie závodu 
svetového lídra v oblasti výroby a vývoja auto-komponentov - firmy Gestamp. Továreň v obci 
Lužianky pri Nitre určená na lisovanie oceľových a hliníkových polotovarov pre blízky závod 
automobilky Jaguar Land Rover v hodnote 130 miliónov eur spustila výrobu v roku 2018.  
 
Spoločnosť vyrába produkty pre karosérie, podvozky a mechanické časti automobilov. 
 
Medzi ďalšie významné investície možno zaradiť:   
Spoločnosť Fagor Ederlan (súčasť baskickej družstevnej korporácie Mondragón) kúpila ZSNP 
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Foundry v Žiari/Hronom, kde od roku 2006 vyrába komponenty pre automobilový priemysel 
(vysokotlakové odlievanie hliníka). 
Firma Cikautxo (súčasť baskickej podnikateľskej skupiny Mondragón) od roku 2005 v 
Nových Zámkoch vyrába gumené súčasti (hadice) pre automobilový priemysel a pre 
domáce spotrebiče. 
Skupina Industrias Amaya Tellería (Elgeta, Baskicko) pôsobí v Sučanoch pod menom MAR od 
roku 2006, kde má prevádzku zameranú na výrobu dielov pre automobilový priemysel 
(odliatky z ocele a hliníka). 
Hijos de Juan Garay (Álava, Baskicko) od roku 2007 v Devínskej N. Vsi vyrába kovové 
komponenty pre automobilový priemysel. 
Rodinná  spoločnosť  Estampaciones  de  Navarra  z Pamplony  (Navarra)  začala v závode 
ESNASA Slovensko v Leopoldove v roku 2012 s výrobou kovových komponentov lisovaných 
za studena pre automobilový priemysel. 
Spoločnosť ArcelorMittal Gonvarri SSC Slovakia, s. r. o. v Senici začala svoju činnosť v roku 
2006 najprv ako ArcelorMittal, po oficiálnom vzniku spoločného podniku spoločností Gonvarri 
(AO Navarra) a ArcelorMittal (AM) v máji 2007 pod súčasným názvom. Zaoberá sa 
spracovaním a distribúciou oceliarskych produktov pre automobilový priemysel.  
Skupina Elastorsa (Elastómeros Riojanos, s. a.; La Rioja), vyrába gumové zmesi predovšetkým 
pre automobilový priemysel v Martine od roku 2009.  
Firma Jobelsa, Benicassim (Valencia) od roku 2004 vyrába v Košiciach  čalúnené sedadlá 
pre automobily.  
Grupo Antolin (Burgos, Kastília a León), ktorý je výrobcom interiérových častí a striech pre 
automobilový priemysel, má  od  roku  2001  výrobné  centrum  a JIT  služby v Bratislave, od 
roku 2012 aj v Nededzi pri Žiline. 
Precision Process Technology Slovakia, Kechnec, pobočka firmy z Barcelony pôsobí v SR 
od konca roku 2008, kde v priemyselnom parku Kechnec vyrába plastové komponenty 
(interiérové) pre automobilový priemysel. 
Firma Farguell (Katalánsko) začala svoju výrobnú činnosť v roku 2008 v Nitre, kde sa 
špecializuje na kovovýrobu pre automobilový priemysel. 
Firma Estamp (Terrasa, Katalánsko) má prevádzku na spracovanie kovov v Zlatých 
Moravciach od roku 2007.  
Firma Fundería Condals (Katalánsko) začala v roku 2011 v Prešove s investíciou zameranou 
na spracovanie kovov (tzv. metal forming) pre automobilový priemysel, v roku 2014 oznámili 
záujem o rozšírenie investície a vytvorenie nových pracovných miest v oblasti Prešova. 
Obce v tomto regióne boli proti vybudovaniu uvedeného závodu, investícia bola 
nakoniec umiestnená v Štúrove. 
Alt Camp, Tarragona (Katalánsko) investovala v roku 2006 v Myjave do závodu  na  výrobu  
termoplastov  pre  automobilový  priemysel. 
Aluminios Cortizo (sídlo v Padrón, Galícia) má  od  roku  2004  v Novej  Bani výrobný závod na 
hliníkové profily pre stavebníctvo. 
Spoločnosť Indra Slovakia sa venuje v Bratislave vývoju softvéru a implementácii 
informačných systémov.  
Grupo Rimar (Alicante, Valencia), ktorá má v Španielsku registrovanú značku Suavinex 
(hygienický a dojčenský tovar) má prevádzku a logistické centrum pre SVE v obci Krušovce 
okres Topoľčany. 
Vicente Torns Slovakia (Rubí, Barcelona, Katalánsko) vyrába od roku 2007 vo Veľkých 
Kosihách (okr. Komárno) neizolované a izolované medené vodiče (drôty ťahané za 
studena). 
Prvou investíciou do budovania hotelových kapacít bola spoločnosť Abba Hotels, ktorá 
vybudovala hotel Loft v Bratislave. Ten neskôr zmenil majiteľa. Od januára 2012 patrí do 
španielskej hotelovej siete NH aj Hotel Gate One v Bratislave. 
 
FCC, jedna z najväčších stavebných firiem v Španielsku, je prítomná v SR cez firmu FCC 
Slovensko s.r.o., ktorá pôsobí v oblasti odpadového hospodárstva. 
Cintra (výstavba a údržba diaľničného obchvatu Bratislavy a rýchlostnej komunikácie R7),  
Indra (modernizácia riadiaceho operačného systému  energetickej sústavy v SR). 
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Investície zo SR v ES  
Železiarne Podbrezová (ŽP) kúpili v júli 2008 100 % katalánskej spoločnosti TRANSMESA. V roku 
2012 ŽP rozšírili výrobu pevných rúr ťahaných za studena postavením nového závodu v Sant 
Ramóne (pri meste Lleida) vďaka investícii vo výške 5 mil. €. Na jeho otvorení dňa 13.4.2012 sa 
zúčastnil aj predseda katalánskej vlády Artur Mas. V roku 2014  Transmesa inauguroval ďalší 
výrobný závod v Arenys de Mar. 
Rok 2019 bol mimoriadne úspešným pre expanziu slovenských firiem a investičných subjektov 
v ES: slovenský developer J&T Real Estate zavŕšil operáciu prevzatia významného podielu vo 
vlastníctve troch veľkých nákupných centier v Bilbau, Santandri a Zaragoze. Spoločný projekt 
J&T Real Estate a portugalskej skupiny Sonae Sierra - Trivium Real Estate spravujúca v krajine 
nehnuteľnosti v hodnote takmer pol miliardy € spustila predaj svojich akcií na Madridskej 
burze. 
Slovenský podnikateľ Pavol Krúpa prostredníctvom investičnej skupiny Krupa Global 
Investments so sídlom v Prahe kúpil podiel v španielskom obchodnom reťazci DIA. Skupina 
MSM Group prevzala španielsky závod na výrobu munície a rakiet Fábrica de Municiones 
v provincii Granada. 
Výrobca batérií InoBat má zámer vybudovať v meste Valladolid v strednom ES továreň na 
batérie pre elektromobily. Na ES trhu je viacero ďalších úspešných slovenských projektov, 
napr. spoločnosť Ontinet Carlos Tortosa vo Valencii zastupuje slovenskú globálnu spoločnosť 
ESET,  SYGIC, medzi jej klientov o. i. patrí aj španielska polícia (Policía Nacional), rýchla 
zdravotná služba (SAMUR), energetický konglomerát Endesa, ale aj software systémové 
integrátori ako Indra Transportes alebo Fagor Smart Data.    

 
b) Energetická politika krajiny 
 
ES má dostatočnú kapacitu na výrobu elektrickej energie z čistých zdrojov (veterná a 
fotovoltaická) a v rámci vývoja nových technológií bude využívať ďalšie možnosti, ako je 
zelený vodík atď. ES tiež v rámci diverzifikácie zdrojov ráta s budúcim prepojením EÚ a Afriky, 
kde existuje nevyužitý potenciál a rovnako krajiny Latinskej Ameriky, ktoré majú veľké 
bohatstvo nerastných surovín a vzácnych kovov.  
Pokiaľ ide o produkciu elektrickej energie v ES, podiel jednotlivých zdrojov za rok 2022 bol 
nasledovný: 

24,7 % - kombinovaný cyklus 
20,3 % - jadrová energia  

            22,1 % - veterná energia  
  6,4 % - kogenerácia 
  6,5 % - vodná energia 
  2,8 % - tepelná energia/uhlie 

            10,1 % - fotovoltaická solárna energia  
   0,9 % - ropa a plyn                 

  1,5 % - solárna tepelná energia 
              0,9 % - biomasa  
   1,8 % - iné zdroje obnoviteľnej energie 
     1,3 % - iné zdroje energie 
 
Zdroj: https://es.statista.com/estadisticas/993747/porcentaje-de-la-produccion-de-energia-
electrica-por-fuentes-energeticas-en-espana/ 
 
V ES je v prevádzke 5 aktívnych jadrových elektrární s celkovo 7 reaktormi a inštalovaným 
výkonom 7.398 MW, pričom sa urán dováža z Kazachstanu, Austrálie a Nigeru. Vláda a 
vedenie troch najväčších prevádzkovateľov jadrových elektrární, energetické koncerny 
Iberdrola, Endesa a Naturgy, sa vo februári 2019 dohodli na ich postupnom uzatvorení. 
Jadrové elektrárne tak môžu byť v činnosti aj po dosiahnutí pôvodnej doby ich životnosti 40 
rokov, musia však byť vyradené z prevádzky pred dosiahnutím 50 roku životnosti. V praxi to 
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znamená, že jadrové elektrárne v ES prestanú fungovať v období rokov 2025 – 2035. O 
konkrétnom dátume uzatvorenia celkovo siedmich jadrových elektrární rozhodne väčšina 
akcionárov spomínaných firiem v závislosti od technického stavu jednotlivých elektrární a 
financií potrebných na ich vyraďovanie.  
Napriek energetickej kríze v r. 2022 a poklesu dovozu plynu, ES dováža plyn z Alžírska cez 
Maroko, čím zostal jedinou trasou dodávok z tejto krajiny plynovod Medgaz, ktorým sa plyn 
prepravuje priamo z Alžírska do Almeríe a výrazne vzrástli dodávky plynu vo forme LNG do ES. 
ES tiež dováža plyn z USA s 14,4 %, Nigérie, Kataru 6,3 % a v roku 2021 prvýkrát doviezlo plyn 
z Austrálie (0,2 % celkového dovozu). 
Okrem plynovodov Maghreb a Medgaz, ktoré spájajú ES s Afrikou, má vybudované dva 
plynovody s Portugalskom cez Badajoz a Tuy (Pontevedra) a dva s Francúzskom, cez Irún 
(Guipúzcoa) a Larrau cez francúzske Pyreneje. 
V r. 2022 bol schválený projekt H2N vodíkového potrubia z Barcelony do Marseille, ktorý spojí 
energetickú sieť Pyrenejského polostrova s ďalšími krajinami EÚ. 
ES dováža ropu z Afriky (37,7 %, najmä Nigéria a Líbya), zo Severnej Ameriky (23,5 % dodávok, 
hlavne z Mexika a USA), z Ázie 16,5 % (najmä Azerbajdžan a Kazachstan), čím prevýšila dovoz 
z Európy (6,1 %) a Stredného východu (13,7 %). 
 
c) Veda, výskum a vývoj, inovácie 
 
Riadenie inovačnej politiky v ES upravuje Zákon č. 14/2011 z 1.6.2011 o vede, technológii a 
inováciách. Súčasťou inovačnej politiky štátu sú Národná stratégia pre vedu, technológie 
a inovácie na roky 2021 - 2027 a Štátny plán pre vedu, výskum a inovácie na roky 2021 – 
2027. Organizačne je riadenie inovačnej politiky na úrovni ústrednej štátnej správy v 
kompetencii štátneho sekretariátu pre Ministerstve vedy a inovácií Španielska. Vláda 
zostavená v januári 2020 zriadila samostatné ministerstvo pre univerzity.    
Španielska stratégia pre vedu, technológiu a inovácie na roky 2021 – 2027 bola navrhnutá 
tak, aby maximalizovala koordináciu medzi štátnym a regionálnym plánovaním a aby 
uľahčila prepojenie národnej politiky v oblasti výskumu, vývoja a inovácií s rámcovým 
programom EÚ pre vedu a inovácie Horizont Európa (2021- 2027). Zdôrazňuje tiež význam 
podpory vedy a inovácií ako nástroja sociálnej, hospodárskej a priemyselnej rekonštrukcie 
krajiny. 
Hlavné ciele stratégie: posilniť spoluprácu medzi verejným a súkromným sektorom, podporiť 
prenos vedomostí, zlepšiť postavenie výskumných pracovníkov a inštitúcií, zvýšiť schopnosť ES 
prilákať a udržať si talenty a zaručiť uplatňovanie princípu skutočnej rovnosti medzi ženami a 
mužmi v oblasti výskumu, vývoja a inovácií. 
Očakáva sa, že implementáciou tejto stratégie sa objem verejných a súkromných investícií 
zdvojnásobí, až do dosiahnutia európskeho priemeru v r. 2027 (z 1,24 % HDP v investíciách do 
výskumu, vývoja a inovácií zaregistrovaných v roku 2018 na 2,12 % v roku 2027). 
 
Národné strategické línie sú rámcovo zaradené do tematických skupín Horizontu Európa: 
1. zdravie, 
2. kultúra, tvorivosť a inkluzívna spoločnosť, 
3. bezpečnosť pre spoločnosť, 
4. digitálny svet, priemysel, vesmír a obrana, 
5. klíma, energia a mobilita, 
6. potraviny, biohospodárstvo, prírodné zdroje a životné prostredie. 
 
Štátny plán je hlavným nástrojom štátnej správy na rozvoj a dosiahnutie cieľov španielskej 
Stratégie pre vedu, techniku a inovácie (EECTI). V súčasnosti platný EECTI na r. 2021 - 2027 je 
štruktúrovaný do dvoch štátnych plánov, Štátneho plánu na roky 2021 - 2023, ktorý sa 
aktuálne realizuje a Štátneho plánu na roky 2024 - 2027. Plány zahŕňajú štátnu pomoc 
v oblasti vedy, výskumu a inovácií, pričom ich značná časť sa realizuje prostredníctvom výziev 
v rámci konkurzného systému. 
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Verejné výskumné inštitúcie 
Najvyššia rada vedeckého výskumu - Consejo Superior de Investigaciones Científicas (CSIC) 
[http://www.csic.es] 
Centrum energetického výskumu, životného prostredia a techniky - Centro de 
Investigaciones Energéticas, Medioambientales y Tecnológicas (CIEMAT) - www.ciemat.es  
Zdravotný inštitút Carlos III - Instituto de Salud Carlos III (ISCIII)- http://www.isciii.es  
Národný inštitút poľnohospodárskeho a potravinárskeho výskumu a techniky - Instituto 
Nacional de Investigación y Tecnología Agraria y Alimentaria (INIA) - http://www.inia.es  
Španielsky oceánografický inštitút - Instituto Español de Oceanografía (IEO) - www.ieo.es  
Španielsky geologický a banský inštitút - Instituto Geológico y Minero de España (IGME) - 
http://www.igme.es 
Kanársky astrofyzický inštitút - Instituto de Astrofísica de Canarias (IAC) http://www.iac.es 
 

IV. ZAHRANIČNÝ OBCHOD KRAJINY  
___________________________________________________________________________ 
 
a) Dovozný a vývozný režim, obchodná prax 
 
ES je členská krajina EÚ, v ktorej platí v rámci EÚ voľný pohyb tovarov, služieb, kapitálu a 
pracovných síl. Po vstupe SR do EÚ sa pre slovenské podnikateľské subjekty zjednodušil 
dovozný a vývozný režim, ktorý podlieha komunitárnym normám. Vývoz sa realizuje v rámci 
vnútorného trhu EÚ a tovar už neprechádza colnými hranicami. 
 
Komunitárne predpisy, označovanie tovarov, certifikácia a inšpekcia - ES sa riadi predpismi EÚ 
na dovoz a vývoz tovaru a služieb. Dovoz tovaru z EÚ nepodlieha kvantitatívnym 
obmedzeniam a dovozné licencie sa nevyžadujú. Slovenskí exportéri sa musia riadiť 
štandardmi a normami vnútorného trhu EÚ, ktorými sú certifikácia výroby ISO, CE, 
označovanie tovarov a dodržiavanie hygienických nariadení a smerníc EK v potravinárskom 
priemysle. Pri dovoze a následnom predaji tovarov treba dbať na označovanie tovarov, ktoré 
závisí od druhu tovaru a legislatívy EÚ. ES legislatíva vyžaduje označovanie v španielčine. 
Tovary musia byť označené značkami CE. V takomto prípade má tovar v rámci EÚ voľný 
pohyb, lebo spĺňa nariadenia EÚ o kvalite a prevedení. 
 
Dovozné prekážky - v oblasti netarifných technických prekážok dovozu nevytvára ES 
dodatočné prekážky dovozom a plní všetky záväzky EÚ prevzaté v rámci mnohostranných 
obchodných rokovaní Svetovej obchodnej organizácie (WTO). Môžu sa však vyskytnúť 
prekážky administratívneho rázu, kde každá autonómna oblasť môže mať odlišné požiadavky 
k povoleniu poskytovania služieb. Ak sa však poskytovateľ zaregistruje v jednej autonómnej 
oblasti, tak táto registrácia je platná pre celé územie ES. 
 
Colný režim, platba DPH - tovar zo SR neprechádza cez colné hranice, zrušilo sa colné 
konanie, preukazovanie pôvodu  tovarov, platenie rôznych poplatkov a ciel. Platba DPH sa 
aplikuje v zmysle komunitárnych noriem EÚ. 
 
Platobný styk a platobné podmienky - medzi krajinami EÚ a ES je voľný. Poukázanie 
finančných prostriedkov poštou je prípustné v oboch smeroch. Bankový systém ES je veľmi 
rozvinutý. V krajine dlhodobo pôsobí približne 60 miestnych bánk a sporiteľní a viac ako 40 
zastúpení zahraničných bánk. V platobnom styku s ES nie sú devízové kontroly. Obchodné  
operácie  sa  uskutočňujú  okrem  €  aj v USD. Na ponuky zo SR partneri vyžadujú ex works, 
alebo s dodaním na miesto určenia. Je dobré, ak sa ponúka vyššia cena, nakoľko španielski 
obchodní partneri často požadujú zľavy resp. zahrnutie špeciálnych služieb do ceny. Niekedy 
sa stáva, že rýchlo akceptujú cenu a neskôr v rámci už dohodnutej ceny požadujú služby 
navyše (napr. kontrolu nakládky a kvality a pod.). V hotovosti je možné uskutočniť platby len 
do výšky 1 000 € (protikorupčné opatrenie). Pri obchodovaní so španielskymi  subjektmi  je  
potrebné  v úvodnej  fáze  zachovať obozretnosť pri stanovovaní platobnej podmienky. Stále 
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platí, že akreditív je najspoľahlivejším platobným prostriedkom. Pri prvých dodávkach sa 
zvykne používať platba vopred (zľava 5 až 7 %), alebo neodvolateľný akreditív. Počas ďalšej 
spolupráce partneri zvyknú prechádzať na platbu proti dokumentom alebo na úverové 
platobné podmienky. 
 
b) Základná štatistika zahraničného obchodu 
 
Objem vývozu za rok 2021 vzrástol oproti predchádzajúcemu roku o 21,2 % a dosiahol 
hodnotu 316,6 mld. €, čo predstavuje 26,99% HDP. Celkový dovoz stúpol o 24,8 % a dosiahol 
342,8 mld. €, čo činí 29,39 % HDP. Saldo obchodnej bilancie, pre Španielsko tradične záporné, 
vzrástlo v porovnaní s r. 2020 o 95 % a dosiahlo -26,2 mld. €. 

  
V mil. € 2016 2017 2018 2019 2020 2021 

Vývoz 254 530 277 125 285 023 290 089 261 175 316 609 

Dovoz 273 284 301 870 318 863 322 069 274 597 342 787 

Obrat 527 814 578 995 603 886 612 158 535 772 659 396 

Saldo -18 754 -24 745 -33 840 -31 980 - 13 422 - 26 178 

Zdroj: Ministerstvo priemyslu, obchodu a cestovného ruchu Španielska  
 
c) Tovarová štruktúra zahraničného obchodu v členení vývoz/dovoz 
 
Vo vývoze ES dominovali v roku 2021 stroje a zariadenia (18,6 % podiel), potraviny, nápoje a 
tabakové výrobky (18,0 %), chemické výrobky (17,0 %) a automobily (12,8 %).  
V oblasti dovozu do ES v roku 2021 prevládali stroje a zariadenia (20,7 %), chemické výrobky 
(18,5 %), energetika (13,6 %), potraviny, nápoje a tabakové výrobky (11,5 %), spotrebný tovar 
(11,3 %) a automobily (9,5 %). 
 
d) Teritoriálna štruktúra zahraničného obchodu vývoz/dovoz 
 
Zahraničný obchod ES je tradične orientovaný prevažne na krajiny EÚ. V r. 2021 až 61,8 % 
vývozu smerovalo do krajín EÚ, pričom v porovnaní s r. 2020 sa vývoz do EÚ zvýšil o 23,8 %. 
Podobne ako SR, aj ES sa snaží o diverzifikáciu vývozov mimo EÚ. V r. 2021 vývoz mimo EÚ 
predstavoval 38,2 % z celkového vývozu a medziročne vrástol o 17,3 %.  
Najvýznamnejšími obchodnými partnermi za rok 2021 boli Francúzsko (15,9 % podiel na 
celkovom vývoze), Nemecko (10,2 %), Taliansko (8,4 %), Portugalsko (7,9 %), UK (5,9 %), USA 
(4,7 %), Belgicko (4,5 %), Holandsko (3,6 %), Maroko (3,0 %), Čína (2,7 %) - SR (0,42 %). 
Dovoz z EÚ bol v r. 2021 prekonaný dovozom z mimo EÚ (50,1 % podiel). Na dovoze do ES sa 
podieľali jednotlivé krajiny: Nemecko (11,2 %), Čína (10,2 %), Francúzsko (10,0 %), Taliansko 
(6,6 %), USA (5 %), Holandsko (4,9 %), Portugalsko (4,0 %), Belgicko (2,7 %), UK (2,5 %), 
Švajčiarsko (2,5 %), Turecko (2,4 %), Maroko (2,1 %) – SR (0,53 %). 
 
e) Vývoj zahraničného obchodu so SR za posledných päť rokov (vývoz/dovoz) 
 
ES zaraďujeme k našim významným obchodným partnerom, s ktorým dlhodobo udržujeme 
aktívne saldo obchodnej bilancie.  
V r. 2021 bolo ES 12. najvýznamnejším exportným trhom (2,3 % vývozu SR), 13. 
najvýznamnejším importérom (1,5 % dovozu SR) a z hľadiska obratu 15. najvýznamnejším 
obchodným partnerom (1,9 % celkového zahraničného obchodu SR). Obrat vzájomnej 
obchodnej výmeny v r. 2021 po 10 ročnom raste (prerušenom pandémiou v r. 2020) dosiahol 
takmer predpandemické hodnoty (3,32 mld. EUR, pričom historicky najvyššiu hodnotu 
dosiahol v r. 2019 (3,46 mld. EUR). 
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Významným prínosom pre expanziu malých a stredných firiem bolo pokračovanie efektívnej 
spolupráce medzi Hispánsko-slovenskou obchodnou komorou v Bratislave a Hispánsko-
českou obchodnou komorou v Madride.  
Vývoz zo SR do ES v r. 2021 tvorili osobné automobily s príslušenstvom (45 %), TV prijímače, 
obrazovky, elektrické stroje a zariadenia (24 %), kotly, stroje a prístroje (9,9 %), kaučuk a 
kaučukové výrobky (3,9 %), nábytok a svietidlá (1,8 %).  
Dovoz z ES do SR v r. 2021 tvorili osobné vozidlá (15,8 %), príslušenstvo motorových vozidiel 
(13,9 %), drôty, káble (4,7 %), ovocie, citrusové plody (2,9 %), syntetická priadza (2,8 %), lieky 
(2,7 %). 

 
Prehľad vzájomnej obchodnej výmeny medzi SR a ES za obdobie r. 2017 – 2022 (v mil. €) 
 2018 2019 2020 2021  2022 
Dovoz  1 179,5 1 228,8 1122,2 1 291,9 1 278,0 

Vývoz  2 259,0 2 264,7 1 808,4 2 024,9 1 638,1 

Saldo   1 079,5 1 035,9   686,2    733,0    360,1 

Obrat  3 438,5 3 493,5 2 930,6  3 316,8 2 916,1 

Zdroj: MH SR, ŠÚ SR 
 
V. MARKETINGOVÁ STRATÉGIA 
___________________________________________________________________________ 
 
a) Obchodné zvyklosti v teritóriu 
 
ES je dynamicky rastúcim trhom so 47 miliónmi obyvateľov a potenciálom pre uplatnenie sa 
slovenských výrobkov. Je zaujímavou destináciou pre dodávateľov z celého sveta, čo 
vytvára konkurenčný tlak na ceny a hlavne na kvalitu dodávaných výrobkov. Presadiť sa s 
dodávkami do sietí obchodných domov je náročné, vyžaduje to prepracovanú 
marketingovú stratégiu a dávku trpezlivosti. Obchodné domy majú dlhoročné obchodné 
väzby na osvedčených dodávateľov a preto akékoľvek presmerovanie ich dovozu 
predstavuje riziko akceptácie nového tovaru, kvality, dodacej lehoty a pod. Na presadenie 
sa v daných podmienkach používa „taktika nízkych cien“, pričom všetky ostatné podmienky 
na úrovni konkurencie musia byť dodržané. Túto taktiku používajú všetci noví dodávatelia. 
Ďalšou možnosťou ako preniknúť na trh, je nadviazanie priamych kontaktov s miestnym 
partnerom – reprezentantom, ktorý zabezpečí odbyt výrobkov v teritóriu. Svoju službu si však 
nechá zaplatiť tým, že požaduje cenové zvýhodnenie. Takéto dodávky sú veľmi reálne napr. 
u drevených komponentov nábytku a kovových súčiastok strojov a zariadení. 
 
Obchodné rokovanie je vhodné pripraviť s časovým predstihom. Vzhľadom na veľkú 
vzdialenosť zo SR je často nahrádzané mailovou korešpondenciou. Tu však hrozí riziko 
podvodu, pretože podvodníci majú vysoko profesionálnu webovú stránku s poštovou, alebo 
fiktívnou adresou a preto sa pri väčších kontraktoch odporúča preveriť situáciu priamo na 
mieste. Ak ide o prvé pracovné stretnutie mali by zúčastnené strany vopred poznať tému 
rokovania, predbežný program, predpokladaný čas a účastníkov rokovania (postavenie 
resp. funkcia v spoločnosti). Odporúča sa dohodnúť si aj rokovací jazyk. 
Neodporúča  sa  plánovať  obchodné  stretnutia  v auguste,  pretože  sa  jedná  o vrchol 
turistickej sezóny a väčšina Španielov v tomto období čerpá dovolenku. To sa týka aj 
obdobia Vianoc a Veľkej noci, kedy sa vyskytujú tzv. „puentes  (mosty)“, t. j. spojenie 
viacerých voľných dní.  Treba mať na pamäti, že okrem oficiálnych štátnych sviatkov,  majú  
svoje lokálne sviatky autonómne oblasti, mestá i obce. Preto sa odporúča pri plánovaní 
obchodnej cesty overiť si, či v danej lokalite nie sú miestne sviatky. 
 
Odporúčaný postup pri rokovaní - obchodní partneri by sa mali dostatočne pripraviť na 
prezentáciu svojej spoločnosti a ponúkaných produktov. Je vhodné poskytnúť na rokovaní 
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partnerovi aj propagačné alebo iné materiály o produkte a spoločnosti. Tieto materiály by 
mali byť v španielčine, akceptovateľné sú aj v angličtine. Pri propagačných materiáloch,  
prezentačnej technike, firemných USB, CD a DVD sa očakáva vyššia úroveň a kvalita, vrátane 
firemnej internetovej stránky, čo je jednou zo silných stránok španielskych firiem. 
 
Španielska mentalita - Španieli sú prístupní akceptovať aj rokovanie dohodnuté na poslednú 
chvíľu – existuje tu však nebezpečenstvo nedostatočnej prípravy a tým aj nižšej efektívnosti. 
Neskorší príchod na rokovanie nie je tak veľkým prehreškom, ako je tomu v iných európskych 
krajinách. V extrémnych prípadoch treba rátať aj s nedostavením sa obchodného partnera. 
Preto sa neodporúča plánovať si rokovania veľmi tesne za sebou. 
Španieli sú známi svojím pozitívnym vzťahom k stolovaniu a gurmánstvu v príjemnom prostredí 
a bežnou súčasťou rokovania je pozvanie na pracovný obed alebo večeru. Pri jedle sa vo 
väčšine prípadov podáva víno. V prípade pracovnej večere treba rátať s jej začiatkom 
medzi 21.00 – 22.00. Tzv. „siesta“ (prestávka v práci približne medzi 14:00 a 16:00) dáva 
priestor na pracovné obedy. Naopak večer sa pracovná doba končí medzi 19:00 až 20:00. V 
letnom období využíva väčšina firiem nepretržitú skrátenú pracovnú dobu od 8:00 do 15:00, 
čo však neovplyvňuje možnosť zorganizovania pracovného obeda. 
 
Obchodná stratégia - ekonomický potenciál ES dáva predpoklady na ďalší rozvoj 
a prehlbovanie vzťahov v obchodno-ekonomickej oblasti. Existuje určitá teritoriálna 
konzervatívnosť španielskych podnikateľov, ktorí preferujú vzťahy so svojimi tradičnými 
partnermi v rámci Európy a najmä Latinskej Ameriky, kde sa nestretávajú s jazykovou bariérou 
a odlišnými kultúrnymi zvyklosťami.  
Reklama tvorí neoddeliteľnú stratégiu predaja a má veľký vplyv na spotrebiteľa. Odporúča sa 
spolupráca s miestnymi reklamnými agentúrami s ohľadom na znalosť lokálnych zvyklostí a 
špecifík trhu a preto vedia zvoliť najvhodnejšiu formu oslovenia cieľovej skupiny spotrebiteľov. 
Najvhodnejšími mediálnymi kanálmi sú televízia, reklama na internete, v rozhlase, v 
časopisoch, novinách, na bilboardoch a na uliciach rozdávaním letáčikov. Existuje aj tzv. 
telemarketing, direct marketing a iné formy inzercie. Ceny inzercie a reklamy sú porovnateľné 
so zahraničím, je to však služba finančne náročná. Obchodným jazykom je španielčina, z 
ostatných jazykov je najrozšírenejšia angličtina, prípadne francúzština. Znalosť nemčiny je 
výnimočná. Ovládanie španielčiny je preto výhodou, v opačnom prípade treba využiť služby 
tlmočníkov. Veľký vplyv na uvedenie tovarov a ich predajnosť má účasť na výstavných 
akciách a stála prítomnosť na trhu, napr. formou zastupiteľskej siete. 
 
Dôležité upozornenie - je treba byť veľmi opatrný pri podozrivých vývozoch do tretích krajín, 
nákupoch a predajoch katalógových služieb, rôznych akcií, alebo zdanlivo veľmi výhodných 
internetových obchodov. Každá španielska firma by mala byť zapísaná v obchodnom registri 
www.rmc.es, v ktorom musí byť uvedený názov firmy a adresa. 
Neodporúča sa vopred uhrádzať akékoľvek sumy peňazí, pod rôznymi zámienkami ako napr. 
na úhradu daní, spoluúčasť rôznych nákladov, služieb a pod. V žiadnom prípade sa 
neodporúča podpisovať a pečiatkovať zdanlivo nezáväzné vyzerajúce formuláre 
objednávok katalógov alebo služieb, ktoré naoko vyzerajú len ako informatívne nezáväzné 
dopyty, ale drobným písmom sú uvedené konkrétne finančné záväzky a lehoty dodávok a 
služieb. Týka sa to najmä výhodných ponúk na dodávku tovaru, použitých strojov, zariadení a 
pod. cez internetové stránky a celý obchod sa uskutočňuje prostredníctvom mailov a 
mobilných telefónov. Pri týchto obchodoch dodávatelia požadujú čiastočné alebo úplné 
platby vopred bankovým prevodom na zdanlivý účet firmy v španielskych bankách. Po 
vylákaní peňazí španielska firma zmení názov a sídlo a presťahuje sa do inej autonómnej 
oblasti Španielska, a prakticky je už nemožné ju vypátrať. Preto je potrebné overiť si podozrivé 
firmy vopred v obchodnom registri (ktorý je v Španielsku platenou službou), príp. overiť si 
situáciu priamo na mieste, čo predstavuje investíciu niekoľko stoviek € oproti možnej strate 
niekoľkých desiatok alebo stoviek tisíc €. Z obchodného registra sú automaticky vyškrtnuté 
firmy, ktoré neodovzdali hospodárske výsledky za predošlý rok (povinnosť španielskych firiem). 
 
b) Vyhodnotenie odbytových možností SR  
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Po pandemickom naštartovaní ekonomík by mal opätovne začať rásť aj vzájomný obchod. 
Pre slovenské firmy sa tým vytvárajú podmienky pre hľadanie nových exportných možností, 
najmä zaujímavých komodít, foriem spolupráce a vývozu nových technológií. Dodávatelia 
z odvetvia automobilového priemyslu v ES hľadajú nových miestnych výrobcov v regióne 
strednej Európy z dôvodu znižovania výrobných nákladov a vzdialenosti ku konečnému 
odberateľovi, čo vytvára priestor pre dodávateľov komponentov zo SR. Snaha slovenských 
exportérov by sa mohla zamerať na ponuky nových exportných položiek a hľadanie 
odberateľov v strojárstve, elektrotechnickom priemysle, oceliarskom a metalurgickom 
priemysle, životnom prostredí a obnoviteľných zdrojov energie, či  IT. 
 
c) Marketingová stratégia pri vývoze do teritória 
 
Dovozné kanály predstavujú predovšetkým obchodné distribučné spoločnosti. V španielskych 
podmienkach distribúcie spotrebného tovaru si veľkoobchodník aj maloobchodník účtujú pri 
predaji obchodnú maržu, ktorá v niektorých prípadoch môže dosahovať až 100 %. Znamená 
to veľký tlak na nákupné ceny, aby sa udržala predajnosť výrobkov. Najvhodnejšou formou 
prieniku na španielsky trh je v spolupráci s miestnym zástupcom. U spotrebného tovaru je 
vhodné preniknúť do niektorej zo sietí hypermarketov alebo supermarketov. 
Distribučnú sieť v ES ovláda približne šesť hlavných subjektov, ktoré realizujú väčšinu tržieb. 
Jedná sa o konzorcia a kapitálové skupiny: Mercadona (sieť španielskych supermarketov), 
Carrefour, Dia, Lidl, Eroski (sieť obchodov baskickej družstevnej korporácie Mondragón) a 
Alcampo (hypermarkety francúzskej skupiny Auchan). Významným distribútorom je aj 
španielska súkromná sieť obchodných domov a samoobslúh El Corte Inglés. Konkurencia pri 
ponukách do sietí obchodných reťazcov je obrovská a ich nákupcovia sú veľmi úzko 
špecializovaní. Samozrejmosťou je dostatočný počet vzoriek a splnenie všetkých 
certifikačných požiadaviek. 
Najbežnejšími platobnými podmienkami akceptovanými dodávateľmi je odklad platby o 90 
dní od dátumu dodávky. Výrobcovia sú pod trvalým tlakom na tzv. "predaje so stratou", t. j. s 
nulovou alebo minimálnou maržou, podľa diktátu veľkých distribučných reťazcov. Segmenty 
maloobchodného trhu sú rozdelené v nasledujúcom pomere: 14 % hypermarkety, 43 % 
supermarkety a samoobsluhy, 15 % diskontné predajne, 18 % tradičné malé prevádzky 
a zvyšok predaj online. 
Dôležitým faktorom ovplyvňujúcim predaj sú reklamné kampane spojené so zákazníckymi  
súťažami, hodnotiacimi vernosť značke apod. Okrem trvalej inovácie produktov  sa vedie boj 
medzi značkami porovnateľnej kategórie o dizajn obalu, spôsob ponuky zákazníkom, dôležitú 
úlohu zohráva starostlivosť o meno značky, jej akceptácia a podpora na nosných 
segmentoch trhu. 
Na rozdiel od spotrebného tovaru pri strojárskom tovare je vhodné nájsť si miestneho 
zástupcu. Tu platí, že výhradné zastúpenie (exkluzivita) na španielskom trhu sa poskytuje len 
na dobu určitú (obvykle 1 až 2 roky), s možnosťou ďalšieho predĺženia, ak zmluvné strany 
budú spokojné so spoluprácou. Vhodné je dohodnutie minimálnych ročných objemov 
dodávok s „motiváciou“ ich prekročenia. Propagácia výrobkov si vyžaduje dlhší čas, zákazník 
vyžaduje trvalú prítomnosť zástupcu na trhu a nevyhnutnosťou je zabezpečenie rýchleho a 
kvalitného predajného a po predajného servisu. 
 
Pre úspešnú expanziu na španielsky trh sa odporúča realizovať základnú postupnosť krokov 
Spracovať marketingový prieskum o situácii na španielskom trhu pre konkrétnu komoditu. Na  
základe prieskumu, spracovať marketingovú stratégiu a plán prieniku na trh. Z toho by mala 
vyplynúť taktika prieniku (založenie vlastného obchodného zastúpenia vo forme organizačnej 
zložky resp. dcérskej spoločnosti, vytvorenie obchodného vzťahu s domácou obchodnou 
spoločnosťou, ktorá má distribučnú sieť a pokrýva ňou aspoň niektorú autonómnu oblasť, 
alebo uzavretie dohody s väčším počtom firiem pôsobiacich na autonómnej úrovni, resp. v 
oblasti ich distribúcie). Realizovať zo strany slovenského exportéra podporu predaja - účasť 
na výstavách a veľtrhoch, prezentácie firmy a výrobného sortimentu, účasť na workshopoch 
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a konferenciách, členstvo v asociáciách, sponzorované články o firme, reklama v tlači, a tak 
cielene vytvárať povedomie o svojich výrobkoch medzi odbornou verejnosťou. 
 
Prekážky s ktorými sa môže stretnúť dodávateľ zo SR 
Obchodné bariéry -  monopolní resp. výhradní dodávatelia sa môžu vyskytnúť najmä v oblasti 
energií a telekomunikácií, závisí to od konkrétneho prípadu. 
Cenové - španielske  firmy od  slovenských  dodávateľov  očakávajú  výrazne nižšiu cenu, 
pretože nás považujú za bývalý „východný blok“ s nízkymi výrobnými nákladmi a lacnou 
pracovnou silou. 
Prekážkou pri prieniku na trh môže byť nedostatočná znalosť trhu, nedostatočné kapacity 
marketingovej činnosti (z dôvodu decentralizovaného správneho členenia Španielska do 17 
autonómnych oblastí + 2 enkláv na severe Afriky). 
Prekážky nedostatočnej podnikateľskej výkonnosti – nepostačujúce množstvo, nedostatočné 
financovanie, cenovo nekonkurenčný produkt, podcenenie marketingu a jeho 
zjednodušené chápanie ako prieskum trhu a nie ako dialóg s trhom. 
Problémy súvisiace s kvalitou ľudských zdrojov - jazykové vybavenie je najčastejším 
nedostatkom. Španieli vždy dávajú prednosť španielčine, aj keď dokážu pri rokovaní oceniť 
partnera s dobrou francúzštinou alebo angličtinou. Pre rozvoj ďalšej spolupráce 
uprednostňujú španielčinu a niekedy sa stáva, že pre túto jazykovú bariéru sú ochotní 
uprednostniť aj menej výhodného partnera. 
 
Obchodné ponuky a prezentácia firmy - španielske firmy majú vysokú úroveň vlastnej 
prezentácie. Popri kvalitných informačných brožúrach a prospektoch predstavujúcich firmu, 
jej výrobky a služby sa využívajú moderné elektronické médiá – prezentačné USB a CD s veľmi 
kvalitným grafickým spracovaním prezentácií, webové stránky, ponuky na internete, atď. 
Najvhodnejšie sú ponuky v španielčine, ponuky v angličtine sú tiež akceptovateľné. 
 
Cena ponúkaných výrobkov - lacné výrobky najmä z Ázie, Afriky (Maroko) a Latinskej Ameriky 
robia problémy aj španielskym výrobcom (odevy, obuv). 
Neodporúča sa ponúkať tovar s nízkym podielom kvalifikovanej ľudskej práce. Je vhodné 
ponúkať kvalitný tovar strednej a vyššej kvality (s dobrým pomerom kvality a ceny), s krátkymi 
dodacími lehotami, u ktorých môže slovenský výrobca konkurovať západoeurópskym firmám 
u tovarov s vyššou pridanou hodnotou. Oproti ázijským a latinsko-americkým krajinám našou 
výhodou je oveľa rýchlejšia doprava, imidž kvalitnejšej produkcie a najmä spoľahlivejšieho 
obchodného partnera. 
Aj napriek tomu, že mzdové náklady sú v SR nižšie ako v EÚ a v ES, nemusia vždy zabezpečiť 
dostatočnú konkurencieschopnú cenu výrobkov. Je treba zvážiť produktivitu práce v 
jednotlivých výrobných podnikoch (strojné vybavenie). Pri kalkulácii ceny zohrávajú u 
slovenských dodávateľov negatívnu úlohu aj dopravné náklady. Tovar zo SR sa do ES 
prepravuje kamiónmi vo vzdialenosti 2 000 – 3 000 km. Konkurencia je bližšie, alebo má k 
dispozícii oveľa lacnejšiu lodnú dopravu. 
Dodržiavanie dodacej lehoty je nevyhnutnosťou. Nedodanie tovaru v dohodnutej lehote 
môže spôsobiť jeho nepredajnosť (týka sa to sezónneho a módneho tovaru), prípadne môže 
spôsobiť u odberateľa aj ekonomické straty z dôvodu zdržania výroby, penále od tretích 
firiem a pod., s nasledovným vymáhaním náhrady škody dodávateľom. 
 
d) Praktické informácie pre exportéra a importéra 
 
Balenie - postačuje bežné balenie, zaručujúce ochranu tovaru a umožňujúce bezpečnú 
manipuláciu. 
 
Cesty - cestná sieť v ES sa po vstupe do EÚ veľmi zlepšila. ES má v súčasnosti 165 000 km ciest, 
z toho viac ako 16 tisíc km diaľničného typu. Za používanie sa neplatí ročná známka, ale na 
niektorých úsekoch diaľnic (viac ako 3 300 km) sa priamo vyberajú diaľničné poplatky. 
Kamiónová cestná preprava spolu s námornou prepravou zabezpečujú transport väčšiny 
tovaru zo zahraničia a v rámci krajiny. Pozornosť je potrebné venovať nedeľným a nočným 
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zákazom jazdy motorových vozidiel ťažších ako 3,5t, s výnimkou vozidiel na hromadnú 
prepravu osôb, ťažkých obytných automobilov a prívesov. 
 
Železnica – ES v súčasnosti disponuje viac ako 15 000 km železničných tratí. Avšak na 
preprave tovaru sa železnica podieľa len 4 %. Železničná sieť sa dá ťažko využiť v 
medzinárodnej nákladnej preprave, nakoľko koľajnice majú širší rozchod ako je európsky 
štandard a nákladná železničná doprava z Francúzska končí v Irune. 
 
Pošta – pre zásielky platí maximálna hmotnosť 50 kg. Pre expresné zásielky sa využívajú služby 
medzinárodných kuriérnych spoločností, napr. DHL, MRW, UPS. 
 
Hromadná doprava pre kusový tovar - podmienky prepravy sú podobné iným európskym 
krajinám – kamióny, železnice, kontajnery. Dopravu organizujú a informácie poskytujú 
špeditérske firmy. 
 
Námorná doprava – ES bolo vždy známe ako námorná veľmoc, čo sa premietlo i do 
súčasných dopravných kapacít v oblasti námornej dopravy. V krajine je viac ako 30 
medzinárodných prístavov. Najväčšími prístavmi podľa množstva prepraveného tovaru sú 
Valencia, Algeciras, Barcelona, Las Palmas a Bilbao, ktoré spracujú až 86% prepravovaného 
tovaru. Prístavy ročne prepravia približne 12 mil. kontajnerov.  
 
Letecká doprava – ES je tradične uzlom leteckého spojenia medzi Európou a Latinskou 
Amerikou a medzi Európou a Afrikou. Z hľadiska nákladnej leteckej prepravy sú spomedzi viac 
ako 40 medzinárodných letísk najvýznamnejšími Madrid, Barcelona a Zaragoza. 
 
Kombinovaná doprava - Tento spôsob dopravy využíva najmä námornú, cestnú a železničnú 
dopravu. Kamióny sú prekladané v logistických centrách a prekladiskách pri každom väčšom 
meste alebo priemyselnom parku. 
 
Spôsob dopravy - najvýhodnejšie je dopraviť sa do krajiny letecky priamo na letiská v 
Madride (Barajas), Barcelone, Palma de Mallorca, Bilbao, Valencii, Seville, Málage, Zaragoze. 
Z Bratislavy sú v letnej sezóne prevádzkované priame lety spoločnosťou Ryanair do Málagy 
a na Mallorku. Do roku 2019 boli po celý rok v prevádzke priame lety do Barcelony (Girona) 
a Madridu. Je možné využiť tiež  lety spoločností Ryanair a Wizzair z Budapešti do Madridu, 
Barcelony, Santanderu a Sevilly. Z Viedne lietajú Iberia (do Madridu a Barcelony každý deň 
3x) aj Wizzair. Z Prahy lietajú do Madridu okrem ČSA a Iberie aj nízko nákladové letecké 
spoločnosti Air Europa, Ryanair a SmartWings. 
 
Miestny čas - v ES platí stredoeurópsky čas, s výnimkou Kanárskych ostrovov, kde je o 1 hodinu 
menej. Letný čas sa tu uplatňuje tak ako v ostatnej Európe. 
 
Otváracia doba úradov - úrady majú pracovný čas spravidla od 9:00 do 14:00 hod. a od 
17:00 do 19:00 (14:00 až 17:00 obedná prestávka – „siesta“). V lete pracujú úrady v 
„skrátenom režime“ do 14:.00 hod. 
 
Otváracia doba obchodov - obchody sa otvárajú väčšinou medzi 9:00 a 10:00 hodinou, cez 
obed majú od 14:00 do 16:00 hod. prestávku. Zatvára sa o 22:00 hodine. Veľké obchodné 
centrá, niektoré obchody v centre veľkých miest a veľké obchodné domy majú otvorené i 
cez obed. V sobotu a nedeľu býva spravidla otvorené do 14.00 hodiny, obchodné domy a 
obchodné centrá do 22:00 hod. 
 
Otváracia doba bánk a pôšt - banky majú zvyčajne otvorené od pondelka do piatka 
spravidla od 8:30 do 14:30 hodín. Pošty bývajú otvorené len do 14:30 hod., v mestách do 
20.00 hod. 
 
Telefonovanie – predvoľba zo SR do ES +34... a z ES do SR +421... 
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Sviatky (dni pracovného pokoja)  
Najvýznamnejším štátnym sviatkom je 12. október (Deň španielskeho kultúrneho dedičstva – 
1492). 
Ďalšie sviatky s celoštátnou pôsobnosťou sú: 1.1. (Nový rok), 6.1. (Traja králi), 9.4. (Zelený 
štvrtok s výnimkou AO Katalánsko), 10.4. (Veľký piatok), 1.5. (Sviatok práce), 15.8. 
(Nanebovzatie Panny Márie), 1.11 (Sviatok všetkých Svätých) 6.12. (Deň ústavy) 9.12. 
(Nepoškvrnené počatie), 25.12. (Narodenia Ježiša Krista). 
Okrem toho existujú ďalšie civilné a cirkevné sviatky, ktoré majú obmedzenú platnosť len v 
určitých autonómnych oblastiach (AO). Napr. v AO Madrid je sviatkom okrem uvedených 
celoštátnych sviatkov aj 2.5.. 
 
Zdravotné zabezpečenie - na základe smernice EP a Rady EÚ 2011/24/EÚ je neodkladná a 
nevyhnutná zdravotná starostlivosť poskytovaná za rovnakých podmienok a v rovnakých 
cenách ako domácim poistencom, a to vrátane spoluúčasti pacienta. Je preto vhodné pre 
krátkodobé pobyty (do 3 mesiacov) vybaviť si u svojej slovenskej zdravotnej poisťovni vydanie 
Európskeho preukazu zdravotného poistenia (EPZP). Náklady na ošetrenie u zubného lekára si 
hradí pacient sám. Odporúča sa, aby si turisti pred cestou uzavreli aj zmluvu o komerčnom 
poistení liečebných nákladov v zahraničí. 
 
Požičovne áut - auto je možné požičať si s kreditnou kartou, inak je treba zložiť zálohu v 
hotovosti. Vyžaduje sa vodičský preukaz a preukaz totožnosti, resp. pas s minimálnou 
platnosťou 1 roka. 
 
Vstup do Španielska - je pre občanov SR možný na základe platného cestovného dokladu, 
ktorým môže byť občiansky preukaz alebo platný cestovný pas. Občania SR sa môžu 
dlhodobo voľne pohybovať po ES v rámci voľného pohybu osôb v EÚ. Nie je potrebné si 
vybavovať pracovné povolenie ani pracovné vízum na vstup do krajiny. Podnikatelia si musia 
vybaviť živnostenské povolenie na príslušnom mestskom úrade v ES a prihlásiť sa na úrade 
sociálneho zabezpečenia na platenie sociálneho poistenia (v ES je spoločné so zdravotným) 
a na daňovom úrade na platenie daní). 
Pri pobyte do 90 dní nie je potrebná registrácia na cudzineckej polícii v ES. Pre pobyty nad 90 
dní je povinná registrácia na cudzineckej polícii, ktorá vydáva potvrdenia o registrácii. Toto 
potvrdenie obsahuje identifikačné číslo cudzinca tzv. NIE (Numero de identificación 
extranjera), ktoré sa používa pri administratívnom a obchodnom styku (napr. pre nákup 
nehnuteľností, vozidiel, otvorenie účtu v banke, platenie daní, sociálnych dávok). 
 
Dôležité telefónne čísla 
112  –  tiesňové  telefónne  číslo,  na  ktorom  je  možné  kontaktovať  políciu,  zdravotníkov, 
požiarnikov a ďalšie pohotovostné služby. Funguje 24 hodín denne po celý rok. 
062 – Národná polícia 
 
Adresy zastúpení SR v Španielsku. 
Veľvyslanectvo SR v Španielsku (Embajada de la República Eslovaca)  
Juraj Tomaga - veľvyslanec 
Calle del Pinar, 20, 28006 M a d r i d 
Tel.: (0034) 915 903 861; fax (0034) 915 903 868 
e-mail  emb.madrid@mzv.sk;  www.mzv.sk/madrid 
 
Honorárny konzulát SR - Zaragoza  
(pôsobnosť pre AO Aragónsko a La Rioja) 
José Javier Parra - honorárny konzul 
Paseo de la Gran Vía 9, pl. 2 
50006 Zaragoza 
Tel.: (0034) 976 233 772 
e-mail: consulado@eslovaquiaaragon.net 
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Honorárny konzulát SR – Santa Cruz de Tenerife 
Francisco Perera Molinero – honorárny konzul 
C/ Jesús y María, 27 bajo 
28004 Santa Cruz de Tenerife  
Tel. (0034) 922 275 928 
Fax (0034) 922 249 071 
e-mail:  fperera@ortodoncia.es 
 
Honorárny konzulát SR -  Malaga  
Jesús García Urbano – honorárny konzul  
C/ Flauta Mágica 22,  
29006 Málaga 
Tel:  (0034) 952 223 310  
Email: consulado@eslovaquia-andalucia.es 
www.eslovaquia-andalucia.es 
 
Honorárny konzulát SR – Palma de Mallorca  
Jaime Campaner Muňoz – honorárny konzul 
San Miguel 46 
Palma de Mallorca 
Tel.: (0034) 618 99 44 55 
E-Mail.: sk.konzul.balear@gmail.com 
 
Web stránky významných inštitúcií 
Ministerstvá Inštitúcie, agentúry, organizácie 

Úrad predsedníctva 
vlády 

www.mpr.gob.es Národný štatistický 
úrad 

www.ine.es 

Ministerstvo 
hospodárstva  
a podnikania  

www.mineco.gob.es Najvyššia rada 
obchodných komôr  

 www.camara.es 
 

Ministerstvo priemyslu, 
obchodu a cestovného 
ruchu  

www.mincotur.gob.es  
 

Španielsky inštitút 
zahraničného 
obchodu ICEX 

www.icex.es 

Ministerstvo dopravy, 
mobility a agendy miest  

www.mitma.gob.es Malé a stredné 
podniky 

www.ipyme.org 

Ministerstvo financií 
a štátnej správy 

www.hacienda.gob.es Španielska 
konfederácia 

d ik t ľ ký h 

www.ceoe.es 

Ministerstvo 
poľnohospodárstva, 
rybolovu a 
potravinárstva 

www.mapa.gob.es Španielska agentúra 
pre normy 
a certifikáciu - AENOR 

www.aenor.com 

Ministerstvo pre 
ekologickú tranzíciu 
obrany 

www.miteco.gob.es Oficiálne úverová 
agentúra ICO 

www.ico.es 

Ministerstvo 
spravodlivosti 

www.mjusticia.gob.es Španielska spoločnosť 
na podporu investícií 

www.cofides.es 

Ministerstvá 
zamestnanosti, migrácie 
a soc zabezpečenia 

www.mitramiss.gob.es Španielsky inštitút 
cestovného ruchu 

www.tourspain.es 

 
Internetové informačné zdroje: 
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Podnikanie a obchod 

Centrálny obchodný register www.rmc.es 

Informácie o daniach a colných sadzbách www.agenciatributaria.es 

Kontakty na firmy www.subcont.com 

Štatistiky zahraničného obchodu ES http://aduanas.camaras.org/ 

Štátny sekretariát pre obchod www.comercio.gob.es 

Informácie pre investorov v Španielsku www.investinspain.org 

Vyhľadávanie firiem podľa odborov činnosti www.paginasamarillas.es 

Priemysel 

Informácie o stavebnom sektore www.seopan.es 

Železiarske a oceliarske výrobky www.unesid.org 

Metalurgia www.interempresas.net/MetalMecanica 

Konfed. podnikateľov v priemysle plastov www.anaip.es 

Textilný a konfekčný priemysel www.cityc.es 

Španielska federácia chemického priem. www.feique.org 

Bankovníctvo 

Banco de Espaňa www.bde.es 

Banco Santander www.bancosantander.com 

Banco Bilbao Vizcaya Argentaria www.bbva.es 

Veľtrhy a výstavy 

Asociácia španielskych veľtrhov www.afe.es 

IFEMA Madrid www.ifema.es 

FIRA Barcelona www.firabarcelona.com 

Feria de Zaragoza   www.feriazaragoza.es 

Feria de Valencia www.feriavalencia.com 

Bilbao Exhibition Centre www.bilbaoexhibitioncentre.com 

Ekonomická tlač 

Denník El Economista www.eleconomista.es 

Denník Expansión www.expansion.com 

Denník Cinco Días https://cincodias.elpais.com 

Denník Gaceta https://gaceta.es 

Informácie z burzy www.ecobolsa.com 
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