MINISTERSTVO  HOSPODÁRSTVA

SLOVENSKEJ REPUBLIKY

 Číslo: 16005/2018-3400-23326
Materiál na rokovanie 

Rady vlády SR na podporu exportu a investícií
Priority proexportnej politiky Slovenskej republiky na obdobie 2018 - 2020


Podnet:
        Obsah materiálu:

Závery Rady vlády SR
        1. Návrh záverov Rady vlády SR
na podporu exportu a investícií                                       2. Predkladacia správa

zo dňa 15.3.2017                                                             3. Priority proexportnej politiky...
        4. Prílohy 
Predkladá:    

Peter Žiga

minister hospodárstva 

Slovenskej republiky

Bratislava   26. apríla 2018 
RADA VLÁDY SR NA PODPORU EXPORTU A INVESTÍCIÍ

[image: image1.wmf]
Návrh

ZÁVEROV RADY VLÁDY SR 

NA PODPORU EXPORTU A INVESTÍCIÍ

č.   /   /2018

z    9. mája 2018

Priority proexportnej politiky Slovenskej republiky na obdobie 2018 - 2020
Číslo materiálu:                    


Predkladateľ:         minister hospodárstva

___________________________________________________________________________

Rada vlády SR na podporu exportu a investícií

A. schvaľuje

                     A.1. Priority proexportnej politiky Slovenskej republiky na obdobie 2018 - 2020; 

B. ukladá 
           
generálnej riaditeľke a predsedníčke Rady banky EXIMBANKY SR

           generálnemu riaditeľovi Slovenskej agentúry pre rozvoj investícií a obchodu

generálnemu riaditeľovi Slovak Business Agency

B.1.  zabezpečiť plnenie opatrení uvedených v bode 6 materiálu, 

C. odporúča

dekanovi Obchodnej fakulty Ekonomickej univerzity  Bratislave
C.1  zabezpečiť plnenie opatrenia č. 6.3 uvedené v materiáli. 
Predkladacia správa
Materiál „Priority proexportnej politiky Slovenskej republiky na obdobie 2018 - 2020“ je predložený na rokovanie Rady vlády SR na podporu exportu a investícií na základe jej záverov č. 03/01/2017 zo dňa 15.3.2017.

Stratégia vonkajších ekonomických vzťahov SR na obdobie 2014 - 2020 (ďalej stratégia VEV“) uvádza, že v polovici programového obdobia bude vypracovaná Biela kniha proexportnej politiky SR 2017, ktorá vyhodnotí implementáciu stratégie VEV. V období prípravy materiálu sa pri rokovaniach so zástupcami podnikateľov pôvodná osnova bielej knihy zmenila a súčasne boli zaznamenané podnety, aby sa so zmenou osnovy zmenil aj názov materiálu. Na základe záveru prijatého na rokovaní Pracovnej skupiny pre stratégiu VEV dňa 19.12.2017 sa pôvodný názov zmenil na „Priority proexportnej politiky SR 
na obdobie 2018 - 2020“ (ďalej len „proexportná politika SR 2018 - 2020“). 
Pri spracovaní analytickej časti bielej knihy MH SR tiež spolupracovalo s Ekonomickou univerzitou v Bratislave. 
Proexportná politika SR 2018 - 2020 nemá úroveň štandardného strategického dokumentu, ale má ambíciu poskytnúť stručnú informáciu o aktualizácii stratégie VEV 
na obdobie 2018 - 2020. Tento materiál možno považovať tiež za štúdiu o konsenze štátu a podnikateľskej obce k zameraniu proexportnej politiky SR v období 2018 - 2020 na podporu tých proexportných nástrojov, ktoré sú z pohľadu exportérov najdôležitejšie a ktoré môžu najväčšou mierou prispieť k plneniu proexportných cieľov. Úspešnosť naplnenia opatrení navrhnutých v proexportnej politike SR 2018 - 2020 naznačí, do akej miery je štát a podnikateľská obec schopná vzájomne spolupracovať tak, aby vynaložené prostriedky štátu boli skutočným prínosom pre implementáciu opatrení navrhnutých na podporu definovaných cieľov. 

Stratégia VEV predpokladá, že v roku 2020 bude vypracovaná hodnotiaca správa 
za celé sledované obdobie 2014 - 2020. Poznatky získané z implementácie proexportnej politiky SR 2018 - 2020 môžu byť využité pri vypracovaní tejto hodnotiacej správy, ktorá bude tvoriť východiskový materiál pre programovo nadväzujúcu novú stratégiu v oblasti proexportnej politiky SR po roku 2020.

Materiál bol prerokovaný a prijatý 19.12.2017 na rokovaní Pracovnej skupiny pre stratégiu VEV a 22.2.2018 na Porade vedenia MH SR. Pripomienky členov pracovnej skupiny aj z Porady vedenia MH SR boli do materiálu zapracované.  

Na rokovanie RVPEI je materiál predložený bez rozporov.
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1. STRUČNÁ GENÉZA VZNIKU STRATÉGIE VONKAJŠÍCH EKONOMICKÝCH VZŤAHOV SR NA OBDOBIE 2014 - 2020

Vláda SR 19.12.2012  uznesením č. 708 prijala „Plán práce vlády Slovenskej republiky na rok 2013“. V rámci tohto uznesenia bolo ministrovi hospodárstva SR uložené vypracovať návrh „Stratégie podpory exportu Slovenskej republiky na obdobie 2014 - 2020“ a predložiť ho 
na rokovanie vlády SR do 31.10.2013.

Rada vlády SR na podporu exportu a investícií (ďalej len „rada“) na svojom prvom rokovaní 25.3.2013 odporučila prehodnotiť pripravovanú „Stratégiu podpory exportu SR na roky 2014-2020“ a požiadala spracovateľa, Ministerstvo hospodárstva SR (ďalej len „MH SR“), o uplatnenie zmeny názvu a obsahu materiálu a predloženie „Stratégie vonkajších ekonomických vzťahov SR na obdobie 2014 - 2020“ (ďalej len „stratégia VEV“).

Rozsah navrhnutej rozšírenej stratégie prekračoval kompetencie MH SR. V nadväznosti 
na odporučenie rady, týkajúce sa zmeny názvu a obsahu pôvodnej stratégie, MH SR požiadalo Ekonomickú univerzitu Bratislava o spoluprácu pri spracovaní východísk stratégie VEV. Návrh východísk stratégie VEV vypracovala Ekonomická univerzita Bratislava 
po konzultáciách s MH SR v priebehu apríla 2013.
Rada na rokovaní 6.5.2013 rozhodla o zúžení stratégie VEV na oblasť zahraničnoobchodnej politiky v zmysle schváleného materiálu „Východiská stratégie VEV“. Podľa týchto východísk je oblasť proexportnej politiky ako prioritného zamerania zahraničnoobchodnej politiky štátu kľúčovou časťou stratégie VEV, ktorú vláda SR prijala 12.3.2014.
2. ZAMERANIE PROEXPORTNEJ  POLITIKY SR 2018 - 2020

Stratégia VEV uvádza, že v polovici programového obdobia bude vypracovaná Biela kniha proexportnej politiky SR 2017 (ďalej len „biela kniha“), ktorá vyhodnotí implementáciu stratégie VEV. 

V období prípravy tohto materiálu sa po opakovaných rokovaniach so zástupcami podnikateľov / exportérov pôvodná základná osnova bielej knihy zmenila dva krát. Zo strany podnikateľov boli súčasne zaznamenané podnety, aby sa so zmenou osnovy bielej knihy zmenil aj jej názov. Na podnet podnikateľov a na základe záveru prijatého na rokovaní PS pre stratégiu VEV dňa 19.12.2017 sa pôvodný názov „biela kniha“ mení na „Priority proexportnej politiky SR na obdobie 2018 - 2020“ (ďalej len „proexportná politika 2018 -2020“). Tento názov je v súlade so štruktúrou i zameraním materiálu, zohľadňuje požiadavky podnikateľov ako aj konkrétne návrhy opatrení na podporu implementácie priorít proexportnej politiky SR na obdobie 2018 - 2020. 

Proexportná politika 2018 - 2020 je čiastočnou aktualizáciou stratégie VEV a stanovuje reálne ciele a úlohy najmä na podporu jej kľúčovej časti, t.j. na oblasť podpory exportu. Týmto dochádza k obsahovému návratu k pôvodnej úlohe vlády SR z roku 2012 danej uznesením 
č. 708, t. j. k stratégii podpory exportu. 

MH SR pri tvorbe proexportnej politiky 2018-2020 vychádzalo z navrhnutých a schválených východísk stratégie VEV. V budúcom období sa implementácia stratégia VEV a jej hodnotenie zameria výlučne len na oblasť proexportnej politiky v súlade s týmto materiálom.  
Investičné ciele, ciele v oblasti inovačnej spolupráce so zahraničím a ciele v oblasti jednotnej prezentácie so zahraničím, ktoré boli súčasťou stratégie VEV, riešia samostatné dokumenty schválené vládou SR.
Proexportná politika 2018 - 2020 nemá z hľadiska proexportnej politiky úroveň štandardného strategického dokumentu, ale má ambíciu poskytnúť stručnú informáciu 
o aktualizácii stratégie VEV na obdobie 2018 - 2020. Tento materiál možno považovať tiež za štúdiu o konsenze štátu a podnikateľskej obce k zameraniu proexportnej politiky v období 2018 - 2020 na podporu tých proexportných nástrojov, ktoré sú z pohľadu exportérov najdôležitejšie a ktoré môžu najväčšou mierou prispieť k plneniu proexportných cieľov. Úspešnosť naplnenia opatrení navrhnutých v proexportnej politike 2018 - 2020 naznačí, 
do akej miery je štát a podnikateľská obec schopná vzájomne spolupracovať tak, aby vynaložené prostriedky štátu boli skutočným prínosom pre implementáciu opatrení navrhnutých na podporu definovaných cieľov. 

Stratégia VEV predpokladá, že v roku 2020 bude vypracovaná hodnotiaca správa za celé sledované obdobie 2014 - 2020. Poznatky získané z implementácie proexportnej politiky 2018 - 2020 môžu byť využité pri vypracovaní tejto hodnotiacej správy, ktorá bude tvoriť východiskový materiál pre programovo nadväzujúcu novú stratégiu v oblasti proexportnej politiky SR po roku 2020.

3. ZHODNOTENIE DOTERAJŠIEHO PLNENIA CIEĽOV PODPORY EXPORTU A ICH AKTUALIZÁCIA

Pre oblasť exportu stanovila stratégia VEV nasledovné ciele:

Všeobecné

1. Nárast exportu

2. Nárast počtu exportérov

3. Zabezpečenie stabilných dodávok strategických tovarov

Špecifické (vyplývajúce zo slabých stránok ZO SR)

1. Diverzifikácia teritoriálnej štruktúry vývozu - zvýšiť podiel vývozu                na mimoeurópske trhy

2. Diverzifikácia komoditnej štruktúry vývozu - zvýšiť podiel vývozu v komoditných skupinách okrem HS85 a HS87 

3. Zvýšiť podiel vývozu malých a stredných podnikov (MSP)

4. Zvýšiť podiel exportu služieb (vrátane cestovného ruchu)

Z monitorovacích správ o plnení cieľov stratégie VEV, ktoré hodnotili rok 2014, 2015 a 2016 vyplýva, že priebežne sa plnia všetky tri všeobecné obchodno-politické ciele stanovené stratégiou VEV. 

V období 2014 - 2016 bol u prvých dvoch cieľov každoročne zaznamenaný nárast, pri treťom boli priebežne zabezpečované stabilné dodávky strategických tovarov. 

· Nárast exportu ovplyvňuje rast ekonomiky, jej výkonnosť a otvorenosť.  Pre SR, ako krajinu s malým vnútorným ekonomickým rozmerom a zároveň veľkým produkčným potenciálom predstavuje export existenčnú nevyhnutnosť. 
Ešte dôležitejšie ako sledovanie samotného nárastu exportu je sledovanie zvyšovania podielu exportu sofistikovanej výroby s vysokou pridanou hodnotou a služieb na celkovom exporte. Podiel exportu tovarov a služieb na tvorbe HDP dlhodobo osciluje okolo 90% (v roku 2016  93,8%). Export má zásadný vplyv na platobnú bilanciu i HDP štátu, na tvorbu pracovných miest. Je hnacou silou zvyšovania produktivity a konkurencieschopnosti ekonomiky, je podmienkou dlhodobej prosperity a hospodárskeho rastu. Schopnosť ekonomiky realizovať domáce výrobky 
na zahraničných trhoch je považovaný za jeden z najvýznamnejších indikátorov ekonomickej vyspelosti krajiny.  
· Nárast počtu exportérov pri súčasnom náraste exportu pozitívne ovplyvňuje teritoriálnu 
a komoditnú diverzifikáciu štruktúry zahraničného obchodu. Pri sledovaní nárastu počtu exportérov je dôležite sledovať aj zapájanie sa exportérov z radov MSP.
· Zabezpečenie strategických dodávok nerastných surovín je z pohľadu energetickej bezpečnosti nevyhnutné. V období 2014 - 2016 bola mimoriadna pozornosť venovaná rozvoju vzájomných prepojení ropovodných sietí medzi krajinami EÚ s cieľom zvýšenia stability ekonomiky celej EÚ. MH SR v súčinnosti s príslušnými organizáciami v jeho pôsobnosti aktívne pracovalo na implementácií tzv. projektov spoločného záujmu EÚ (PCI
) v plyne, elektroenergetike a v rope. SR spolupracuje v oblasti rozvoja energetickej bezpečnosti regiónu v oblasti plynu s krajinami V4 ako aj s ostatnými krajinami 
v regióne. SR naďalej považuje dlhodobé zmluvy na dodávku plynu za jeden 
z významných nástrojov bezpečnosti dodávok. Významná závislosť na dovoze energetických surovín a zmeny v teritoriálnej stratégii Ruskej federácie týkajúcich sa hlavne prepravných sietí môžu mať negatívny dosah na konkurencieschopnosť SR a tým aj na celý priemyselný sektor. Pozornosť bude  potrebné venovať aj diverzifikácií zdrojov a minimalizovať riziko spojené s prípadným výpadkom dodávok jednotlivých surovín alebo tovarov. Pre Slovensko je nevyhnutné prijať do roku 2020 zásadné makroekonomické a iné adaptačné opatrenia pre zachovanie konkurencieschopnosti a udržateľného rastu. SR je takmer na 90% závislá na dovoze primárnych energetických zdrojov. Je preto opodstatnené  ponechať cieľ „zabezpečenie stabilných dodávok strategických tovarov“ aj pre obdobie 2018 - 2020.

Stratégia VEV stanovila v oblasti exportu aj štyri špecifické ciele, ktoré vyplývajú 
zo slabých stránok zahraničného obchodu SR.

· Diverzifikácia teritoriálnej štruktúry vývozu - zvýšiť podiel vývozu 
na mimoeurópske trhy naberá na dôležitosti z dôvodu, že viac ako 90% z celkového exportu SR smeruje do európskych krajín (z toho 85,2% do krajín EÚ). V roku 2016 vzrástol podiel exportu na mimoeurópske trhy v porovnaní s rokom 2015 z 9,3% 
na 9,5%. Vývoz SR na mimoeurópske trhy v období 2014-2016 striedavo klesal a rástol. V roku 2016 sa podiel vývozu SR na mimoeurópske trhy dostal na úroveň roka 2014.
V dôsledku príchodu možnej recesie, v prípade poklesu výkonnosti jednotlivých ekonomík EÚ, je potrebné presmerovať väčšiu časť celkového exportu SR 
na mimoeurópske trhy, čím by SR nebola tak závislá na obchode s európskymi krajinami. Slovenským exportérom sa naskytujú príležitosti na rýchlorastúcich trhoch rozvojových krajín. Práve v týchto teritóriách môže pri podpore etablovania sa slovenských exportérov zohrať podpornú úlohu štát. Pri obchodovaní v Európe prítomnosť štátnych orgánov a inštitúcií na podporu exportu nie je až taká potrebná. 
Okrem toho formou dohôd o voľnom obchode sa SR napríklad otvára tiež priestor pre zvýšenie exportu poľnohospodárskych komodít do krajín ako napríklad Japonsko, Singapur, Vietnam a Kanada. 

Vysoká orientácia slovenského exportu na trhy EÚ  (podiel 85,2% v r. 2016) predstavuje potenciálnu hrozbu pre slovenskú ekonomiku v čase recesie týchto trhov (viď pokles vývozu SR o viac ako 20% v roku 2008 - tiež ako dôsledok vplyvu svetovej finančnej a ekonomickej krízy na výkonnosť ekonomiky EÚ). Vysoká interdependencia je pre našu ekonomiku nežiaduca a vysoko riziková. Rozloženie tohto rizika je možné len cestou väčšej diverzifikácie exportných trhov. Tie následne môžu mať aj pozitívny vplyv 
na komoditnú diverzifikáciu. Nástroje proexportnej politiky musia viesť k tomu, aby slovenskí exportéri prenikli na mimoeurópske trhy a to hlavne tie, ktoré budú v proexportnej politike definované ako „cieľové trhy“. 

· Diverzifikácia komoditnej štruktúry vývozu - zvýšiť podiel vývozu v komoditných skupinách okrem HS85 (elektrické stroje a zariadenia) a HS87 (vozidlá, časti, súčasti a príslušenstvo) sa neplní.  Zo štatistických údajov vyplýva, že sa nedarí zvýšiť podiel vývozu v komoditných skupinách mimo HS85 a HS87, naopak podiel uvedených dvoch komoditných skupín na celkovom vývoze SR v období 2014 - 2016 každoročne rástol. V roku 2016 podiel týchto dvoch skupín na celkovom vývoze SR dosiahol 48,9% (v roku 2014 bol podiel 46%).

V rámci cieľa komoditnej diverzifikácie exportu so zameraním na skupiny mimo HS85 a HS87 je treba konštatovať, že prebiehajúca koncentrácia exportu v uvedených odvetviach je výsledkom silnejúcich klastrov v elektrotechnickom a automobilovom priemysle, ktoré sú cielene budované prostredníctvom investičnej politiky. Investície v uvedených odvetviach sú výrazne exportne orientované a kontinuálne pribúdajú. Cielená podpora ostatných odvetví, ktorá by viedla k podobnej dynamike exportu, vyžaduje nemalé zdroje, ktoré dnes SR objektívne do proexportnej politiky nealokuje.

Nastúpený trend je mimoriadne rizikový. Podiel skupín HS 85 a HS 87 dosahujúci 48,7% v roku 2016 s predikciou ďalšieho rastu (očakávaný export automobilky Jaguar Land Rover) predstavuje potenciálnu hrozbu pre slovenskú ekonomiku. V čase recesie svetovej ekonomiky vždy klesá dopyt po produktoch automobilového priemyslu. Vysoká odborová špecializácia, nízky objem exportu tovarov s vysokou pridanou hodnotou a zároveň nízky objem exportu služieb  sú príčinou tohto stavu a môžu, pri poklese ekonomickej výkonnosti našich najväčších exportných trhov viesť ku kolapsu slovenského hospodárstva. Je nevyhnutná podpora inovatívnych výrobcov a exportérov. 

Súčasný stav v sektore automobilového priemyslu SR, kedy sa objem celkového vývozu automobilov z roka na rok zvyšuje, bude do budúcna neudržateľný. Je možné, že celý automobilový priemysel prejde zmenou aj vďaka službám ako sú zosieťovanie vozidiel (vzájomná komunikácia automobilov medzi sebou), autonómna jazda a elektrifikácia pohonu vozidiel (prípadne zvýšený podiel kombinácie spaľovacích a elektrických motorov vo vozidlách). Do popredia sa budú v budúcnosti dostávať služby ako car-sharing (zdieľanie vozidiel), v rámci flexibilného používania vozidiel.

Vzhľadom na prebiehajúcu liberalizáciu obchodu, tak na multilaterálnej ale hlavne 
na bilaterálnej báze sa liberalizované  podmienky obchodu  dovozu sústreďujú na agrárny trh SR. Súčasne sa otvárajú priaznivejšie podmienky exportu slovenských kvalitných komodít a preto je žiaduce podporovať vývoz zo SR, najmä finálnych potravín a to pri súčasnom  zvyšovaní  počtu slovenských exportérov.

Rast ekonomiky a budúceho exportu musí byť ťahaný hospodárstvom založenom 
na inováciách a rozvojom priemyselných odvetví, v ktorých je SR dobrá a má tradície. Takými sú napríklad komponenty a softvéry do výroby automobilov, autonómnych alebo elektrických, zbrojárskeho a strojárenského priemyslu a ďalšie. V tejto súvislosti je potrebné zintenzívniť a prehodnotiť systém podpory (finančnej, odbornej, poradenskej) na inovatívne firmy - v oblasti výskumu, vývoja a ich následnej exportnej expanzie.  

Napriek tomu, že sa tento cieľ doposiaľ neplní, jeho význam bude nadobúdať 
na dôležitosti a preto je opodstatnené zachovať jeho sledovanie aj pre budúce obdobie.

· Zvýšiť podiel vývozu malých a stredných podnikov (MSP)  sa nedarí plniť. Priaznivé ekonomické podmienky roku 2015 umožnili nárast aktivít MSP v oblasti zahraničného obchodu, ktorý sa prejavil v náraste počtu exportérov z kategórie MSP, náraste objemu exportu MSP do všetkých cieľových teritórií, ako aj zvýšením podielu MSP 
na celkovom objeme exportu. Na druhej strane podiel exportu MSP na celkovom objeme exportu bol v roku 2015 stále viac ako 2% pod úrovňou roku 2011. Z celkového počtu MSP exportovalo naďalej menej ako 6%.  Napriek tomu, že MSP poskytujú na Slovensku v podnikovej ekonomike pracovné príležitosti viac ako dvom tretinám aktívnej pracovnej sily a podieľajú sa viac ako polovicou na tvorbe pridanej hodnoty, v zahranično-obchodnej výmene Slovenska pretrvávalo aj v roku 2016 dominantné postavenie veľkých podnikov. V roku 2016 dosiahol podiel MSP na celkovom exporte 25,7%. Uvedený podiel MSP sa oproti roku 2015 znížil o 0,9%. V porovnaní s rokom 2011 (28,9%)  podiel MSP poklesol až o 3,2%.
· Zvýšiť podiel exportu služieb (vrátane cestovného ruchu)
Svetová organizácia cestovného ruchu vo svojej výročnej správe vyzdvihla nárast návštevnosti SR (+17,8%) ako druhý „najsilnejší výsledok“ spomedzi krajín strednej a východnej Európy. SR ako jediný člen V4 zaznamenala dvojciferný medziročný rast návštevnosti (Maďarsko +7%, Poľsko a ČR zhodne 4%).
 Prvýkrát v histórii samostatnej SR návštevnosť pokorila hranicu piatich miliónov turistov (5,023 mil. hostí).
V oblasti príjmov z aktívneho zahraničného cestovného ruchu (ďalej len „AZCR“) je progres o niečo miernejší s hodnotou 2 482,8 mil. eur sa SR na medzinárodných príjmoch z AZCR podieľa 0,6%, pričom Poľsko dosiahlo 2,5%, ČR 1,4% a Maďarsko 1,3%. 
Aktuálny podiel cestovného ruchu Slovenska na exporte tovarov a služieb 2,8% je spomedzi krajín V4 najnižší, čo poukazuje na nedostatočné využitie potenciálu cestovného ruchu v národnom hospodárstve.
 Na druhej strane treba vziať do úvahy priaznivý vývoj návštevnosti, ktorý možno pripísať predovšetkým vnímaniu Slovenska ako bezpečnej destinácie. Pozitívny vplyv na objemové ukazovatele CR v roku 2016 mali aj zvyšujúca sa úroveň ponuky produktov cestovného ruchu, rastúca kvalita služieb, poznateľnosť značky destinácie a priaznivé lyžiarske podmienky v zimnej sezóne. 
NBS vo výročnej správe za rok 2016 vyzdvihla zásluhu cestovného ruchu na zlepšení medziročného salda bilancie služieb. Vyšší počet zahraničných turistov vyvolal nárast príjmov bilancie služieb cestovného ruchu a zahraniční turisti na Slovensku minuli 2482,8 mil. EUR. Turizmus je významným zdrojom zamestnanosti v regiónoch s nepriaznivými predpokladmi na rozvoj iných odvetví a zároveň vzhľadom na svoj prierezový charakter podporuje rozvoj komplementárnych odvetví ako napr. doprava, maloobchod, poľnohospodárstvo atď. Cieľ deklarujúci zvýšenie podielu exportu služieb má medzi obchodno-politickými cieľmi svoje opodstatnenie.
Poznámka: Podrobné údaje o aktuálnom vývoji zahraničného obchodu SR sú v prílohe č.1 a ukazovatele k sledovaniu plnenia proexportných cieľov sú uvedené v prílohe č. 2)

Na základe vyššie uvedeného hodnotenia cieľov a zdôvodnenia ich opodstatnenosti sa navrhuje aj na základe vyjadrenia členov PS ponechať a naďalej sledovať všetky tri pôvodné všeobecné ciele a tri špecifické ciele. Zároveň sa navrhuje zmena znenia špecifického cieľa, ktorý sa týka MSP. 

V období 2018 - 2020 sa teda budú sledovať a vyhodnocovať nasledovné ciele:

Všeobecné ciele

· Nárast exportu

· Nárast počtu exportérov

· Zabezpečenie stabilných dodávok strategických tovarov

Špecifické ciele

· Diverzifikácia teritoriálnej štruktúry vývozu - zvýšiť podiel vývozu na mimoeurópske trhy

· Diverzifikácia komoditnej štruktúry vývozu - zvýšiť podiel vývozu v komoditných skupinách okrem HS85 a HS87 

· Zvýšiť počet exportujúcich malých a stredných podnikov (MSP)

· Zvýšiť podiel exportu služieb (vrátane cestovného ruchu)

4. ZHODNOTENIE NÁSTROJOV NA PODPORU EXPORTU
Z predchádzajúceho hodnotenia cieľov podpory exportu vyplýva, že sa darí plniť ciele smerujúce k rastu exportu, nárastu počtu exportérov a zabezpečeniu stabilných dodávok strategických tovarov. Darí sa tiež plniť zvyšovanie podielu exportu služieb, vrátane cestovného ruchu. Na druhej strane sa nie celkom uspokojivo diverzifikuje teritoriálna štruktúra vývozu s cieľom zvýšiť podiel vývozu na mimoeurópske trhy. Dlhodobo sa neplní diverzifikácia komoditnej štruktúry vývozu - zvýšiť podiel vývozu v komoditných skupinách okrem HS85 a HS87 a tak isto sa neplní cieľ zvýšiť podielu vývozu MSP.
Aj keď je v skutočnosti nemožné určiť vplyv jednotlivých proexportných nástrojov na plnenie príslušných cieľov, na základe dosiahnutých výsledkov je možné konštatovať, že účinnosť proexportných nástrojov a aktivít na podporu exportu nie je dostatočná. Žiada sa revízia ich efektívnosti a účinnosti. A to tak, aby na jednej strane plne korešpondovali a reagovali 
na mimoriadne rýchle zmeny a trendy vo vývoji svetovej a európskej ekonomiky a meniaceho sa podnikateľského prostredia a zároveň boli v súlade s cieľmi proexportnej politiky SR. 

V súčasnosti je jasné, že sa vyčerpal rastový potenciál slovenskej ekonomiky založený 
na lacnej pracovnej sile. Preto rast ekonomiky a budúceho exportu musí byť ťahaný inováciami, resp. hospodárstvom založenom na inováciách a rozvojom priemyselných odvetví, v ktorých je SR dobrá a má tradície. Takými sú napríklad komponenty a softvéry 
do výroby automobilov, autonómnych alebo elektrických, zbrojárskeho a strojárenského priemyslu. Je všeobecne známe, že vývoz v tak malej ekonomike akou je SR, významnou mierou pomáha zamestnanosti, zaostávame v ňom však z hľadiska pridanej hodnoty. Podiel pridanej hodnoty na celkovom exporte v SR je len na úrovni 52%. Nápravu je možné dosiahnuť jednak cestou zvyšovania podielu vstupov s vyššou pridanou hodnotou a rastom objemu dodávok (subdodávok) z domácej produkcie. Uvedené si vyžaduje dostatok kvalifikovaného, kreatívneho a inovatívneho ľudského potenciálu (aj cestou reštrukturalizácie vzdelávania), reštrukturalizáciu priemyslu (výrobného sektora), nevyhnutné zníženie vysokého odvodového zaťaženia, zlepšenie podnikateľského prostredia a verejných služieb. To je cesta, ako zabrániť postupnému poklesu konkurencieschopnosti SR (v rebríčku Doing business SR za posledné tri roky klesla o 10 miest. V rámci krajín V4 do SR prúdia investície najpomalšie. Toto sú základné determinanty, na báze ktorých treba nastaviť nové proexportné nástroje a aktivity pre dynamizáciu systému podpory exportu. 

Uvedené stručné zhodnotenie proexportných nástrojov aj s uvedenými námetmi má ambíciu zlepšiť a zefektívniť nastavenie proexportných nástrojov v období po roku 2020. Pri ich vypracovaní bude nevyhnutná spolupráca a koordinácia všetkých subjektov participujúcich 
na ich príprave a následnej realizácii, vrátane podnikateľskej obce.
„Prehľad proexportných nástrojov a aktivít zameraných na dynamizáciu systému podpory exportu“ je súčasťou stratégie VEV (ďalej len „prehľad nástrojov“). Tento prehľad podrobne definuje a rozdeľuje všetky proexportné nástroje a aktivity, ako aj inštitucionálnych nositeľov. Vysoká miera podrobnosti a snaha o obsiahnutie vyčerpávajúceho spektra prehľadu autonómnych nástrojov viedla k určitej neprehľadnosti a zároveň duplicite jednotlivých nástrojov a ich aktivít. Preto bola pri rokovaniach so zástupcami podnikateľov k proexportnej politike 2018-2020 tlmočená požiadavka zjednodušenia tohto prehľadu s návrhom na ich zostručnenie a odstránenie duplicít. Zjednodušený a aktualizovaný prehľad nástrojov je v prílohe č. 3.  

5. NAJDÔLEŽITEJŠIE PROEXPORTNÉ NÁSTROJE NA OBDOBIE 2018 - 2020 PODĽA NÁVRHU PODNIKATEĽOV

Nižšie uvedené najdôležitejšie proexportné nástroje boli sformulované na základe osobných stretnutí a rokovaní so zástupcami všetkých podnikateľských zväzov a na základe nimi zaslaných podkladov.

5.1.  INTEGROVANÝ INFORMAČNÝ SYSTÉM PODPORY EXPORTU (ďalej „IISPE“)
Súčasný stav: Portál pre exportéra export.slovensko.sk je jediné miesto na internete, ktoré prináša komplexné informácie ohľadom štátnej podpory exportu na Slovensku. Cieľom vytvorenia portálu pre exportéra bolo uľahčiť exportérom orientáciu v možnostiach podpory exportu zo strany štátnych inštitúcií, priniesť informácie teritoriálneho a sektorového charakteru, vytvoriť kontaktné miesto  pre vyhľadávanie exportných informácií. Koordináciou projektu portálu bola poverená agentúra SARIO. Na jeho tvorbe participuje ďalších 
11 štátnych inštitúcií a agentúr. 
Portál pre exportéra je samostatne fungujúcou web stránkou, ktorá združuje informácie o rôznych formách podpory pre exportérov, o aktuálnych podujatiach či o obchodných a investičných príležitostiach. 

Názor podnikateľov: Podnikatelia radia „IISPE“ zo všetkých proexportných nástrojov medzi najväčšie priority. Pri tvorbe IISPE by mala byť podľa podnikateľov prijatá zásada, že všetky informácie týkajúce sa exportu by mali byť sústredené konečne na jednom mieste s tým, že bude len jedna inštitúcia, ktorá bude za neho zodpovedná. Musí skončiť súčasný stav, v ktorom je každý zodpovedný len za určitú časť toho systému. RÚZ poukazuje na potrebu spresnenia princípu jednej zodpovednej inštitúcie pretože IISPE čerpá informácie z viacerých zdrojov, čo je z pohľadu dôveryhodnosti  informácií dôležitý moment zodpovednosti zdroja. 

IISPE by mal fungovať ako systémový informačný integrátor, kde zdroje informácií musia byť uvedené a zodpovedné za obsah. 

Do IISPE treba zaradiť okrem informačných a analytických nástrojov jednoznačne aj databázy a portály a odstrániť duplicitu v nástrojoch. Súčasťou informácií o podpore exportu by mali byť aj informácie o zahraničných výstavách a veľtrhoch (sektorovo zameraných), informácie o zahraničných cestách ústavných činiteľov, podnikateľských misiách tak prichádzajúcich na Slovensko ako aj slovenských odchádzajúcich do zahraničia.

V súčasnosti v rámci IISPE absentujú strategické informácie, ktoré z teritória by malo spracovať MZVaEZ SR prostredníctvom siete zastupiteľských úradov SR (ďalej len „ZÚ SR“). V tomto bode RUZ navrhuje, aby časť informačného portálu bola prístupná registrovaným užívateľom formou Intranetu,  ktorí by mali prístup k týmto zdrojom informácií:

· Analytické výstupy z teritórií, informačné zvodky ZÚ SR v oblasti zásadných politicko- ekonomických situácií v danej krajine,

· Informácie na báze „on demand“ t.j. na vyžiadanie daného exportéra vzťahujúce sa k aktuálne strategickej situácii v danom teritóriu prípadne na definovaný rozsah komodít alebo služieb.

Ďalšou potrebou exportérov je overenie bonity zahraničného klienta. IISPE by mal na báze „on demand“ poskytnúť exportérovi základné informácie o bonite z medzinárodných databázových systémov napr. Dun Bradstreet a pod.

APZ navrhuje legislatívne zakotviť povinné registračné členstvo v SOPK a následne toto využiť ako základ pre rozširovanie funkcionalít IISPE.
Návrh opatrenia: Na dobudovanie Portálu pre exportéra na úroveň integrovaného informačného systému na podporu exportu je potrebné vyčleniť finančné a personálne zdroje. Takýto systém musí pozostávať jednak z komplexného technického riešenia (web stránka), zároveň však z redakčného tímu, ktorý bude neustále tento systém spravovať a napĺňať ho relevantným, aktuálnym, zaujímavým a pre exportéra alebo podnikateľa so záujmom o export obohacujúcim obsahom. Vzhľadom na veľkosť krajiny, je vhodné takýto informačný systém zlúčiť s podobnými riešeniami na podporu podnikania, ktorého podskupinou by boli informácie o podpore exportu.
Vhodným príkladom riešenia je portál businessinfo.cz, ktorého realizátorom je agentúra CzechTrade. Ide o riešenie určené podnikateľom a exportérom, kde okrem informácií pre exportérov k zahraničnému obchodu sú dostupné aktuálne informácie k témam daní, účtovníctva, dotácií, legislatíve a pod. Businessinfo.cz združuje informácie z portálov export.cz (MZV ČR) a czechtrade.cz (služby CzechTrade). 

Možným krokom pre dobudovanie IISPE je spracovanie štúdie s konkrétnym návrhom riešenia vrátane potreby ľudských a finančných zdrojov. 

5.2. PODNIKATEĽSKÉ MISIE

Súčasný stav: Agentúra SARIO organizuje podujatia na podporu exportu a obchodných vzťahov v nasledovnom rozsahu:

· Podnikateľská časť medzivládnych, medzirezortných a zmiešaných komisií,

· Podnikateľské misie

· Zabezpečenie účasti slovenských podnikateľov pri návštevách vysokých štátnych predstaviteľov doma i v zahraničí

· Podnikateľské a obchodné misie na základe dopytu skupiny podnikateľov

· Podnikateľské a obchodné misie na podporu medzinárodnej spolupráce slovenských MSP organizované na Slovensku a v zahraničí

Pri organizácii misií SARIO spolupracuje s príslušnými rezortmi, predovšetkým s MH SR, MZVaEZ SR, Úradom vlády SR, Úradom PPV pre investície a informatizáciu SR, MF SR, EXIMBANKOU SR, SOPK a ďalšími inštitúciami. Tieto aktivity zaznamenávajú v ostatných rokoch rastúci záujem zo strany podnikateľov a pozitívne ohlasy z ich strany, ako aj zo strany inštitúcií a vedúcich predstaviteľov jednotlivých misií.
Názor podnikateľov: K cestám ústavných činiteľov, prípadne aj ministrov by bolo vhodné prijať vládne uznesenie, aby súčasťou pracovnej cesty najvyšších predstaviteľov štátu bola aj podnikateľská misia. Podnikatelia tiež navrhujú, aby nad prípravou a kompletnou organizáciou podnikateľských misií do zahraničia, resp. prípravou a zabezpečením rokovaní pri zahraničných podnikateľských misiách do SR mal gesciu len jeden subjekt. Ako príklad bol uvedený Úrad vlády SR. 
Podľa RÚZ podnikateľské misie v rámci ciest resp. prijatí ústavných činiteľov a vládnych predstaviteľov predstavujú mimoriadne dôležitý nástroj podpory exportu. Zahraničné cesty ako aj prijatia nie sú v súčasnosti dostatočne koordinované, dobre organizované a neprinášajú exportérom efekt, ktorý sa od nich očakáva. Chýba plánovanie ciest s väzbou na strategické záujmy a potreby popredných exportérov do daných teritórií. Výrazne absentujú možnosti koordinácie lobbingu a iných foriem, ktoré tento nástroj poskytuje. RÚZ navrhuje, aby koordináciu, plánovanie a definovanie strategických úloh ciest vykonával Úrad vlády SR a realizáciu a organizačné zabezpečenie podnikateľskej časti ciest bolo v gescii SARIO.
SARIO k názorom podnikateľov uvádza, že považuje za užitočné, aby v prípadoch, keď je to vhodné a účelné, sprevádzala na cestách ústavných činiteľov či ministrov aj podnikateľská misia organizovaná v úzkej spolupráci s dotknutými subjektmi, tzn. SARIO, ZÚ SR, príslušný rezort alebo kancelária vedúceho predstaviteľa misie. Rovnako ak to je vhodné 
so súčinnosťou ďalších inštitúcií ako napr. SOPK, SIEA, SBA a pod.
Z pohľadu agentúry SARIO je v určitých prípadoch nevyhnutná asistencia zastupiteľských úradov SR v zahraničí či ďalších subjektov pri zabezpečovaní rokovaní podnikateľov. A to najmä v teritóriách, s ktorými ešte agentúra nenadviazala spoluprácu. 
Na druhej strane sú teritóriá v ktorých je SARIO schopné zabezpečiť túto agendu samostatne. Formát spolupráce viacerých inštitúcií na príprave jednotlivých misií sa osvedčil, preto SARIO nepovažuje za potrebné určiť jedného gestora pre prípravu a organizovanie podnikateľských misií.

MZVaEZ SR uvádza, že prevažná väčšina podnikateľských misií do zahraničia je organizovaná v spolupráci so ZÚ SR, ktoré sú integrálnou súčasťou MZVaEZ SR a ako také riadené príslušnými odbormi v ústredí MZVaEZ SR. Na organizovaní misií vždy priamo spolupracuje príslušný teritoriálny odbor sekcie hospodárskej spolupráce MZVaEZ SR. tzn. RED1, RED2 alebo odbor podnikateľského centra. Najčastejším partnerom pri organizácii misií je SARIO, ďalej SOPK, vrátane jej regionálnych kancelárií. Podľa skúseností MZVaEZ SR, súčinnosť ZÚ SR s jeho znalosťami teritória je vždy prínosom a často znižuje miestne náklady na misiu. Prirodzeným cieľom/záujmom MZVaEZ SR je túto súčinnosť skvalitňovať a to najmä na základe spätnej väzby od SARIO, SOPK a samotných podnikateľov. Všade, kde je to možné, berú predstavitelia MZVaEZ SR zo sebou podnikateľskú misiu, najmä 
do mimoeurópskych krajín. Uvedené platí obdobne pre návštevy s podnikateľskými misiami zo zahraničia na Slovensko. V rámci podnikateľských misií organizovaných agentúrou SARIO je nutné informovať aj MZVaEZ SR, resp. príslušné ZÚ SR.

Pokiaľ ide o plánovanie ciest, MZVaEZ SR je stanovené kompetenčným zákonom ako subjekt, ktorý koordinuje výkon zahraničnej politiky. Toto sa v primeranej miere vzťahuje aj na koordináciu ciest ústavných činiteľov (s ich podnikateľským sprievodom). V praxi MZVaEZ SR v tomto prípade poskytuje koordinačnú platformu (porady), kde sa navzájom kancelárie ústavných činiteľov informujú o svojich zámeroch a prispôsobujú ich zámerom ostatných. V rámci vlády je zostavovaný plán pracovných ciest členov vlády, ktorý vláda schvaľuje. Samotné rozhodnutie o ceste je plne v kompetencii jednotlivých ústavných činiteľov. 
5.3. PREZENTÁCIA NA VEĽTRHOCH V  ZAHRANIČÍ A  ODVETVOVÁ  PROPAGÁCIA

Súčasný stav: V rámci organizácie podujatí na podporu exportu a obchodných vzťahov  SARIO zabezpečuje účasť slovenských podnikov na prezentačných podujatiach nasledovne:
a) účasť MSP na veľtrhoch a výstavách v zahraničí v rámci národných stánkov (cca 12 ročne), ako aktivitu z Národného projektu,

b) účasť na ad hoc veľtrhoch a výstavách podľa aktuálnych potrieb a požiadaviek podnikateľov (napr. Medzinárodný veľtrh v Havane - FIHAV; veľtrh Transport Logistika v Mníchove, či MSV v Brne).

Organizácia slovenských stánkov na týchto podujatiach je v súlade so záujmom vlády SR o zjednotenie prezentácie SR v zahraničí pod značkou „Good Idea Slovakia“ a je pozitívne hodnotená podnikateľmi.

Zabezpečenie individuálnej účasti slovenských podnikov na veľtrhoch, prezentačných podujatiach a výstavách (v ďalšom len “propagačné podujatie”) sa prostredníctvom SBA sústreďuje na individuálne propagačné, medzinárodné podujatia, ktoré si MSP identifikujú 
v kontexte ich snahy prenikať a presadiť sa na zahraničných trhoch. 
Predmetom služby je zabezpečenie účasti podporovaného MSP na vybranom propagačnom podujatí. Finančné krytie aktivity je zabezpečené z prostriedkov OP VaI v rámci Národného projektu Podpora Internacionalizácie MSP a Národného projektu Národné podnikateľské centrum - Bratislava (prostredníctvom Rastového programu) do októbra 2023.
Názor podnikateľov: Podľa Klubu 500 by SBA mala byť spolugestorom, nakoľko v rámci opatrení OP VaI je gestorom účasti len sektora MSP na veľtrhoch a výstavách. Klub 500 navrhuje, aby gestorom bolo SARIO, nakoľko je potrebné zastrešiť aj problematiku podpory a koordinácie účasti aj veľkých podnikov na veľtrhoch a výstavách. Klub 500 upozorňuje, že v zmysle metodiky EK je za MSP považovaný aj malý a stredný podnik, ktorý v rámci konsolidácie (akcionárov) nespĺňa definíciu MSP. 

Podľa SARIO sa na vybraných veľtrhoch a výstavách majú možnosť zúčastňovať aj veľké podniky, napr. veľtrh FIHAV.
APZ uvádza, že súčasný trend je postupne odchádzať z reálneho ponúkania produktov napr. formou účasti na výstavách a veľtrhoch (skôr spoločenská udalosť) a presun týchto aktivít 
do virtuálneho prostredia ako elektronické burzy, ponukové portály (Amazon, Alibaba, atď.)

5.4. SYSTÉMOVÉ VZDELÁVANIE PRE EXPORTÉROV

Súčasný stav: Medzi potenciálnych poskytovateľov vzdelávacích aktivít v oblasti exportného vzdelávania určených podnikateľom možno v súčasnej dobe zaradiť MZVaEZ SR, MF SR, SARIO, EXIMBANKU SR, SBA, Inštitút bankového vzdelávania NBS. SARIO plánuje v Národnom projekte Podpora internacionalizácie malých a stredných podnikov realizovať vzdelávacie aktivity v oblasti podpory exportu, určené cieľovej skupine MSP mimo Bratislavského kraja, zadefinovanej EK pre OP VaI. Všetky tieto vzdelávacie aktivity ale nemôžu byť vnímané ako komplexný systém vzdelávania. 

Názor podnikateľov: Inštitúcie zastupujúce záujmy podnikateľov/exportérov podporujú pokračovanie rokovaní o vytvorení jednotného systémového vzdelávania exportérov. Ekonomickú univerzitu v Bratislave (ďalej len „EUBA“) považujú podnikatelia za jedno z najvhodnejších miest kde by sa systémové vzdelávanie mohlo zabezpečovať. 

Návrh opatrenia: EUBA - Katedra medzinárodného obchodu k návrhu podnikateľov uvádza, že v oblasti podpory exportu sa podieľala na činnostiach v rámci projektov EXIMBANKY SR 
do roku 2016. V tomto rámci EUBA vypracovala aj „manuál exportéra“ ako písomnú formu podpory slovenských podnikateľov a aktívne participovala na vzdelávacích akciách v tomto rámci. Získané skúsenosti vie EUBA do budúcnosti využiť  na zapojenie do systémového vzdelávania exportérov. EUBA má na túto činnosť personálne zázemie a vie ho aj doplniť.  Ak bude predložená oficiálna požiadavka Katedra medzinárodného obchodu môže pripraviť konkrétny návrh a iniciovať kooperáciu aj s inými pracoviskami EUBA.  
5.5.   BANKOVÉ PRODUKTY EXIMBANKY SR a SZRB 

Súčasný stav: EXIMBANKA SR v odpovedi na nižšie uvedené názory podnikateľov uvádza, že celé portfólio produktov bankovej a poisťovacej divízie EXIMBANKY SR je zamerané 
na podporu exportérov bez ohľadu na veľkosť spoločnosti, výšku kapitálu a ziskovosti. EXIMBANKA SR pristupuje ku každému obchodnému prípadu komplexne a zameriava sa pri analýze financovaného projektu na hľadanie riešení, ktoré umožnia exportérovi zrealizovať vývozný kontrakt so zahraničným odberateľom. Základom hodnotenia je exportný projekt/kontrakt a finančná sila zahraničného odberateľa. 
Ak je spoločnosť na začiatku svojej existencie a nemá možnosť poskytnúť žiadne aktíva ako zabezpečenie pri financovaní, je možné poistiť pohľadávky z kontraktu a vinkulácia poistného plnenia môže slúžiť napr. ako zabezpečovací inštitút pri odkúpení pohľadávok. Pre začínajúce firmy s podnikateľským projektom v zahraničí sú určené viaceré poisťovacie produkty EXIMBANKY SR napríklad produkt “Ik” - Poistenie úveru súvisiaceho s investíciou slovenských právnických osôb v zahraničí.

Angažovanosť EXIMBANKY SR a podpora exportu smeruje väčšinou na trhy mimo EÚ 
a zameriava sa práve na teritória s vyššou mierou rizika. EXIMBANKA SR uviedla od roku 2016 nový produkt pre najmenej rozvinuté krajiny (zvýhodnené úvery), ktorá je jedným 
z nástrojov ODA SR a prepája podnikateľskú sféru s rozvojovou pomocou. EXIMBANKA SR je komplementárny nástroj bankového a poisťovacieho trhu v SR. Jej hlavnou zásadou je nekonkurovanie komerčnému sektoru. Účelom financovania v EXIMBANKE SR je štátna podpora, ktorá nenarúša trhové podmienky, nedeformuje trh a neumožňuje zvýhodňovanie výrobcov na úkor ostatných. EXIMBANKA SR je otvorená zintenzívneniu vzájomnej spolupráce medzi EXIMBANKOU SR a SZRB a.s. (ďalej len „SZRB“). V prípade bankovej divízie už existujú spoloční klienti v prípade ktorých vystupuje ako financujúca banka SZRB a zároveň aj EXIMBANKA SR.

Súčasný stav:  SZRB podporuje podnikanie na Slovensku v súlade s hospodárskou politikou štátu a zameriava sa predovšetkým na rozvoj MSP, poľnohospodárskych subjektov, ale aj 
na financovanie miest a obcí a obnovu bytových domov. Vo svojej strednodobej vízii je primárnym cieľom SZRB pomáhať pri rozvoji MSP formou priamych úverov a bankových záruk. SZRB nemá špecializovaný produkt na podporu exportu, čo však nevylučuje financovanie projektu, ktorý je zameraný na export.
Názor podnikateľov: Je potrebná systémová zmena na aktualizáciu a úpravy jednotlivých bankových a poisťovacích produktov EXIMBANKY SR a SZRB tak, aby sa zvýšila ich výkonnosť, komplementarita a aby sa stali pre podnikateľov zaujímavejšími. Na Slovensku nie je problém so získaním „veľkých“ peňazí, problém je so získaním „malých“ peňazí. Bankové produkty sú podľa ich názoru iba pre kapitálovo silné a finančne prosperujúce firmy. MSP a začínajúce firmy, ktoré nemajú majetok, iba svoj podnikateľský projekt, majú minimálne možnosti na využitie týchto bankových produktov. Podnikatelia navrhujú aktualizáciu a úpravu jednotlivých bankových a poisťovacích produktov EXIMBANKY SR a SZRB z dôvodu, aby: 
· tieto produkty boli lacnejšie ako produkty v komerčných bankách,

· boli teritoriálne zamerané hlavne mimo EÚ,

· sa preskúmala možnosť ich prepojenia na donorskú pomoc,

· sa zvážilo, resp. posúdilo ako ísť s vybranými produktmi aj do väčšieho rizika,

· sa zintenzívnila vzájomná spolupráca medzi EXIMBANKOU SR a SZRB.

RÚZ v nástrojoch EXIMBANKY SR absentuje nástroj grantového modulu, ktorý by poskytol exportérovi v spojení s budúcim úverom financovať na báze grantu analytické prieskumy exportéra a konzultačné služby s tým spojené. Tieto nástroje používajú banky ako EBRD a podobne.

Z radov podnikateľov odznel aj názor, že v súčasnosti je v princípe na bankovom trhu prebytok voľných zdrojov, ale banky sú pri poskytovaní úverov obozretnejšie a podmienky pre získanie úverov sú prísnejšie. Je vhodné venovať pozornosť koordinácii aktérov - tak bankového sektora, ako aj verejného sektora - napríklad SIH, Jeremie tak, aby boli vytvorené podmienky pre spolufinancovanie projektov z kategórie rizikovejších. 

Návrh opatrenia EXIMBANKY SR: So zámerom zlepšiť využívanie svojich bankových a poisťovacích produktov EXIMBANKA SR  navrhuje zefektívniť informovanosť o činnosti poisťovacej a bankovej divízie EXIMBANKY SR, dostupnosti a využitia jej produktov, a to formou osobných stretnutí s exportérmi či štátnymi inštitúciami, prezentácií činnosti 
na seminároch a podujatiach a účasť predstaviteľov EXIMBANKY SR na veľtrhoch 
a výstavách a oficiálnych vládnych delegáciách v zahraničí ako aj prezentáciách SARIO.
Stanovisko k návrhu opatrenia SZRB: Vychádzajúc z príslušných pravidiel, opatrení 
a povinností SZRB nemôže nadefinovať opatrenie, ktoré by spĺňalo požiadavky na lacnejší produkt, teritoriálne zameraný mimo EÚ (SZRB nemá kapacity na objektívne posudzovanie takýchto projektov), na donorskú pomoc, financovanie väčšieho rizika (tvorba opravných položiek) a zároveň bolo financované zo zdrojov banky. V prípade, ak by boli zo strany štátu vyčlenené finančné prostriedky na podporu exportu a riziko zlyhania exportného projektu, by bolo štátom kryté vo veľmi významnej miere, SZRB by sa zapojila do takéhoto typu financovania. 

5.6.   PROJEKTY ROZVOJOVEJ POMOCI SR – SLOVAK AID 

Súčasný stav: Na zapojenie podnikateľského sektora do rozvojovej spolupráce existuje samostatná výzva (Program nových podnikateľských partnerstiev), na ktorú boli v roku 2017 alokované prostriedky do výšky 250 tisíc EUR. V roku 2018 bude vypísaná výzva 
na zapojenie podnikateľských subjektov vo forme tzv. zadania zákazky, ktorá umožňuje špecifikovať jednotlivé parametre projektu  v spolupráci s partnerskou krajinou a lepšie výzvu adaptovať na podnikateľské subjekty. V tomto zmysle sa MZVaEZ SR rozhodlo navýšiť alokáciu až do výšky 460 tisíc EUR. Ide o pilotný, testovací projekt, ktorého cieľom má byť efektívnejšie osloviť slovenský podnikateľský sektor. Zároveň bola pre rok 2018 ponechaná aj výzva na program podnikateľských partnerstiev vo výške 100 tisíc EUR, ktoré by mali byť využité v spolupráci s EXIMBANKOU SR v rámci jej programu poskytovania exportných úverov na podporu zapájania podnikateľského sektora.
V oblasti poskytovania materiálnej humanitárnej pomoci sa v úzkej spolupráci s MF SR podarilo presadiť novelu zákona o dani z príjmu, ako aj novelu zákona o DPH, ktoré priniesli daňové zvýhodnenie pre poskytovateľov materiálu určeného na humanitárnu pomoc SR do zahraničia z radov komerčných subjektov. Novela zákona o dani z príjmu s účinnosťou od 1.1.2017 umožnila zvýhodnenie materiálnej pomoci na humanitárne účely. Problematika podpory rozšírenia radov poskytovateľov materiálnej humanitárnej pomoci formou daňového zvýhodnenia, oslobodenia dodávok tovarov v rámci humanitárnej pomoci od DPH bola zahrnutá do aktuálnej novely zákona o DPH, ktorá nadobudla účinnosť 1.1. 2018.

Názor podnikateľov: Slovak Aid má veľký potenciál pre ďalšie lepšie využívanie, ale je potrebné intenzívnejšie zapojenie diplomacie a lobingu. Projekty Slovak Aid zatiaľ využívajú v prevažnej miere neziskové organizácie. Pre najbližšiu budúcnosť bude potrebné nastaviť možnosti využívania Slovak Aid tak, aby sa na projektoch Slovak Aid mohli vo väčšom rozsahu podieľať aj slovenské podnikateľské subjekty a nie prevažne len neziskové organizácie. Podnikatelia navrhujú, aby 50% finančných prostriedkov Slovak Aid bolo k dispozícii pre podnikateľské subjekty.

RÚZ okrem toho navrhuje: 

· navýšenie rozpočtu Slovak Aid,

· zmenu stratégie Slovak Aid – teritóriá a politiky podpory,

· nástroje Slovak Aid na zapojenie podnikateľských subjektov do rozvojových projektov kde SR výrazne prispieva ako napr. Europe Aid, OSN a podobne,

· výraznejšie zapojenie ZÚ SR v rozvojových krajinách s identifikovaním pripravovaných projektov s financovaním od donorov EÚ, OSN, MFS a podobne,

· lobbing v prospech slovenských podnikateľov.

Stanovisko k návrhu opatrenia: Podnikateľské subjekty sa môžu uchádzať o dotácie pri všetkých výzvach vypísaných v rámci bilaterálnej rozvojovej spolupráce SR prostredníctvom Slovenskej agentúry pre medzinárodnú rozvojovú spolupráce (SAMRS). Otázka, aký objem prostriedkov bude vyčlenený pre mimovládne organizácie a koľko pre podnikateľské subjekty, je preto bezpredmetná.
5.7.  SLUŽBA NA POŽIADANIE („service on demand“)

Súčasný stav: Prenos ekonomických a obchodných informácií zo zahraničia realizuje MZVaEZ SR prostredníctvom portálu „Podnikajme v zahraničí“ a zasielaním „Týždenného prehľadu ekonomických aktualít zo zahraničia“, ktorý sa distribuuje približne 2000 adresátom - podnikateľom, profesijným zväzom, komorám a ďalším záujemcom. Podnikateľské centrum MZVaEZ SR (ďalej len „POCE“) prostredníctvom uvedených informačných nástrojov sprostredkuje podnikateľskej verejnosti ekonomické informácie ZÚ SR, informácie o veľtrhoch, výstavách, tendroch, podnikateľských misiách 
a nových podnikateľských príležitostiach v zahraničí. 
MZVaEZ SR a ZÚ SR už poskytujú služby „na požiadanie“, kedy riešia konkrétne požiadavky na získanie informácií pre slovenských exportérov podľa ich vlastnej požiadavky. Treba zdôrazniť, že ZÚ SR riešia konkrétne dopyty a ponuky slovenských exportných firiem, v rámci ktorých informujú podnikateľov o potenciálnych partneroch, konkrétnych podmienkach na danom trhu a možnostiach uplatnenia slovenských výrobkov.

POCE je pre slovenských podnikateľov kvalifikovaný komunikačný partner pri riešení priamych dopytov. Telefonická hotline služba pre exportérov zabezpečuje „prvú pomoc“ pri riešení problémov firiem. Vo svojej činnosti sa POCE opieralo o kvalifikovanú ekonometrickú analýzu krajín sveta, ktorá umožnila zistenie komparatívnych výhod SR 
v jednotlivých komoditách v porovnaní s inými krajinami a vyhodnotenie odbytového potenciálu pre slovenský tovar podľa teritórií. Na podporu ekonomickej diplomacie 
a realizácie podujatí pre podnikateľov s exportnými ambíciami POCE realizuje projektové schémy ekonomickej diplomacie, určené pre ZÚ SR. POCE spracováva agendu Twinningu a TAIEXu prostredníctvom NCP (Národného kontaktného bodu). 

MZVaEZ SR prostredníctvom svojich odborných útvarov alebo prostredníctvom siete diplomatických misií v zahraničí pokračuje v poskytovaní rozšíreného katalógu bezplatných základných služieb pre podnikateľskú verejnosť v oblasti ekonomickej diplomacie, ktorý dohodlo na základe dialógu s podnikateľskou sférou. 

Názor podnikateľov: Exportéri sa pri realizácii svojich exportných operácií čoraz viac stretávajú s potrebou komplexnej a podrobnej informácie k vývozu určitého výrobku 
do určitého teritória. Ide o výzvu pre MZVaEZ SR vypracovať systém, prostredníctvom ktorého by exportér mohol dostať potrebné informácie podľa jeho vlastnej požiadavky. Išlo by o nový nástroj na podporu exportu za poplatok. Podľa RÚZ v súčasnosti absentuje akýkoľvek systém, ktorý by umožnil exportérom získavať kvalifikované strategické informácie z daného teritória, prípadne exportnej aktivity zo siete ZÚ SR v zahraničí. 

Stanovisko k návrhu opatrenia: MZVaEZ SR k požiadavke podnikateľov uvádza, že už má vypracovaný systém poskytovania informácii pre podnikateľské subjekty, ktoré ich získavajú bezplatne. MZVaEZ SR ako štátna inštitúcia neplánuje tieto informácie v najbližšom čase spoplatňovať. Informácie za úplatu môžu poskytovať iné odborné organizácie. Problematika rozšírenia služieb pre podnikateľov za úplatu zo strany MZVaEZ SR nebola doteraz riešená na žiadnom odbornom fóre ani v rámci PS pre stratégiu VEV ani PS 
na koordináciu aktivít RVPEI.
5.8. ALTERNATÍVNE OBCHODNÉ PLATFORMY (exportné konzorciá, aliancie - ďalej „AOP“)

Súčasný stav: SBA vyvíja aktivity, ktorých cieľom je zviditeľniť AOP ako nástroj pre inovatívne a konkurencieschopné na zvýšenie ich exportného potenciálu a stimuláciu vzájomnej kooperácie za účelom expanzie na medzinárodnom trhu. AOP sú formy strategickej spolupráce medzi MSP. Finančné krytie aktivity je zabezpečené z prostriedkov OP VaI v rámci Národného projektu Podpora Internacionalizácie MSP do októbra 2023. 

Vzhľadom na nastavenie systému podpory AOP v rámci projektu NP Podpora Internacionalizácie MSP ide o zvyšovanie povedomia o takejto forme strategickej spolupráce medzi podnikmi. Služby projektu sa delia z pohľadu potenciálnych prijímateľov 
na informačné a vzdelávacie. V súčasnosti prebieha fáza prípravy týchto aktivít formou náboru expertov na danú tému na celoslovenskej úrovni a identifikácia problémových oblastí s ktorými sa záujemcovia o AOP stretávajú. Samotné témy, ktoré budú experti pokrývať zahŕňajú celú škálu otázok, ktoré podnikatelia nutne riešia pri akejkoľvek forme združovania. 

Názor podnikateľov: OP VaI  - Národný projekt Podpora  Internacionalizácie MSP je písaný ťažko zrozumiteľným jazykom. Pokiaľ nebude komplementarita, čo súvisí aj s mentalitou slovenských podnikateľov, tak AOP nebudú existovať. AOP zatiaľ nefungujú a pri budúcej tvorbe AOP je potrebné zohľadniť požiadavku, aby sa do nich mohli zapojiť aj veľké podniky. Podľa RUZ je systém na podporu konzorcií veľmi dôležitým nástrojom podpory. Okrem tvorby konzorcií tvorených slovenskými subjektmi by mal byť systém na podporu slovenských  subjektov do medzinárodných konzorcií, napr. pri medzinárodných projektoch, štátnych zákazkách v zahraničí a pri projektoch medzinárodnej rozvojovej pomoci. 

Stanovisko k návrhu opatrenia: Služby koncipované v projekte NP Podpora Internacionalizácie MSP samo o sebe nevylučujú podporu veľkých podnikov nepriamou formou avšak vzhľadom na to že sú zdrojovo kryté z EŠIF - OPVaI, kde cieľovou skupinou sú MSP nemôžu byť primárnym prijímateľom pomoci. Opatrení, ktoré by zohľadňovali veľké podniky, môže byť preto viacero ako napr. využívanie vzdelávacích a informačných kanálov mimo OPVaI (napr. SOPK), poskytovanie zvýhodnených finančných nástrojov (EXIMBANKA SR, SZRB), ktoré ale musia byť kryté zo zdrojov, kde nie je výlučnou cieľovou skupinou a prijímateľom pomoci MSP.  
V závislosti od toho, z akých zdrojov a akými nástrojmi sa dané opatrenie vykoná, môžu byť termíny variabilné. V prípade využívania vzdelávacích a informačných kanálov mimo OPVaI a pri poskytovaní zvýhodnených finančných nástrojov a produktov sa v závislosti od rokovaní s inštitúciami poskytujúcimi takéto služby môžu tieto poskytovať už v priebehu roka 2018.
Podpora veľkých spoločností nie je v rámci podpory AOP v projekte NP Internacionalizácia MSP ani oprávnená a ani nespadá pod gesciu SBA. Vzhľadom na túto skutočnosť SBA neplánuje žiadne opatrenia na ich integráciu do tejto aktivity.
5.9. VYTVORENIE ŠPECIFICKÉHO PRACOVISKA NA PODPORU INTERNACIONALIZÁCIE  MSP

Súčasný stav: SBA vyvíja aktivity orientované na vybudovanie tzv. Trade Pointu (ďalej len „TP“), ktorý bude poskytovať komplexné informácie a služby pri internacionalizácii slovenských MSP. Finančné krytie na aktivity je zabezpečené z prostriedkov OP VaI v rámci Národného projektu Podpora Internacionalizácie MSP a Národného projektu Národné podnikateľské centrum - Bratislava do októbra 2023. 

V súčasnosti prebieha proces identifikácie a zazmluvňovania vhodných priestorov pre vytvorenie TP ako špecifických pracovísk na podporu internacionalizácie MSP v rámci Národných podnikateľských centier v jednotlivých krajských mestách. Do doby kým sa tento proces ukončí, sa prostredníctvom už zamestnaných pracovníkov TP vykonáva osveta, nábor klientov a externých expertov pre účely NP Podpora Internacionalizácie MSP.  

Názor podnikateľov: Tento nástroj je podľa SOPK, AZZZ SR, RÚZ a Klubu 500 zaradený medzi malé priority a doteraz nebol v podstate funkčný. Z pohľadu Klubu 500 napríklad neexistuje koordinácia projektu a jeho priorít medzi rôznymi subjektmi, územnou samosprávou, ale napríklad ani medzi SOPK, ktorá disponuje regionálnymi zastúpeniami.

Návrh opatrenia: Pre zvýšenie funkčnosti TP je nevyhnutná inštitucionálna spolupráca s regionálnymi samosprávami a zastúpeniami inštitúcií ako napr. SOPK a pod. Práve z tohto dôvodu sú zamestnanci TP poverení identifikáciou takýchto inštitúcií a stakeholderov v jednotlivých regiónoch a nadviazaním kontaktov so zámerom nájsť možnosti budúcej spolupráce. Príslušné opatrenie by sa mohlo plniť v priebehu roka 2018 a následne počas trvania projektu do októbra 2023.
6. NÁVRH OPATRENÍ NA PODPORU IMPLEMENTÁCIE VYBRANÝCH  PROEXPORTNÝCH  NÁSTROJOV  

Opatrenie 6.1.

Spracovať štúdiu pre dobudovanie integrovaného informačného systému podpory exportu s konkrétnym návrhom riešenia vrátane potreby ľudských a finančných zdrojov a predložiť ju na rokovanie Pracovnej skupiny pre stratégiu VEV. 

Z: Slovenská agentúra pre rozvoj investícií a obchodu

T: 31.8.2018

Opatrenie 6.2. 

Zefektívniť informovanosť o činnosti poisťovacej a bankovej divízie EXIMBANKY SR, dostupnosti a využitia jej produktov, a to formou osobných stretnutí s exportérmi či štátnymi inštitúciami, prezentácií činnosti na seminároch a podujatiach a účasť predstaviteľov EXIMBANKY SR na veľtrhoch a výstavách a oficiálnych vládnych delegáciách v zahraničí ako aj prezentáciách SARIO.

Z: EXIMBANKA SR
T: priebežne (vyhodnotenie každoročne k 31.12. predložiť na rokovanie PS pre stratégiu VEV do 31. januára nasledujúceho roka)

Opatrenie 6.3. 

Vypracovať „Koncept systémového a komplexného vzdelávania pre exportérov“, vrátane personálneho zabezpečenia a prípadných požiadaviek na štátny rozpočet a predložiť 
ho na rokovanie PS pre stratégiu VEV.

Z: Ekonomická univerzita v Bratislave - Katedra medzinárodného obchodu

T: 30.4.2018

Opatrenie 6.4. 

Podporovať zriaďovanie „Trade Pointov“ nadväzovaním kontaktov regionálnych zamestnancov SBA pre Národný projekt Národné podnikateľské centrum v regiónoch a Národný projekt  Internacionalizácia MSP na miestnych stakeholdrov a aj pomocou ich komunikačných kanálov oslovovať cieľovú skupinu MSP s ponukou služieb oboch projektov za účelom zvýšenia viditeľnosti aktivít a zabezpečenia vyššej miery zapojenia regionálnych MSP.

Z: Slovak Business Agency

T: priebežne (vyhodnotenie každoročne k 31.12. predložiť na rokovanie PS pre stratégiu VEV do 31. januára nasledujúceho roka)

Poznámka k návrhu opatrení:

Navrhnuté  opatrenia nepredkladajú možné spôsoby riešenia otvorených otázok u všetkých najdôležitejších vybraných nástrojoch, pretože mnohé oblasti, o ktorých pojednáva tento materiál, majú prierezový charakter. V tejto súvislosti je preto potrebné uviesť, že ďalšie opatrenia sú, alebo budú súčasťou pripravovaných dokumentov, ako napríklad „Stratégia hospodárskej politiky SR do roku 2030“, ďalej „Akčný plán inteligentného priemyslu“ alebo „2. balíček opatrení na zlepšenie podnikateľského prostredia“. Súčasťou týchto dokumentov budú napríklad opatrenia na riešenie otvorených otázok „Podpory exportu a poskytovania informácií o exportéroch“, „Zverejňovania štatistických údajov exportu“ a podobne. Riešenie takýchto otázok cez opatrenia aj prostredníctvom iných strategických dokumentov je potrebné vzhľadom na povahu niektorých oblastí, ktoré si vyžaduje súčinnosť viacerých dotknutých rezortov. 

Príloha č. 1
VÝVOJ ZAHRANIČNÉHO OBCHODU  SLOVENSKEJ  REPUBLIKY

ZA OBDOBIE  2012 - 2016

Ciele stratégie vonkajších ekonomických vzťahov SR na obdobie 2014 - 2020 (ďalej len „stratégia VEV“) sú zamerané na štyri oblasti a to obchodno-politické ciele, proinvestičné ciele, ciele v oblasti výskumnej a inovačnej spolupráce so zahraničím a ciele v oblasti jednotnej prezentácie SR. V súlade s prioritným zameraním stratégie VEV je predkladaný materiál zameraný predovšetkým na hodnotenie plnenia cieľov v oblasti podpory exportu, t. j. na obchodno-politické ciele tak, aby slúžil k vypracovaniu materiálu „Priority proexportnej politiky SR na obdobie 2018 - 2020“. Tento dokument poskytuje nasledujúce informácie: 
1. Štatistické údaje o vývoji zahraničného obchodu SR za roky 2012 - 2016

2. Zhodnotenie súčasného stavu komoditnej a teritoriálnej štruktúry ZO SR 

    za roky 2012 - 2016.

1.   Štatistické údaje zahraničného obchodu SR za obdobie 2012 - 2016
 
Predkladaná správa sa pri hodnotení zahraničného obchodu SR (ďalej ZO SR) podrobnejšie venuje obdobiu od roku 2012 do roku 2016, t. j. od bázického roku 2012 pre vypracovanie Stratégie VEV 2014 - 2020 až po rok 2016, v ktorom sú štatistické údaje ZO SR k dispozícií kompletné za celý rok (údaje sú spracované podľa databázy MH SR a ŠÚ SR).
Graf 1 Vývoj zahraničného obchodu SR (ďalej ZO SR) v r. 2007 – 2016 (v mld. EUR) 
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Zdroj: MH SR
Zahraničný obchod Slovenskej republiky vykazuje od roku 2012 aktívne saldo. Vyššia dynamika rastu vývozu tovaru od roku 2011 oproti dynamike rastu dovozu bola príčinou nárastu salda obchodnej bilancie. Saldo obchodnej bilancie v roku 2016 bolo aktívne v hodnote 3, 67 mld. EUR  a v roku 2012 bolo na úrovni 3, 61 mld. EUR. Svoje maximum dosiahlo v roku 2014, keď bolo na úrovni 4,65 mld. EUR. 
Pokles v rokoch 2015 a 2016 možno zdôvodniť jednak zvýšeným dovozom technológií, najmä v súvislosti s veľkými investíciami v automobilovom priemysle a zároveň pretrvávajúcim poklesom vývozu železa a ocele, nerastných palín a minerálnych olejov. Vývoz zo SR v roku 2016 dosiahol 70,07 mld. EUR (62,14 mld. EUR v r. 2012) a dovoz 66,40 mld. EUR (55,77 mld. EUR v r. 2012). Medziročné tempá rastu vývozu sú na úrovni 3,53% (2016/2015), 4,44% (2015/2014) a 0,98% (2014/2013). Rast vývozu medzi rokmi 2016 a 2012 (ako základ pre porovnanie účinkov Stratégie VEV) dosiahol 12,76%. Medziročné tempá rastu dovozu boli na úrovni 3,17 % (2016/2015), 7,00 % (2015/2014), 0,37 % (2014/2013) a úroveň rast dovozu 2016/2012 bola na úrovni 13,33%.
Obrat zahraničného obchodu (vypočítaný ako súčet vývozu a dovozu tovarov) bol v roku 2016 na úrovni 136,47 mld. EUR (v r. 2012 to bolo 120,7 mld. EUR). Za sledované obdobie 2012 - 2016 vykazuje obrat ZO stúpajúcu tendenciu, pričom jeho medziročné tempá rastu sa pohybujú na úrovni 3,35% (2016/2015), 5,67% (2015/2014), 0,68% (2014/2013) a 13,049,97% (2016/2013).  

Obchod so službami  (podľa údajov NBS) dosiahol v roku 2016 aktívne  saldo vo výške 
407 mil. EUR (157 mil. v r. 2015, 176 mil. v r. 2014, 484 mil. v r. 2013 a 280 mil. EUR v roku 2012). Vzhľadom na nízky obrat obchodu so službami v porovnaní s obchodom s tovarmi je analýza zahraničného obchodu v nasledujúcich častiach  zameraná predovšetkým na obchod s tovarom. Údaje obchodu so službami v tomto materiáli sú započítané len  pri hodnotení nasledujúcich údajov a to otvorenosti ekonomiky SR, jej exportnej výkonnosti a dovoznej náročnosti.
Graf 2  Porovnanie vývoja HDP (v b.c.) a vývozu (v mld. EUR) v rokoch  2007 - 2016
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Zdroj: MH SR (vývoz) a ŠÚSR  (HDP 11.11.2017)
Pri hrubom domácom produkte vo výške 81,15 mld. EUR dosiahla otvorenosť ekonomiky SR v roku 2016 (vypočítaná ako podiel zahraničnoobchodného obratu tovarov a služieb 
na HDP v bežných cenách) úroveň 183,9%. Pre porovnanie v roku 2012 bola na úrovni 170,8%, čo potvrdzuje pretrvávajúci stav a SR dlhodobo patrí do prvej desiatky najotvorenejších ekonomík sveta. Exportná výkonnosť ekonomiky SR (vypočítaná ako podiel vývozu tovarov a služieb na tvorbe HDP) bola v roku 2016 na úrovni 93,8 % (v roku 2012 to bolo 95,6 %). Na základe pretrvávajúcej dynamiky rastu vývozu a predpokladaného rastu HDP v roku 2017 aj 2018  možno usudzovať, že otvorenosť ekonomiky ani exportná výkonnosť nebude podliehať žiadnym väčším zmenám v porovnaní so súčasným stavom. 
Dovozná náročnosť (meraná podielom dovozu výrobkov a služieb na HDP v bežných cenách) dosiahla  90,1% (v roku 2012 to bolo 90,6%).  Údaje o stave slovenského vývozu a vývoji HDP poskytuje graf 2.
Zo spracovaných údajov je zrejmé, že Slovensko je krajinou masívneho vývozu. Reálny objem vývozu tovarov a služieb v roku 2016 dosiahol takmer hodnotu celého hrubého domáceho produktu (HDP) Slovenska.
 Celkový zahranično-obchodný brat SR (súčet vývozu a dovozu, ktorým sa vyjadruje otvorenosť ekonomiky) v roku 2018 dosiahne dvojnásobok objemu slovenského HDP. Vysoká miera exportnej výkonnosti a otvorenosti Slovenska je výsledkom jeho účasti v globálnych hodnotových reťazcoch. 

2.  Komoditná štruktúra ZO SR v rokoch 2007 – 2016

Vývoz  zo SR

Zo SR sa v roku 2016 vyviezol tovar v hodnote 70,07 mld. EUR. Jeho komoditnú štruktúru, spracovanú podľa kapitol Harmonizovaného systému colného sadzobníka (ďalej HS2) za roky 2007 - 2016 uvádza graf 3
. Za grafu je zrejmý markantný rast vývozu najmä tovarov kapitoly 87 (vozidlá, iné ako koľajové, ich časti a príslušenstvo), pretrvávajúci vysoký podiel vývozu tovarov kapitoly 85 (elektrické stroje, prístroje a zariadenia a ich časti a súčasti), ako aj tovarov kapitoly 84 (jadrové reaktory, kotly, stroje). Podiel týchto troch tovarových skupín na celkovom slovenskom vývoze tvoril v roku 2016 až 62%, čo svedčí o nedostatočnej diverzifikácii komoditnej štruktúry nášho vývozu. V porovnaní s rokom 2012 (ako základ pre porovnanie účinkov stratégie VEV) tento podiel dokonca vzrástol, a to o 6,7% (55,3% v roku 2012), čo nie je v súlade s cieľmi stratégie VEV. Pokles vývozu bol zaznamenaný pri vývoze ropných olejov a olejov získaných z bitúmenových nerastov triedy 27 a plochých valcovaných výrobkov zo železa alebo nelegovanej ocele triedy 72. 
Graf 3  Vývoj komoditnej štruktúry vývozu SR v r. 2007 - 2016 (TOP 10 HS2. v mil. EUR)
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Zdroj: Eurostat
Poznámka: TOP10 tried harmonizovaného systému colného sadzobníka (ďalej HS2)
87 - Vozidlá, iné ako koľajové, ich časti a príslušenstvo; 85 - Elektrické stroje, prístroje a zariadenia 
a ich časti a súčasti; 84 - Jadrové reaktory, kotly, stroje; 72 - Železo a oceľ; 27 - Nerastné palivá, minerálne oleje; 39 - Plasty a výrobky z nich; 40 - Kaučuk a výrobky z neho; 73 - Predmety zo železa alebo z ocele; 94 - Nábytok; posteľoviny; svietidlá; 76 - Hliník a predmety z hliníka.

Graf 3 dokumentuje, že sa dlhodobo nedarí zmeniť tovarovú štruktúru slovenského vývozu. 
Za posledných  10 rokov (2007-2016) je takmer identická. Nedarí  sa najmä zvýšiť podiel vývozu tovarov s vyššou pridanou hodnotu. Podiely najvýznamnejších desiatich tovarových skupín (ďalej TOP 10 HS2) na celkovom vývoze SR v roku 2016 v porovnaní s prehľadom komoditnej štruktúry vývozu SR v bázickom roku 2012 sú spracované v grafoch 4 a 5.
Graf 4 Komoditná štruktúra vývozu SR v r. 2016 (ako % podiely TOP 10 HS2 
na celkovom exporte SR r. 2016)
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Zdroj: MH SR
Poznámka: 87 - Vozidlá, iné ako koľajové, ich časti a príslušenstvo; 85 - Elektrické stroje, prístroje 
a zariadenia a ich časti a súčasti; 84 - Jadrové reaktory, kotly, stroje; 72 - Železo a oceľ; 27 - Nerastné palivá, minerálne oleje; 39 - Plasty a výrobky z nich; 40 - Kaučuk a výrobky z neho; 73 - Predmety zo železa alebo z ocele; 94 - Nábytok; posteľoviny; svietidlá; 76 - Hliník a predmety z hliníka

Graf 5 Komoditná štruktúra vývozu SR v r. 2012  (ako % podiely TOP 10 HS2 na celkovom exporte SR r. 2012)
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Zdroj: MH SR
Dovoz do SR
V roku 2016 sa do SR doviezol tovar v hodnote 66,40 mld. EUR pri medziročnom náraste 2016/2012 o 10,8%. Najväčšie položky slovenského dovozu vo veľkej miere kopírujú potreby zahraničných investorov v oblasti automobilového a elektrotechnického priemyslu. Podiel troch najvýznamnejších kapitol (kapitoly 85, 87 a 84 podľa HS2) nášho dovozu v roku 2016  tvoril 46,7%. Najväčší nárast vykazuje kapitola 85 (elektrické stroje, prístroje a zariadenia 
a ich časti a súčasti) a dovoz tovarov kapitoly 87 (vozidlá, iné ako koľajové, ich časti a príslušenstvo). Na druhej strane najväčší pokles bol zaznamenaný v dovoze tovarov kapitoly HS 27 (nerastné palivá, minerálne oleje), ktorý je na úrovni až 54,6 % a súvisí s poklesom dovozu ropy a zemného plynu. Najviac klesol dovoz ropných olejov a olejov získaných 
z bitúmenových nerastov, surových a ropných olejov, olejov získaných z bitúmenových nerastov, ropných plynov, železných rúd a koncentrátov. Vývoj komoditnej štruktúry slovenského dovozu v rokoch 2007 - 2016 uvádza graf 6. 

Graf 6 Vývoj komoditnej štruktúry dovozu SR v r. 2007 - 2016 (TOP10 HS2, v mil. EUR)
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Zdroj: Eurostat

Poznámka: 85-Elektrické stroje, prístroje, zariadenia, ich časti a súčasti; 87-Vozidlá, iné ako koľajové, ich časti a príslušenstvo; 84 - Jadrové reaktory, kotly, stroje; 27 - Nerastné palivá, minerálne oleje;  39 - Plasty a výrobky z nich;  90 - Prístroje optické, fotografické, meracie; 72 - Železo a oceľ; 73 - Predmety zo železa alebo z ocele; 30 - Farmaceutické výrobky; 94 - Nábytok; posteľoviny; svietidlá.

Podiely desiatich najväčších tovarových skupín na celkovom dovoze do SR v roku 2016 dokumentuje graf 8 a je spracovaný ako %-ne podiely. 
Graf 7 Komoditná štruktúra dovozu SR v r. 2016 (ako % podiely TOP 10 HS2 
na celkovom dovoze SR r. 2016)
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Zdroj: Eurostat

Ako je vyššie uvedené dovozná náročnosť SR dosiahla  v roku 2016 úroveň 90,1 %.  Značný objem dovozu súvisí so skutočnosťou, že výroba vyvážaných produktov zo SR je náročná 
na dovoz. Nadštandardná exportná výkonnosť SR nie je zabezpečovaná vlastnými silami. Viac ako polovicu slovenského exportu tovarov tvorí zahraničná pridaná hodnota, ktorá 
k nám bola dovezená.
 
 Dovoz je realizovaný predovšetkým do 4 priemyselných výrob, a to do výroby rafinérskych ropných produktov, základných kovov, elektroniky a áut  (v rámci tovarových skupinách HS 85, 87, 84 a 27). Tieto odvetvia majú na hrubom exporte tovarov dlhodobo podiel okolo 50% a zásadne formujú zahraničný obchod SR, ako aj dodávateľsko-odberateľské väzby vo vnútri ekonomiky. Na tvorbe domácej pridanej hodnoty sa ale zúčastňujú v oveľa menšom rozsahu. K dovezenej hodnote sa v SR pridalo iba 13 EUR domácej hodnoty pri produkcii rafinérskych ropných produktov. U výroby automobilov je to 39 EUR v automobilovej výrobe, aby každá z týchto výrob mohla vyviezť 100 EUR tovaru.
3. Teritoriálna štruktúra zahraničného obchodu SR

Teritoriálna štruktúra slovenského vývozu za rok 2016 a v komparácii s bázickým rokom 2012 je uvedená v tabuľke 1. Je spracovaná podľa štatistických výkazov MH SR, a to v členení podľa svetových zemepisných celkov. Z nej vyplýva, že podiel krajín EÚ  
na slovenskom vývoze tvoril v roku 2016 až 85,2% (83,8% v r. 2012) a podiel vývozu mimo krajiny EÚ bol v roku 2016 na úrovni 14,8% (16,2% v r. 2012). Definované ciele v stratégií VEV, a to zvýšiť vývoz mimo krajiny EÚ a posilniť teritoriálnu diverzifikáciu vývozu SR sa plniť nedarí, naopak podiel krajín EÚ na našom celkovom vývoze ešte vzrástol. 

Tab.1 Teritoriálna štruktúra vývozu v r. 2016 a 2012  (podľa svet. zemepis. celkov, v mil.  EUR a v %)

	Zoskupenie
	Hodnota v mil. EUR
	Podiel 2012 v %
	Podiel 2016 v %

	
	2012
	2013
	2014
	2015
	2016
	
	

	Vývoz SR celkom
	62 833
	64 172
	64 801
	67 680
	70 074
	100,0
	100,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	EÚ 28
	52 674
	53 114
	54 493
	57 651
	59 687
	83,8
	85,2

	Európa bez EÚ
	4 907
	4 951
	4 331
	3 691
	3 703
	7,8
	5,3

	Európa 
	57 581
	58 065
	58 824
	61 342
	63 390
	91,6
	90,5

	Ázia
	3 100
	3 784
	3 389
	3 235
	3 539
	4,9
	5,1

	Amerika
	1 628
	1 670
	1 683
	2 115
	2 315
	2,6
	3,3

	Afrika
	381
	409
	627
	674
	618
	0,6
	0,9

	Austrália-Oceánia
	143
	244
	278
	307
	206
	0,3
	0,3

	OECD
	54 506
	55 025
	56 331
	59 717
	62 056
	86,7
	88,6



Zdroj: MH SR 

Nasledujúca tabuľka 2 uvádza informácie o dovoze tovarov do SR v členení podľa svetových zemepisných celkov za roky 2012 až 2016 v hodnotovom aj percentuálnom vyjadrení. Podiel krajín EÚ na celkovom slovenskom dovoze v roku 2016 bol 67,3% (oproti 62,4% v r. 2012) a medziročne 2016/2012 sa zvýšil o 4,9%.  
Krajiny mimo EÚ sa na celkovom dovoze do SR v roku 2016 podieľali 32,1%. V roku 2012 bol tento podiel na úrovni 35,6%  a medziročne 2016/2012 sa znížil o 3,5% .  
Tab.2 Teritoriálna štruktúra dovozu SR v roku 2016 (podľa svetových zemepisných celkov)

	Zoskupenie
	Hodnota v mil. EUR
	Podiel 2012 v %
	Podiel 2016 v %

	
	2012
	2013
	2014
	2015
	2016
	
	

	Dovoz SR celkom
	59 224
	59 940
	60 152
	64 361
	66 402
	100,0
	100,0

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	EÚ 28
	38 005
	38 319
	38 319
	42 165
	44 704
	64,2
	67,3

	Európa bez EÚ
	7 265
	6 377
	6 377
	3 992
	4 277
	12,3
	6,4

	Európa
	45 270
	44 696
	44 696
	47 157
	48 981
	76,4
	73,8

	Ázia
	12 694
	14 007
	14 007
	15 458
	15 578
	21,4
	23,5

	Amerika
	812
	965
	965
	1 113
	1 084
	1,4
	1,6

	Afrika
	245
	271
	271
	314
	326
	0,4
	0,5

	Austrália-Oceánia
	42
	35
	35
	52
	37
	0,1
	0,1

	OECD
	36 679
	37 715
	37 715
	42 405
	43 920
	61,9
	66,1



Zdroj: MH SR

V zmysle informácií z predchádzajúcich tabuliek vyplýva, že najväčší podiel na celkovom vývoze, ako aj dovoze do SR majú krajiny EÚ. Pre hlbšiu analýzu a z dlhodobejšieho pohľadu sa v nasledujúcom grafe 8 podrobnejšie pozrieme na vývoj vývozu do TOP 10 exportných destinácií SR za posledných desať rokov, t. j. za roky 2007 - 2016 (spracované podľa Eurostatu).
Graf 8  Vývoj teritoriálnej štruktúry vývozu SR v období 2007 - 2016 (TOP 10 partnerov, mil. EUR)
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Zdroj: Spracované podľa databázy Eurostat

Najvýznamnejšie vývozné destinácie SR sa v posledných rokoch menili len minimálne. Uvedených TOP10 krajín sa na celkovom vývoze SR podieľa až 75,4%. Nemecko dlhodobo je najvýznamnejším obchodným partnerom s podielom 21,9% na celkovom vývoze SR v roku 2016. Druhá je ČR s podielom 11,9% a tretie je Poľsko s podielom 7,7%. Medziročne (2016/2105) sa výraznejšie zvýšil vývoz do Holandska o 22,5%, USA o 16,3%, Spojeného kráľovstva o 13,1%,
 Španielska o 11,2%, Talianska o 10,6%, a Rumunska o 6,1%. Znížil sa vývoz do Poľska o 5,2%,  Ruskej federácie o 4,4%, Rakúska o 1,5%  a ČR o 1,2%.Pre komplexnosť informácií nasledujúci graf 9 poskytuje vývoj teritoriálnej štruktúry dovozu 
do SR za roky 2007 - 2016 (TOP 10 krajín) z hľadiska objemu ich dovozu do SR.  
Rovnako v dovoze, ako aj vo vývoze je najväčším obchodným partnerom SR Nemecko. Jeho podiel na celkovom slovenskom dovoze bol v roku 2016 20,2%. Druhý najväčší obchodný partner v dovoze je ČR so 17% a tretie je Rakúsko s 9,8%-ným podielom. Z krajín mimo EÚ sa v TOP 10 už tradične nachádza Čína, Kórejská republika, Rusko. Štatistika Eurostatu (podľa ktorej bol z dôvodu väčšej dostupnosti a komplexnosti uvedený materiál spracovávaný) v prvej desiatke najväčších dovozných partnerov neuvádza Vietnam, hoci štatistika ŠÚ SR ho uvádza.

Graf 9  Vývoj teritoriálnej štruktúry dovozu SR v rokoch 2007 - 2016 (TOP 10 štátov, 
v mil. EUR)
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Zdroj: Eurostat 

Predikcia budúceho vývoja zahraničného obchodu patrí z pohľadu časového aj údajového spracovania medzi mimoriadne náročné ekonometrické  disciplíny. Pozostáva v prvom kroku na vytvorení trajektórií ekonomického rastu a následne dochádza k modelovaniu budúcich tokov, pričom sa najčastejšie využíva CGE model (model vypočítateľnej ekonomickej rovnováhy). Skutočný vývoj sa  však vzhľadom na možné varianty a determinanty vývoja svetového obchodu a slovenského HDP môže líšiť od vypracovaných scenárov aj o niekoľko percent, čo potvrdzuje aj projekcia vývoja ZO SR, ktorá bola vypracovaná v roku 2013. Predikuje obrat ZO na rok 2016 na úrovni 158 mld. EUR, realita je 136,41 mld. (nepresnosť takmer 22 mld. EUR).  V roku 2020 by zahraničnoobchodný obrat SR mal dosiahnuť úroveň až 225 mld. EUR, čo pri súčasnom tempe rastu HDP a medziročného tempa rastu vývozu a dovozu považujeme za viac ako optimistické. 

Pre budúci krátkodobý vývoj HDP SR a jeho zahraničného obchodu do roku 2020 ponúkame veľmi jednoduchú predikciu postavenú na raste HPD v zmysle údajov Ministerstva financií SR  a dosiahnutého priemerného medziročného tempa rastu zahraničného obchodu za roky 2013 - 2016, ktoré v zmysle spracovaných údajov v tomto materiáli je na úrovni 3,19%.

Tabuľka 3 Jednoduchá predikcia vývoja HPD a zahraničného obchodu na r. 2016 – 2020 (v % a mld. EUR)
	ukazovateľ
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020

	rast HDP v s.c.*
	3,3%
	3,3%
	4,0%
	4,4%
	3,8%

	rast vývozu (mld. EUR)
	70,07
	72,31
	74,62
	76, 99
	79,45


Zdroj : http://www.finance.gov.sk/Default.aspx?CatID=11353
Poznámka:  *HDP v s.c. . - reálny HDP predstavuje HDP v stálych cenách (s.c.) vypočítaných reťazením objemov k referenčnému roku 2010. 
Príloha č. 2
Ukazovatele k sledovaniu plnenia proexportných cieľov                                                                                                               
	Cieľ
	Ukazovateľ
	2012
	2013
	2014
	2015
	2016

	Nárast exportu
	Export tovarov

Export tovarov na obyvateľa
	62 144 mil. €

11 118 €
	64 172 mil. €

11 523 €
	64 801 mil. €

11 543 €
	67 679,9 mil. €

11 914  €
	70 032,2 mil. €

12 357€

	Nárast počtu exportérov


	Počet exportujúcich firiem

Počet nových exportérov

Počet zamestnancov v exportujúcich 

spravodajských jednotkách
	  28 500

    8 649

699 758
	  29 416

    8 613

689 235
	  30 313

    9 211

752 934
	  30 513

    8 556

752 597
	 31 059

   8 951

761 522

	Diverzifikácia teritoriálnej štruktúry exportu
	Export na trhy EÚ

Export MSP na trhy EÚ (28)

Export mimo trhy EÚ

Export MSP na trhy mimo EÚ 

Export na mimoeurópske trhy

Export MSP na mimoeurópske trhy***
	51 989 mil. €

15 534 mil. €

10 297 mil. €

  1 877 mil. €

  5 390 mil. €

     611 mil. € 
	52 863 mil. €

15 509 mil. €

11 552 mil. €

  1 880 mil. €

  6 349 mil. € 

     861 mil. €
	54 196 mil. €

15 412 mil. €

10 882 mil. €

  1 880 mil. €

  6 253 mil. €

     628 mil. €
	57 651,2 mil. € 

15 97710 mil. €

10 028,6 mil. €

  2 007,4 mil. €

  6 376,1 mil. €

     819,5 mil. €
	59 660,1 mil. €

16 425,5 mil. €

10 372,2 mil. €

  1 532,1 mil. €

  6 718, 9mil. €

     835,9 mil. €

	Diverzifikácia komoditnej štruktúry exportu
	Export po odpočítaní exportu skupín 

HS85 a HS87

Export po odpočítaní vývozu TOP 10 

exportérov 
	35 091 mil. €

36 791 mil. €
	34 812 mil. €

36 685 mil. €
	35 052 mil. €

38 141 mil. €
	35 419,9 mil. €

39 673,1 mil. €
	35 723,9 mil. €

41 958,2 mil. €

	Zvýšiť podiel exportu MSP**
	Počet exportujúcich MSP***

Export MSP

Podiel exportujúcich MSP na celkovom 

počte MSP

Podiel exportujúcich MSP na celkovom 

počte exportérov

Podiel exportu MSP na celkovom objeme exportu
	27 666

17 411 mil. €        

  5,0 %

97,1%

27,8%
	28 515

17 389 mil. €

  5,1%

96,9%

27,0%
	29 284

17 292 mil. €

  5,2%

96,6%

26,7%
	29 495

17 984,4 mil. €

5,6%

96,6%

26,6%
	29 992

17 957,7 mil. €

5,4%

96,6%

25,7%

	Zvýšiť podiel exportu služieb
	Export služieb spolu*

Export služieb v cestovnom ruchu*

Podiel exportu služieb na celkovom exporte*
	6 049 mil. €

1 789 mil. €

9,1%
	6 965 mil. €

1 997 mil. €

10,0%
	6 887 mil. €

1 958 mil. €

9,9%
	7 324 mil. €

2 192 mil. €

10,18%
	7 680,0 mil. €

2 482,8 mil. €

10,26%



*      NBS sleduje inkasá platieb za služby (a tovary) v rámci platobnej bilancie.

**      Podrobné informácie o postavení MSP v zahraničnom obchode z pohľadu veľkostných kategórií podnikov, komoditnej štruktúry, ekonomickej činnosti, regionálnej príslušnosti a teritoriálnej oblasti obchodu je  predmetom pravidelného výstupu SBA „Postavenie MSP v zahraničnom obchode“, ktorý je spracovaný na základe definitívnych údajov za predchádzajúci kalendárny rok. Materiál je dostupný na webovej stránke http://www.sbagency.sk/analyzy-slovenskeho-podnikatelskeho-prostredia.
***    Údaje zahraničného obchodu  za MSP sú spracované na základe údajov, z ktorých boli vylúčené operácie vykonávané zahraničnými osobami (z celkového vývozu tvorili 11,6 % a z celkového dovozu 8,6 % -  predbežné údaje 2016). Údaje za MSP za rok 2015 sú definitívne a údaje za rok 2016 sú predbežné dáta.

	Príloha č. 3

Zjednodušený prehľad proexportných nástrojov a aktivít pre dynamizáciu systému podpory exportu

	Skupina nástrojov
	Podskupina nástrojov
	Nástroj
	Inštitucionálny nositeľ
	Participuje
	Aktivity

	Finančné
	Financujúce 
	Bankové produkty (vrátane produktov pre MSP)
	EXIMBANKA SR
	
	Aktualizácia a realizácia úprav vo vnútorných predpisoch EXIMBANKY SR s cieľom harmonizovať výkonné činnosti jej divízií a zvýšiť jej celkovú výkonnosť.

	
	
	Bankové produkty pre MSP
	SZRB
	
	

	
	Poistné a záručné
	Poistné a záručné produkty (vrátane produktov pre MSP)
	EXIMBANKA SR
	
	Implementáciou produktu eMSP určeného pre malých a stredných podnikateľov sa rozšírili možnosti poistenia vývozných úverov a pohľadávok aj pre túto cieľovú skupinu slovenských vývozcov. 

Produkt sa v období rokov 2014 až 2016 stal postupne nosným produktom krátkodobého poistenia na podporu MSP a tento trend pokračuje aj v roku 2017. Na základe pozitívnych reakcií exportérov  bude EXIMBANKA SR pokračovať v prezentáciách tohto jedinečného produktu aj v nasledujúcich rokoch.

	
	
	Záručné produkty pre MSP
	SZRB
	
	

	Fiškálne
	Štrukturálne 
	Alternatívne obchodné platformy (exportné konzorciá a aliancie)
	MH SR
	SBA
	Implementácia národných projektov.

	
	
	Vytvorenie špecifického pracoviska na podporu internacionalizácie MSP
	MH SR
	SBA
	

	
	ODA
	Projekty rozvojovej pomoci SR
	MZVaEZ SR
	
	Zverejnenie výzvy na projekty rozvojovej pomoci s účasťou podnikateľských subjektov.

	
	
	Projekty rozvojovej spolupráce EÚ a iných medzinár. organizácií 

	MZVaEZ SR
	
	Realizácia opatrení na zvýšenie miery informovanosti podnikateľskej verejnosti o rozvojových nástrojoch.



	Funkčné
	Informačné a analytické, databázy a portály
	Portál pre exportéra export.slovensko.sk 

Integrovaný informačný systém podpory exportu

(vrátane databázy 

exportérov, portálu dopytov a ponúk, kooperačných príležitostí aktuálnych podujatí a so základnou metodikou zahraničného obchodu)
	SARIO
	MH SR,

MZVaEZ SR,  MDaV SR, SOPK
	Portál pre exportéra je samostatne fungujúcou web stránkou, ktorá združuje informácie o rôznych formách podpory pre exportérov, o aktuálnych podujatiach či o obchodných a investičných príležitostiach. Časť portálu má taktiež osvetovú a vzdelávaciu funkciu o podnikaní v zahraničí a o technikách v zahraničnom obchode. Informácie určené exportérom, ktoré zverejňujú inštitúcie zapojené do systému, sa na portáli publikujú dvoma spôsobmi - automatickou dennou aktualizáciou noviniek publikovaných na portáloch týchto inštitúcií; resp. manuálne z iniciatívy inštitúcie, ktorá má záujem informáciu na portáli publikovať (po notifikácii SARIO). Na dobudovanie Portálu pre exportéra na úroveň integrovaného informačného systému na podporu exportu je potrebné vyčleniť finančné a personálne zdroje.

	
	
	Teritoriálne informácie  - EIT, (vrátane informácií o odporúčaných veľtrhoch, výstavách v teritóriu)
	MZVaEZ SR
	
	Realizácia opatrení na zjednodušenie prístupu k teritoriálnym informáciám – včasné a pravidelné zverejňovanie aktuálnych EIT na portáli  MZVaEZ, spracovaných v požadovanej štruktúre

	
	
	Portál Podnikajte v zahraničí
	MZVaEZ SR
	SARIO, MH SR
	Zabezpečiť pravidelnú aktualizáciu portálu

	
	
	Sektorové 

analýzy 
	MZVaEZ SR
	SARIO
	Spracovanie sektorových analýz podľa požiadaviek podnikateľskej sféry a pre potreby prezentácie Slovenska a jeho investičného prostredia v zahraničí.

Sektorové analýzy z automobilového, strojárskeho, farmaceutického, potravinárskeho sektora, ako aj zo sektorov služieb, IKT (v anglickom jazyku) či celkový prehľad o ekonomike SR (v rôznych svetových jazykoch) sú dostupné na:  http://www.sario.sk/sk/o-nas/publikacie

	
	
	Vládne stratégie a rozvojové plány v zahraničí
	MZVaEZ SR 
	MH SR,  RÚZ, AZZZ, Klub 500, SBA
	Spracovanie informácií o rozvojových plánoch a stratégiách v teritóriách akreditácie podľa požiadaviek podnikateľskej sféry.

	
	
	Tendre v zahraničí (vládne aj medzinárod. organizácií
	MZVaEZ SR
	SARIO
	Podniknutie opatrení na zjednodušenie prístupu k informáciám o tendroch a verejnom obstarávaní a ich aktívnu distribúciu podnikateľským subjektom.

	
	
	Sprostredkovanie kontaktov v teritóriu
	MZVaEZ SR
	SARIO
	Realizácia opatrení na dynamizáciu systému sprostredkovania kontaktov v teritóriu. 

	
	
	Databáza Enterprise Europe Network
	BIC Bratislava
	SBA, SOPK
	Realizácia opatrení na zvýšenie miery informovanosti o nástroji

	
	
	Konzultačné dni pre podnikateľskú verejnosť


	SOPK 
	RK SOPK, MZVaEZ SR, MH SR, SARIO
	Realizácia konzultačných dní pre podnikateľskú verejnosť 1x ročne

	
	Propagačné a kooperačné
	Investičné, obchodné a podnikateľské misie
	SARIO, SOPK
	MZVaEZ SR, MH
	Zabezpečenie zvýšenia povedomia podnikateľskej verejnosti o možnostiach zapájania sa do podnikateľských misií.

SARIO organizuje podujatia na podporu exportu a obchodných vzťahov v nasledovnom rozsahu:

· Podnikateľská časť medzivládnych, medzirezortných a zmiešaných komisií

· Podnikateľské misie

· Zabezpečenie účasti slovenských podnikateľov pri návštevách vysokých štátnych predstaviteľov doma i v zahraničí

· Podnikateľské a obchodné misie na základe dopytu skupiny podnikateľov 

· Podnikateľské a obchodné misie na podporu medzinárodnej spolupráce slovenských MSP organizované na Slovensku a v zahraničí 

	
	
	Veľtrhy a výstavy v CR
	MDaV SR
	MZVaEZ SR
	Zvýšiť mieru povedomia podnikateľskej verejnosti o možnostiach účasti na veľtrhoch a výstavách s podporou štátu v oblasti cestovného ruchu. Databáza investičných príležitostí v CR“ – v prípade zrealizovanej investície pozitívne ovplyvňuje platobnú bilanciu a zároveň nepriamo podporuje budúce príjmy z CR.
Zefektívnenie fungovania nástroja je riešené prostredníctvom úlohy pre MH SR na základe uznesenia vlády č. 227/2013

SARIO zabezpečuje účasť slovenských podnikov na prezentačných podujatiach nasledovne:

· účasť MSP na veľtrhoch a výstavách v zahraničí v rámci národných stánkov (cca 12 ročne), ako aktivitu z Národného projektu

· Účasť na ad hoc veľtrhoch a výstavách podľa aktuálnych potrieb a požiadaviek podnikateľov 

	
	
	Veľtrhy a výstavy – potravinárske a poľnohospodárske
	MPaRV SR  
	MZVaEZ SR
	

	
	
	Prezentácia a účasť na zahraničných veľtrhoch, vrátane odvetvovej propagácie
	SARIO
	MH SR,

MZVaEZ SR,

RÚZ, AZZZ, Klub 500, APZ, SOPK 
	

	
	
	Medzivládne a zmiešané komisie
	MH SR
	MZVaEZ SR
	Zefektívnenie fungovania nástroja je riešené prostredníctvom úlohy pre MH SR na základe uznesenia vlády č. 227/2013

	
	
	Koordinácia ZPC najvyšších predstaviteľov štátu a hospodárskych rezortov
	SARIO

MZVaEZ SR, MH SR
	SOPK
	Zvýšenie miery koordinácie prípravy zahraničných pracovných ciest predstaviteľov štátu s podnikateľskou sférou.

Zvýšenie miery povedomia podnikateľskej verejnosti o možnostiach účasti v podnikateľských misiách sprevádzajúcich ZPC predstaviteľov štátu.

	
	
	EEN Missions for Growth
	BIC Bratislava
	SBA, SOPK
	Zabezpečenie zvýšenia povedomia podnikateľskej verejnosti o možnostiach zapájania sa do  EEN Missions for Growth.

	
	
	Kooperačné a sourcingové podujatia
	SARIO
	
	Vypracovanie koncepcie organizácie sourcingových podujatí. 

Zabezpečenie zvýšenia povedomia podnikateľskej verejnosti o možnostiach účasti na sourcingových podujatiach.

Podujatia z cyklu SARIO Business Link sú kooperačné podujatia pre slovenské a zahraničné spoločnosti v rôznych sektoroch priemyslu, ktoré majú za cieľ poskytnúť platformu na B2B rokovania firiem ako aj pre diskusiu o aktuálnych výzvach v priemysle. V rámci cyklu sa organizujú podujatia Slovenská kooperačná burza v rôznych mestách SR, kooperačné a sourcingové podujatia pre rôznych nákupcov a záujemcov zo SR či zahraničia.

	
	
	Prezentácie nákupcov medzinárodných organizácií
	MZVaEZ SR
	
	Organizovanie prezentácií nákupcov medzinárodných organizácií.

	
	
	Vypracovanie nástroja na podporu veľkých exportných projektov
	MH SR
	MZVaEZ SR, SOPK, RÚZ, AZZZ, Klub 500, APZ
	Vypracovanie konceptu na podporu realizácie veľkých exportných projektov.

	
	
	Slovenské exportné fórum
	SARIO, MZVaEZ SR
	SOPK
	SEF je teritoriálne zamerané konzultačné podujatie pre podnikateľov za účasti teritorialistov SARIO, ekonomických diplomatov MZVaEZ SR, teritorialistov MH SR a teritorialistov SOPK za účelom efektívnejšieho prepojenia dopytu podnikateľov po konkrétnych teritoriálnych obchodných informáciách s expertízou jednotlivých konzultantov;

	
	Poradenské a vzdelávacie
	Poradenstvo na zahraničných trhoch
	MZVaEZ SR  
	SARIO
	Realizácia poradenských nástrojov v súlade s požiadavkami podnikateľskej sféry.

Exportná akadémia (aktivita NP SARIO), SARIO Business Breakfast

	
	
	Poradenstvo pri zaradení na dodávateľské „short-listy“ medzinárodných organizácií

	MZVaEZ SR
	
	

	
	
	Poradenstvo pri príprave exportných operácií, organizovanie seminárov,  vzdelávanie exportérov – Proexportná akadémia
	MH SR, MZVaEZ SR, SOPK, SARIO, EXIMBANKA SR
	
	

	
	
	Vzdelávanie ekonomických diplomatov
	MZVaEZ SR
	MH SR, SARIO, EXIMBANKA 
	Pokračovať v implementácii akreditovaného vzdelávacieho programu

	
	
	Nástroj „Rozvojmajstri“
	MF SR
	
	Podpora zapájania slovenských podnikateľských subjektov do medzinárodných tendrov v rozvojových krajinách 


� Pozn.: HS85 – Elektrické stroje, prístroje a zariadenia a ich časti a súčasti, HS87 – Vozidlá, iné ako koľajové, ich časti a  


                            príslušenstvo


� Projects of common interest (Projekty spoločného záujmu)


� Pre porovnanie Európa ako celok zaznamenala len 2-percentný rast, na čom sa podpísali bezpečnostné turbulencie.  Lídrami v raste návštevnosti sú ostrovné štáty Island (+39%) a Cyprus (+20%).


�   Najvyššie príjmy z AZCR dosahuje Poľsko (11,0%), nasleduje Česká republika (6,3%) a Maďarsko (5,7%). 


� Pozn.: HS85 - Elektrické stroje, prístroje a zariadenia a ich časti a súčasti, HS87 – Vozidlá, iné ako koľajové, ich časti �a príslušenstvo





� Podnikateľské misie organizované nad rámec harmonogramu podnikateľských misií v rámci Národného   projektu. 


� Aktivita určená pre MSP. Pre účely národného projektu považujeme prijímateľa MSP ako spoločnosť s počtom do 250 zamestnancov, so sídlom v SR mimo Bratislavského kraja, s ročným obratom, ktorý nepresahuje 50 mil. EUR, alebo s celkovou ročnou súvahou nepresahujúcou 43 mil. EUR. Spoločnosti musia splniť podmienky schémy de minimis.


� V niektorých ukazovateľoch z hľadiska dlhodobého sledovania vývoja ZO SR sú údaje spracované až za obdobie rokov 


  2007 - 2016. 


� dtto


�   V Európe sú exportne výkonnejšími – v pomere k svojmu HDP – už len malé ostrovné krajiny  Malta a Írsko a „ostrov služieb na export“ Luxembursko.


�   Údaje sú spracované zo štatistických údajov Eurostat.


�   Z vyše 60 krajín v databáze má vyšší podiel zahraničnej pridanej hodnoty na hrubom exporte tovarov už len  Kambodža, Maďarsko a z geograficko-ekonomických dôvodov Luxembursko (najnižší podiel, necelé 3 %, má Saudská Arábia; USA obsadili 50. miesto).


�  Súvisí to s veľkosťou slovenskej ekonomiky, ktorá nemá možnosť diverzifikovať tvorbu vlastnej pridanej  hodnoty do množstva rozdielnych podsektorov tak, ako veľké ekonomiky.


� Odchodom Veľkej Británie z EÚ (Brexit) možno očakávať zmeny v štatistických údajoch teritoriálnej štruktúry ZO SR. Zníži sa podiel krajín EÚ na vývoze aj dovoze, naopak stúpne dovoz a vývoz do krajín mimo EÚ. 
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		87 - 18 306 mil. EUR

		85 - 13 954 mil. EUR

		84 - 8 293 mil. EUR

		72 - 2 883 mil. EUR

		27 - 2 489 mil. EUR

		39 - 2 117 mil. EUR

		40 - 2 056 mil. EUR

		73 - 1 540 mil. EUR

		94 - 1 363 mil. EUR

		76 - 1 046 mil. EUR

		Ostatné - 16 027 mil. EUR
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Hárok1

				Export		Podiel

		87 - 18 306 mil. EUR		28.3%		26.1%

		85 - 13 954 mil. EUR		20.6%		19.9%

		84 - 8 293 mil. EUR		12.5%		11.8%

		72 - 2 883 mil. EUR		3.9%		4.1%

		27 - 2 489 mil. EUR		3.3%		3.6%

		39 - 2 117 mil. EUR		3.1%		3.0%

		40 - 2 056 mil. EUR		3.0%		2.9%

		73 - 1 540 mil. EUR		2.3%		2.2%

		94 - 1 363 mil. EUR		2.0%		1.9%

		76 - 1 046 mil. EUR		1.4%		1.5%

		Ostatné - 16 027 mil. EUR		19.5%		22.9%

										Total export		70073.9

		87		18305.7

		85		13954.2

		84		8293.2

		72		2882.5								54046.6

		27		2488.9

		39		2117.2

		40		2055.6

		73		1539.9

		94		1363

		76		1046.4

		Ostatné		16027.3
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Hárok1

				HDP		Export		Rad 3

		2007		63.05		47.16		2

		2008		68.49		49.54		2

		2009		64.02		39.72		3

		2010		67.6		48.27		5

		2011		70.62		56.78

		2012		72.7		62.14

		2013		74.17		64.17

		2014		76.09		64.80

		2015		78.9		67.68

		2016		81.15		70.07
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Hárok1

				Export		Import		Obrat		Saldo								Import EÚ z RF		Export EÚ do RF

		2007		47.16		47.87		95.03		-0.71								113.98		56.69

		2008		49.54		50.26		99.80		-0.72								143.60		72.40

		2009		39.72		38.78		78.50		0.94								147.73		89.20

		2010		48.27		47.49		95.76		0.78								180.45		104.97

		2011		56.78		55.77		112.55		1.01								119.57		65.70

		2012		62.14		58.59		120.73		3.55								162.01		86.31

		2013		64.17		59.93		124.10		4.24								201.33		108.59

		2014		64.80		60.15		124.95		4.65								215.12		123.44

		2015		67.68		64.36		132.04		3.32								206.96		119.45

		2016		70.07		66.40		136.47		3.67								182.37		103.20

								0.358
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Sheet1

				87		85		84		72		27		39		40		73		94		76		64		48		44		90		83

		2007		11395		9413		4544		3343		2302		1531		933		1540		1037		763		559		1071		738		424		322

		2008		10730		10893.8		5016.6		3534.5		2522.2		1396.5		931.8		1680.8		1047.6		615.1		611		1029.7		802.9		452.5		399.2

		2009		7850.6		10260		3784.4		2124.4		1823.6		1186.3		705		1087.6		923.7		488.2		577.3		895.3		750.9		389.7		377.9

		2010		9854.3		11740.8		4775.2		3144		2332.7		1523.9		1058.6		1297.3		976.4		630.7		700.8		866.5		675.4		461.1		403.3

		2011		12080.1		11872		6257		3400.7		3604.6		1853.2		1372.6		1560		1045		720.4		929.7		887.2		691.1		607		475

		2012		14683.6		12774.3		6911.1		3326		3675.9		1714.9		1538.5		1582.6		1082.6		821.6		797.4		767.6		734.3		671.2		509.8

		2013		15755.9		13336		7726.9		3158.2		3586.6		1809.9		1667.2		1493.1		1214.8		834.3		949.8		778.6		726.5		632.4		554

		2014		16133.2		13670.9		7914.3		2821.4		3062		1905.8		1689.8		1528.1		1299.7		845.7		1031.2		738.3		711.5		647.6		609.7

		2015		18561.1		13879.9		8309.6		2821.4		2530.1		2092.3		2096.2		1562.6		1356		1036.9		1031		780.5		722.9		689.3		657

		2016		19851.7		14448		8779.7		2746.5		2347		2148.8		2096		1620.4		1422.5		1001.7
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Sheet1

				85		87		84		27		39		90		72		73		30		94		40		64		76		48		83

		2007		8506		6694		5773		5351		1943		1716		1971		1486		1148		732		837		317		484		693		423

		2008		9072.5		6713.4		5691.5		6473.7		2026		1512.1		2059.4		1564		1224.9		689.1		839.3		370.4		434.4		674.9		452.6

		2009		7926.1		4374.9		4111.4		4586.4		1635.3		1196.4		1128.8		1045.9		1324.2		584.8		574.2		158		277.5		575.1		364.8

		2010		10060.4		5275.3		4888.3		6123.9		1924.4		1420		1649.2		1288.7		1299.9		639		798		430.5		488.2		598.8		424.7

		2011		10164.6		6300.9		5988.9		8075.9		2155.2		1874.3		1958.3		1552.5		1518.4		774.6		1110.4		575.2		530.7		650.8		476.1

		2012		10420.6		6963.6		6542.3		7889.6		2339.8		2682.7		1934.2		1471.9		1381.5		842.8		1135.6		630.8		523.7		623.5		527

		2013		11221.7		7227.2		6830.4		7891.1		2350.2		2515.5		1938.9		1501.2		1485.6		903.9		1129.2		678.8		589.6		674.2		558.8

		2014		11494.9		7682.7		7158.3		6297.3		2487.3		2425.9		1858.6		1600.2		1498.6		1055.8		1063.4		768.1		633.6		667.8		602.4

		2015		12983.9		9262.8		7914		5281.2		2719		2555.8		1880.6		1774.9		1643.9		1328.8		1108.4		844.7		756.8		677.4		661.2

		2016		13496		9989.1		8376.1		4412.1		2940.3		2473.6		1824		1773.8		1758.4		1605.2
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		87 - 14 684 mil. EUR

		85 - 12 774 mil. EUR

		84 - 6 911 mil. EUR

		27 - 3 676 mil. EUR

		72 - 3 326 mil. EUR

		39 - 1 715mil. EUR

		73 - 1 583 mil. EUR

		40 - 1 539 mil. EUR

		94 - 1 083 mil. EUR

		76 - 822 mil. EUR

		Ostatné - 14 085 mil. EUR



Export

0.2362840864

0.2055601055

0.1112110104

0.0591507522

0.0535206343

0.0275952738

0.0254671283

0.0247566899

0.0174204579

0.0132204026

0.223



Hárok1

				Export

		87 - 14 684 mil. EUR		23.6%		0.0%

		85 - 12 774 mil. EUR		20.6%		0.0%

		84 - 6 911 mil. EUR		11.1%		0.0%

		27 - 3 676 mil. EUR		5.9%		0.0%

		72 - 3 326 mil. EUR		5.4%		0.0%

		39 - 1 715mil. EUR		2.8%		0.0%

		73 - 1 583 mil. EUR		2.5%		0.0%

		40 - 1 539 mil. EUR		2.5%		0.0%						Total 2007		42696.5

		94 - 1 083 mil. EUR		1.7%		0.0%

		76 - 822 mil. EUR		1.3%		0.0%						5895.5

		Ostatné - 14 085 mil. EUR		22.3%		0.0%

				Predaj

		87		11395								SPOLU		62,144.0

		85		9413								v tom:

		84		4544														13,879.7		22.3%

		72		3343						87		Vozidlá, iné ako koľajové, ich časti a príslušenstvo		14,683.6		23.63%

		27		2302						85		Elektrické stroje, prístroje a zariadenia a ich časti a súčasti		12,774.3		20.56%

		39		1531						84		Jadrové reaktory, kotly, stroje, prístroje, zariadenia; ich časti, súčasti		6,911.1		11.12%

		40		933						27		Nerastné palivá, minerálne oleje; bitúmenové látky; minerálne  vosky		3,675.9		5.92%

		73		1540						72		Železo a oceľ		3,326.0		5.35%

		94		1037						39		Plasty a výrobky z nich		1,714.9		2.76%

		76		763						73		Predmety zo železa alebo z ocele		1,582.6		2.55%

		Ostatné		5895.5						40		Kaučuk a výrobky z neho		1,538.5		2.48%

										94		Nábytok; posteľoviny; svietidlá; svetelné reklamy; montované stavby		1,082.6		1.74%

										76		Hliník a predmety z hliníka		821.6		1.32%

										64		Obuv, gamaše a podobné predmety; časti týchto predmetov		797.4

										74		Meď a predmety z medi		788.2

										48		Papier, lepenka; výrobky z nich alebo z papierenských vláknin		767.6

										44		Drevo a výrobky z dreva; drevené uhlie		734.3

										90		Prístroje optické, fotografické, meracie, kontrolné presné, lekárske		671.2

										17		Cukor a cukrovinky		542.3

										12		Olejnaté semená a plody; priemyselné a liečivé rastliny; slama		518.9

										83		Rôzne predmety zo základných kovov		509.8

										61		Odevy a odevné doplnky, pletené alebo háčkované		477.1

										62		Odevy a odevné doplnky iné ako pletené alebo háčkované		401.0

										70		Sklo a sklenený tovar		393.8

										15		Živočíšne a rastlinné tuky a oleje; upravené jedlé tuky; vosky		323.8

										29		Výrobky organickej chémie		312.8

										68		Predmety z kameňa, sadry, cementu, azbestu, sľudy		309.3

										86		Lokomotívy; vozový park a jeho časti; zvrškový upevňovací materiál		308.7

										10		Obilniny		305.0

										96		Rôzne výrobky		287.2

										30		Farmaceutické výrobky		286.9

										95		Hračky, hry a športové potreby; ich časti, súčasti a príslušenstvo		284.0

										04		Mlieko, vajcia, med, jedlé výrobky živočíšneho pôvodu		271.2

										31		Hnojivá		246.6

										71		Perly, drahokamy, drahé kovy; bižutéria; mince		245.3

										25		Soľ; síra; zeminy a kamene; sadra; vápno a cement		235.1

										33		Silice a rezinoidy; voňavkárske, kozmetické a toaletné prípravky		231.8

										09		Káva, čaj, maté a koreniny		193.9

										22		Nápoje, liehoviny a ocot		191.5

										38		Rôzne chemické výrobky		189.1

										49		Knihy, noviny, obrazy a iné polygrafické výrobky; strojopisy a plány		185.8

										02		Mäso a jedlé droby		170.2

										18		Kakao a kakaové prípravky		156.5

										28		Anorganické chemikálie		149.9

										11		Mlynské výrobky; slad; škroby; inulín; pšeničný lepok		145.6

										47		Vláknina z dreva alebo iných celulózových vláknin; zberový papier		126.9

										21		Rôzne jedlé prípravky		122.4

										32		Farbiarske výťažky; taníny; farbivá, pigmenty; laky; tmely		115.3

										42		Kožené výrobky; sedlárske výrobky; cestovné potreby, kabelky		109.4

										54		Umelo vyrobené vlákna		107.2

										41		Surové kože a kožky (iné ako kožušiny) a usne		101.5

										23		Zvyšky a odpady v potravinárskom priemysle; pripravené krmivo		99.2

										19		Prípravky z obilia, múky, škrobu alebo z mlieka; cukrárske výrobky		97.0

										63		Celkom dohotovené textilné výrobky; súpravy; obnosené odevy		96.5

										82		Nástroje, náradie, nožiarsky tovar, lyžice a vidličky		88.3

										55		Umelo vyrobené strižné vlákna		87.6

										34		Mydlo, pracie, čistiace prípravky, vosky, sviečky; modelovacie pasty		80.1

										75		Nikel a predmety z niklu		70.4

										08		Jedlé ovocie a orechy; šupy citrusových plodov a melónov		65.2

										16		Prípravky z mäsa, rýb, kôrovcov a z vodných bezstavovcov		59.8

										60		Pletené alebo háčkované textílie		58.7

										69		Keramické výrobky		54.6

										20		Prípravky zo zeleniny, ovocia, orechov alebo z iných častí rastlín		52.0

										88		Lietadlá, kozmické lode a ich časti a súčasti		51.3

										59		Impregnované, vrstvené textílie; textil. výrobky na priemysel. použitie		49.5

										79		Zinok a predmety zo zinku		49.1

										52		Bavlna		44.4

										07		Zelenina, jedlé rastliny, korene a hľuzy		41.7

										26		Rudy kovov, trosky a popoly		40.9

										35		Albumidoidné látky; modifikované škroby; gleje; enzýmy		40.2

										99		Nešpecifikované tovary z dôvodu zjednodušenia		40.1

										56		Vata, plsť a netkané textílie; špeciálne priadze; motúzy, šnúry, laná		38.5

										58		Špeciálne tkaniny; všívané textílie; čipky, tapisérie; výšivky		22.9

										91		Hodiny a hodinky a ich časti		17.7

										80		Cín a predmety z cínu		16.3

										57		Koberce a ostatné textilné podlahové krytiny		14.3

										89		Lode, člny a plávajúce konštrukcie		14.2

										51		Vlna, jemné alebo hrubé chlpy zvierat; priadza a tkaniny z vlásia		14.0

										93		Zbrane a strelivo; ich časti, súčasti a príslušenstvo		13.0

										06		Živé stromy a ostatné rastliny; cibuľky, korene; rezané kvety		11.3

										81		Ostatné základné kovy; cermenty; predmety z nich		10.7

										05		Výrobky živočíšneho pôvodu inde neuvedené ani nezahrnuté		10.2

										65		Pokrývky hlavy a ich časti		9.8

										66		Dáždniky, slnečníky, palice, biče a ich časti		8.4

										37		Fotografický alebo kinematografický tovar		7.8

										50		Hodváb		7.7

										78		Olovo a predmety z olova		7.6

										24		Tabak a vyrobené tabakové náhradky		4.6

										03		Ryby, kôrovce, mäkkýše a ostatné vodné bezstavovce		4.2

										92		Hudobné nástroje; časti, súčasti a príslušenstvo týchto nástrojov		3.2

										67		Upravené perie a páperie; umelé kvetiny; predmety z ľud. vlasov		2.8

										36		Výbušniny; pyrotechnické výrobky; zápalky; pyroforické zliatiny		1.8

										53		Ostatné rastlinné textilné vlákna; papierová priadza a tkaniny z nej		1.5

										46		Výrobky zo slamy, z esparta; košíkársky tovar a práce z prútia		1.1

										98		Priemyselné zariadenia		1.0

										13		Šelak, gumy, živice a iné rastlinné šťavy a výťažky		0.9

										97		Umelecké diela, zberateľské predmety a starožitnosti		0.5

										14		Rastlinné pletacie materiály a iné výrobky rastlinného pôvodu		0.3

										45		Korok a výrobky z korku		0.3

										43		Kožušiny a umelé kožušiny; výrobky z nich		0.2
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